Предисловие 
Настоящее учебное пособие предназначено для изучения экономики энергетических  предприятий, осуществляющих свою деятельность в условиях функционирования рынков энергии и мощности. Курс "Экономика энергетического предприятия" является составной частью дисциплин экономико–организационного цикла при подготовке экономистов-менеджеров для отраслей топливно-энергетического комплекса.

Предлагаемое учебное пособие соответствует учебной программе курса "Экономика предприятия" для специальности 06.08. и может быть полезно для студентов  специальностей 10.05,10.10 при изучении экономических основ энергетического производства.

Цель курса – изучение основных проблем, которые определяют условия нормального функционирования энергетического предприятия. Все проблемы в конечном счете сводятся к проблеме получения предприятием необходимой величины чистого дохода при условии обеспечения спроса потребителей на энергию. Эта проблема может быть решена только при условии эффективного использования производственных ресурсов и минимизации текущих издержек с учетом функционирования потребительского и оптового рынков энергии и мощности.

Материал в учебном пособии излагается с учетом того, что его читатели обладают необходимыми знаниями в области техники и технологии энергетического производства.Следует отметить, что пособие включает отдельные аспекты таких дисциплин, как  «Финансовый менеджмент», «Бухгалтерский учет», «Статистика». 

В учебном пособии получил отражение опыт преподавания курса "Экономика энергетики" и "Экономика энергетического предприятия" в Ивановском государственном энергетическом университете.

При написании пособия были использованы литературные источники, указанные в библиографическом списке, а также нормативные материалы Минтопэнерго РФ, РАО "ЕЭС России" и других ведомств.

Автор выражает большую благодарность  научному редактору проф. Карякину А.М. за тщательное и внимательное рассмотрение содержание пособия, что способствовало совершенствованию  его структуры и качеству изложения материала.

Глава 1.Организационно-правовые формы 
               организаций  (предприятий)

1.1.Основные виды хозяйственных организаций

В гражданско-правовом понимании организации трактуются как юридические лица. В статье 48 Гражданского кодекса (ГК) приводятся основные признаки данной юридической конструкции. Решающий из них – имущественная обособленность. Именно ее выражает содержащееся в ст. 48 указание на то, что юридическое лицо «имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество». При этом под «обособленным имуществом» подразумевается имущество в его широком значении, включающем вещи, права на вещи и обязанности по поводу вещей. Данная норма предполагает, что имущество юридического лица обособляется от имущества его учредителей, а если речь идет об организации, построенной на началах членства, то есть корпорации, – от имущества ее членов. Свое конкретное выражение имущественная обособленность находит в том, что юридическое лицо в зависимости от его вида должно иметь либо самостоятельный баланс (коммерческая организация), либо самостоятельную смету (некоммерческая организация).

Вторым существенным признаком юридического лица является его самостоятельная имущественная ответственность. Юридическое лицо отвечает по своим обязательствам своим имуществом. Если иное не предусмотрено в законе или в учредительных документах, ни учредители, ни участники юридического лица не отвечают по его долгам и точно так же юридическое лицо не отвечает по долгам учредителей (участников).

Третий признак юридического лица – самостоятельное выступление в гражданском обороте от своего имени. Он означает, что юридическое лицо может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.

Наконец, четвертый признак – организационное единство. Из него следует, что юридическое лицо обладает соответствующей устойчивой структурой. Выступление юридического лица как единого целого обеспечивается тем, что во главе соответствующего образования стоят наделенные весьма определенной компетенцией органы, которые осуществляют внутреннее управление юридическим лицом и действуют от его имени вовне. Те, кто находятся внутри юридического лица – руководители, работники, должны знать, что представляет собой соответствующее образование, чем оно будет заниматься, кто и как управляет им, что представляет собой его имущество и др. Это же важно и для тех, кто вступает или только намеревается вступить с данным образованием в правовые отношения.

Согласно ст.50 ГК предусматривается существование организаций двух видов:

1.Коммерческие организации. Форма их существования:

· хозяйственные товарищества и общества;

· производственные кооперативы;

· государственные и муниципальные унитарные предприятия.

2.Некоммерческие организации. Форма их существования:

· потребительские кооперативы;

· общественные или религиозные организации;

· благотворительные и иные фонды;

· учреждения.

На основе соотношений прав учредителей (участников) и самого юридического лица можно выделить три модели юридических лиц.

Сущность первой модели состоит в том, что учредители (участники) с передачей юридическому лицу соответствующего имущества полностью утрачивают свои вещные права на него. Не имеют они таких прав и по отношению к приобретенному имуществу. Соответственно и переданное учредителями (участниками) и приобретенное самим юридическим лицом имущество признается принадлежащим ему на правах собственности. Утрачивая вещные права, учредитель (участник) взамен приобретает права обязательственные – права требования к юридическому лицу. Подразумеваются, в частности, права, принадлежащие члену организации: участвовать в управлении ею, получать дивиденды и др.

По этой модели строятся хозяйственные товарищества и хозяйственные общества, а также производственные и потребительские кооперативы, то есть юридические лица – корпорации.

Вторая модель отличается тем, что учредитель, передавая юридическому лицу во владение, пользование и распоряжение соответствующее имущество, продолжает оставаться его собственником. Учредитель признается собственником и всего того, что юридическое лицо приобретает в дальнейшем в процессе своей деятельности. Тем самым правами на одно и то же имущество обладают учредитель-собственник и само юридическое лицо, которому имущество принадлежит на производном от собственности праве хозяйственного ведения или оперативного управления. Это относится к государственным и муниципальным унитарным предприятиям, а также финансируемым собственниками учреждениям, в частности, в случаях, когда в роли собственника выступает Российская Федерация, субъект Федерации или муниципальное образование (имеются в виду министерства, ведомства, школы, институты, больницы и т.п.).

Третья модель предполагает, что юридическое лицо становится собственником всего принадлежащего ему имущества. При этом в отличие от первой и второй моделей в указанном случае учредители (участники) никакими имущественными правами по отношению к юридическому лицу – ни обязательственными, ни вещными – не обладают. К числу таких юридических лиц относятся общественные и религиозные организации (объединения), благотворительные и иные фонды, объединения юридических лиц (ассоциации и союзы).

Различие между тремя указанными моделями наглядно проявляется, в частности, в момент ликвидации юридического лица. Участники юридического лица, построенного по первой модели, вправе претендовать на часть оставшегося имущества, которая соответствует их доле (половина, четверть и т.п.). Учредитель юридического лица, построенного по второй модели, получает все, что осталось после расчетов с кредиторами. При третьей модели учредители (участники) никаких прав на оставшееся имущество вообще не приобретают.

Хозяйственные товарищества и общества – наиболее распространенная форма коллективной предпринимательской деятельности, в рамках которой могут функционировать производственные, торговые, посреднические, кредитно-финансовые, страховые и прочие организации. Гражданский кодекс определяет возможность существования следующих видов товариществ и обществ:

· полное товарищество;

· товарищество на вере;

· общество с ограниченной ответственностью;

· открытое и закрытое акционерные общества;

· дочернее и зависимое общества.

Товарищества и общества имеют много общих черт. Все они являются коммерческими организациями, ставящими основной задачей получение прибыли и распределение ее между участниками. Общества и товарищества образуются по договору их учредителей (первых участников), то есть на добровольной основе. Участники этих организаций сами определяют структуру создаваемых ими юридических лиц и в установленном законом порядке контролируют их деятельность.

Различия обществ и товариществ заключаются в том, что товарищества рассматриваются как объединение лиц, а общества – как объединение капиталов. Объединение лиц, помимо имущественных вкладов, предполагает их личное участие в делах товарищества. А так как речь идет об участии в предпринимательской деятельности, ее участник должен иметь статус либо коммерческой организации, либо индивидуального предпринимателя. Следовательно, предприниматель может быть участником только одного товарищества, а само товарищество может состоять только из предпринимателей (то есть не вправе иметь в своем составе некоммерческие организации или граждан, не занимающихся предпринимательской деятельностью).

В отличие от этого общества как объединения капиталов не предполагают (хотя и не исключают) личного участия учредителей (участников) в своих делах, а потому допускают: 

· одновременное участие в нескольких обществах, в том числе однородных по характеру деятельности (что понижает риск имущественных потерь);

· участие в них любых лиц, а не только профессиональных предпринимателей.

Кроме того, участники товариществ несут неограниченную ответственность по их долгам всем своим имуществом (за исключением вкладчиков коммандитного товарищества), тогда как в обществах участники вообще не отвечают по их долгам, а несут только риск убытков (утраты внесенных вкладов), если не считать участников обществ с дополнительной ответственностью. Поскольку нельзя дважды поручиться одним и тем же имуществом по долгам нескольких самостоятельных организаций, такая ответственность свидетельствует также в пользу невозможности одновременного участия предпринимателя более чем в одном товариществе.

Полное товарищество – это коммерческая организация, участники которой (полные товарищи) в соответствии с заключенным между ними договором занимаются предпринимательской деятельностью и несут полную ответственность всем принадлежащим им имуществом. Деятельность полных товариществ характеризуется двумя особенностями:

· предпринимательская деятельность его участников считается деятельностью самого товарищества;

· при заключении сделки от имени товарищества одним участником имущественную ответственность (при недостатке имущества товарищества) может нести своим личным имуществом другой участник. 

Товарищество на вере, или коммандита, отличается тем, что состоит из двух групп участников. Одни из них осуществляют предпринимательскую деятельность от имени товарищества и при этом несут дополнительную неограниченную ответственность своим личным имуществом по его долгам , то есть по сути являются полными товарищами и как бы составляют полное товарищество внутри коммандитного. Другие участники (вкладчики, коммандитисты) вносят вклады в имущество товарищества, но не отвечают личным имуществом по его обязательствам. Поскольку их вклады становятся собственностью товарищества, они несут лишь риск их утраты и, следовательно, не рискуют столь сильно, как участники с полной ответственностью. Поэтому коммандитисты отстранены от ведения дел коммандиты. Сохраняя прежде всего право на получение дохода на свои вклады, а также на информацию о деятельности товарищества, они вынуждены полностью доверять участникам с полной ответственностью в том, что касается использования имущества. Отсюда традиционное российское название коммандиты – товарищество на вере.

Общество с ограниченной ответственностью (ООО) является разновидностью объединения капиталов, не требующего личного участия своих членов в делах общества. Характерными признаками этой коммерческой организации являются деление ее уставного капитала на доли участников и отсутствие ответственности последних по долгам общества. Имущество общества, включая уставный капитал, принадлежит на праве собственности ему самому как юридическому лицу и не образует объекта долевой собственности участников. Участники не отвечают по долгам общества, а несут лишь риск убытков (утраты вкладов). Общество может создаваться одним лицом. Общее число участников ООО не должно превышать 50.

Общество с дополнительной ответственностью (ОДО) является разновидностью ООО. Отличительной особенностью ОДО является то, что при недостаточности имущества такого общества для удовлетворения требований его кредиторов участники общества с дополнительной ответственностью могут быть привлечены к имущественной ответственности по долгам общества их личным имуществом, причем в солидарном порядке. Однако размер этой ответственности ограничен: он касается не всего их личного имущества, как в полном товариществе, а только его части – одинакового для всех кратного размера к сумме внесенных вкладов (например, трехкратный, пятикратный и т. д.). Таким образом, это общество занимает как бы промежуточное положение между товариществами с их неограниченной ответственностью участников и обществами, вообще исключающими такую ответственность.

Акционерное общество (АО) представляет собой коммерческую организацию, уставный капитал которой разделен на определенное число долей, каждая из которых представлена ценной бумагой-акцией. Обладатели акций – акционеры – не отвечают по обязательствам общества, а несут лишь риск убытков – утраты стоимости принадлежащих им акций.

Оформление прав акционера акциями (ценными бумагами) означает, что передача этих прав другим лицам возможна только путем передачи акций. Поэтому при выходе из акционерного общества его участник не может потребовать от самого общества никаких выплат или выдач, причитающихся на его долю. Ведь осуществить этот выход можно лишь одним способом – продав, уступив или иным образом передав свои акции (или акцию) другому лицу. Следовательно, акционерное общество в отличие от общества с ограниченной ответственностью гарантировано от уменьшения своего имущества при выходе из него участников. Другие отличия этих обществ связаны с более сложной структурой управления в акционерном обществе. Эти отличия вызваны попытками предотвратить злоупотребления, большие возможности для которых предоставляет эта организационно-правовая форма предпринимательства. Дело в том, что руководители такого общества при наличии огромного числа мелких акционеров, как правило, некомпетентных в предпринимательской деятельности и заинтересованных только в получении дивидендов, приобретают, по сути, бесконтрольные возможности использования капитала общества. Этим объясняется появление правил о публичном ведении дел акционерного общества, о необходимости формирования в нем постоянно действующего контрольного органа акционеров – наблюдательного совета и др.

Необходимо иметь в виду, что акционерное общество как форма объединения капиталов рассчитана на крупное предпринимательство и обычно не используется мелкими компаниями. Поэтому акционерное общество не лимитируется по количеству участников.

Акционерные общества разделяются на открытые (ОАО) и закрытые (ЗАО). Открытое акционерное общество распределяет свои акции среди неопределенного круга лиц, и потому только оно вправе проводить открытую подписку на свои акции и их свободную продажу. Его акционеры свободно отчуждают принадлежащие им акции, что делает состав участников такого общества переменным. ОАО обязаны вести дела публично, то есть ежегодно публиковать для всеобщего сведения годовой отчет, бухгалтерский баланс, счет прибылей и убытков.

В отличие от этого закрытое акционерное общество распределяет свои акции только между учредителями или иным заранее определенным кругом лиц, то есть характеризуется постоянным составом участников. Поэтому оно лишено права проводить открытую подписку на свои акции или предлагать их для приобретения другим лицам любым иным образом. Участники такого общества пользуются правом преимущественной покупки акций, продаваемых другими акционерами, что призвано сохранить заранее ограниченный их состав. Поэтому количество участников закрытого акционерного общества не должно превышать предельной величины, которая установлена законом об акционерных обществах. 

Высшим органом акционерного общества является общее собрание его акционеров. За ним закреплена исключительная компетенция, которую нельзя передать другим органам общества даже по решению общего собрания. К ней относятся: изменение устава общества, включая изменение размера его уставного капитала, избрание наблюдательного совета (совета директоров), ревизионной комиссии (ревизора) и исполнительных органов общества (если только последний вопрос не отнесен к исключительной компетенции наблюдательного совета), а также утверждение годовых отчетов и балансов общества, распределение его прибылей и убытков и решение вопроса о реорганизации или ликвидации общества. В крупных акционерных обществах, насчитывающих более 50 акционеров, должен быть создан наблюдательный совет, являющийся постоянно действующим коллективным органом, выражающим интересы акционеров и контролирующим деятельность исполнительных органов общества. В случаях его создания определяется исключительная компетенция этого органа, которая также ни при каких условиях не может быть передана исполнительным органам. В нее, в частности, может включаться согласие на совершение обществом крупных сделок, эквивалентных значительной части стоимости уставного капитала общества, а также назначение и отзыв исполнительных органов общества.

Ревизионная комиссия общества, которая в небольших обществах может быть заменена ревизором, создается только из числа акционеров, но не является органом управления общества. Ее полномочия по контролю за финансовой документацией общества и порядок их осуществления определяются законом об акционерных обществах и уставами конкретных обществ.

Исполнительный орган общества (дирекция, правление) имеет «остаточную» компетенцию, то есть решает все вопросы деятельности общества, не отнесенные к компетенции общего собрания или наблюдательного совета. ГК допускает передачу полномочий исполнительного органа не избранным акционерам, а управляющей компании или управляющему (индивидуальному предпринимателю). В роли управляющей компании могут выступать другое хозяйственное общество или товарищество либо производственный кооператив. Такая ситуация возможна по решению общего собрания, в соответствии с которым с управляющей компанией (или индивидуальным управляющим) заключается специальный договор, предусматривающий взаимные права и обязанности, а также ответственность за их несоблюдение. 

Способом контроля за деятельностью исполнительных органов общества является также независимая аудиторская проверка. Такая проверка может быть проведена во всякое время по требованию акционеров, совокупная доля которых в уставном капитале общества составляет не менее 10 %. Внешний аудит обязателен также для открытых акционерных обществ, обязанных к публичному ведению дел, ибо здесь он служит дополнительному подтверждению правильности публикуемых документов общества.

Дочернее хозяйственное общество не составляет особой организационно-правовой формы. В этом качестве может выступать любое хозяйственное общество – акционерное, с ограниченной или с дополнительной ответственностью. Особенности положения дочерних обществ связаны с их взаимоотношениями с «материнскими» (контролирующими) обществами или товариществами и возможным возникновением ответственности контролирующих компаний по долгам дочерних.

Общество может быть признано дочерним при наличии хотя бы одного из трех условий:

· преобладающего по сравнению с другими участниками участия в  уставном капитале другого общества или товарищества; 

· договора между обществом и другим обществом или товариществом об управлении делами первого;

· иной возможности одного общества или товарищества определять решения, принимаемые другим обществом. Таким образом, наличие статуса дочернего общества не зависит от строго формальных критериев и может быть доказано, например, в судебном порядке с целью использовать соответствующие правовые последствия.

Основные последствия признания общества дочерним связаны с появлением ответственности перед его кредиторами со стороны контролирующей («материнской») компании, которая отвечает, однако, не по всем сделкам, совершенным дочерним обществом, а лишь в двух случаях:

· при заключении сделки по указанию контролирующей компании;

· при банкротстве дочерней компании и доказанности того, что данное банкротство было вызвано исполнением указаний контролирующей компании.

Само же дочернее общество не отвечает по долгам основного (контролирующего) общества или товарищества.

Основная («материнская») и дочерняя (или дочерние) компании составляют систему взаимосвязанных компаний, получившую в американском праве наименование «холдинг», а в германском праве – «концерн». Однако сами по себе ни холдинг, ни концерн не являются юридическими лицами. 

Зависимые общества также не являются особой организационно-правовой формой коммерческих организаций. В этом качестве выступают различные хозяйственные общества. Речь идет о возможности одного общества существенно влиять на принятие решений другим обществом, а того, в свою очередь, оказывать аналогичное (не определяющее) влияние на принятие решений первым обществом. Такая возможность основана на их взаимном участии в капиталах друг друга, не достигающем, однако, степени «контрольного пакета», то есть не позволяющем говорить о таких взаимосвязях как об отношениях дочерних и «материнских» обществ.

В соответствии с п. 1 ст. 106 ГК зависимым признается общество, в уставном капитале которого другое общество имеет более 20 % участия (голосующих акций или долей в капитале общества с ограниченной ответственностью). Зависимые общества нередко взаимно участвуют в капиталах друг друга. При этом доли их участия могут быть одинаковыми, что исключает возможность одностороннего влияния одного общества на дела другого.

Производственный кооператив – объединение не являющихся предпринимателями граждан, которое создано ими для совместной хозяйственной деятельности на базе личного трудового участия и объединения некоторых имущественных взносов (паев). Члены кооператива несут дополнительную ответственность по его долгам своим личным имуществом в пределах, установленных законом и уставом кооператива.

Унитарным предприятием признается коммерческая организация-несобственник. Такая особая организационно-правовая форма сохранена только для государственной и муниципальной собственности. С 8 декабря 1994 года право создавать коммерческие организации-несобственники (то есть «предприятия») сохранено только за государственными и муниципальными образованиями. Такого рода организации объявлены законом «унитарными», что подразумевает неделимость их имущества ни на какие вклады, паи или доли, в том числе его работников, поскольку оно целиком принадлежит собственнику-учредителю. Унитарные предприятия могут выступать в двух формах – основанные на праве хозяйственного ведения и праве оперативного управления  или казенные. Унитарное предприятие не отвечает по обязательствам своего учредителя-собственника. Последний же не несет ответственности своим имуществом по долгам унитарного предприятия, основанного на праве хозяйственного ведения, но может быть привлечен к дополнительной ответственности по долгам предприятия, основанного на праве оперативного управления («казенного»).

Учреждения – единственный вид некоммерческой организации, не являющейся собственником своего имущества. К числу учреждений относится большое количество разнообразных некоммерческих организаций: органы государственного и муниципального управления, учреждения образования и просвещения, культуры и спорта, социальной защиты и т. д.

Будучи несобственником, учреждение обладает весьма ограниченным правом оперативного управления на переданное ему собственником имущество. Оно не предполагает участия такой организации в предпринимательских отношениях, за исключением некоторых случаев, предусмотренных ее учредительными документами. Зато при недостатке у учреждения денежных средств для расчетов с кредиторами последние вправе предъявить требования к собственнику-учредителю, который в этом случае полностью отвечает по долгам своего учреждения. С учетом этого обстоятельства закон не предусматривает возможности банкротства учреждений.

Основным источником имущества учреждения являются полученные им по смете от собственника средства. Собственник может финансировать свое учреждение и частично, предоставив ему возможность получать дополнительные доходы от разрешенной собственником предпринимательской деятельности.

1.2.Формы взаимодействия организаций

Производственная и коммерческая деятельность организаций все более усложняется, что приводит к необходимости для обеспечения своего выживания и развития поиска методов адаптации к изменениям среды. При этом следует учитывать фактор времени (повышение оперативности действий требует нового подхода к методам производства и управления) и расширение пространства (для обеспечения выживаемости надо очень быстро раздвинуть рынок до национальных, а затем международных масштабов).
Интеграция организаций и формирование сложных структур являются одной из тенденций развития мировой экономики. Можно выделить три способа образования таких структур:

· вертикальную интеграцию (чаще всего по технологическим соображениям);

· горизонтальную интеграцию;

· сетевое взаимодействие.

Целью всех способов интеграции является координация деятельности и финансовое взаимодействие, интенсивное технологическое развитие, проведение единой рыночной стратегии, более эффективное использование ресурсов.

В мировой практике сложились разнообразные типы интеграции фирм, различающиеся в зависимости от целей сотрудничества, характера хозяйственных отношений между их участниками, степени самостоятельности входящих в объединение организаций.

Стремление найти баланс между преимуществами централизации и децентрализации управления при объединении компаний приводит к выбору таких организационных форм интеграции, которые занимают как бы промежуточное место между полностью централизованной корпоративной структурой и сотрудничеством в чисто рыночной среде. При этом характер взаимосвязей между компаниями становится все более сложным и изощренным.

Все организационные формы интеграции компаний можно условно разделить на «жесткие» и «мягкие». К «жестким» можно отнести концерн, трест, а к «мягким», прежде всего, ассоциацию, консорциум, стратегический альянс.  «Мягкие» формы особенно популярны для международных объединений, они позволяют вести совместную деятельность при сохранении учредителями юридической и хозяйственной самостоятельности. В рамках стратегических альянсов и консорциумов обеспечивается возможность мобилизации преимуществ мощной корпоративной структуры при сохранении национальной обособленности ее членов.

Одной из наиболее распространенных и развитых организационных форм интеграции компаний является концерн. 
Концерн представляет собой объединение (как правило, многоотраслевое) самостоятельных организаций, связанных посредством системы участия в капитале, финансовых связей, договоров об общности интересов, личных уний, патентно-лицензионных соглашений, тесного производственного сотрудничества. 

К характеристикам этой формы объединения организаций можно отнести следующее:

· входящие в концерн компании номинально остаются самостоятельными юридическими лицами в форме акционерных или иных хозяйственных  обществ или товариществ, но фактически подчинены единому хозяйственному руководству;

· концерн обычно является объединением производственного характера;

· в рамках концерна централизовано финансово-экономическое управление, проведение научно-технической политики, ценообразование, использование производственных мощностей, кадровая политика; 

· головная компания концерна, как правило, организуется в виде холдинговой компании (преимущественно как смешанный холдинг) или на основе взаимодействия преобладающего и зависимых (ассоциированных) обществ.

В зависимости от характера интеграционных связей между компаниями различают следующие виды концернов:

· вертикальный концерн, объединяющий компании разных отраслей, связанные последовательностью технологического процесса производства готового продукта (например, горнодобывающие, металлургические и машиностроительные); 
· горизонтальный концерн, объединяющий компании одной отрасли, производящие одно и то же изделие или осуществляющие одни и те же стадии производства. 

Конгломерат  представляет собой форму интеграции разнородных организаций на основе единого финансового контроля, которая возникает в результате слияния различных фирм вне зависимости от их горизонтальной и вертикальной интеграции, без всякой производственной общности. 
К особенностям конгломератов можно отнести следующее: 

· интеграция существует в рамках данной организационной формы предприятий различных отраслей без наличия производственной общности;

· объединяемые компании, как правило, сохраняют юридическую и производственно-хозяйственную самостоятельность, но оказываются полностью финансово зависимыми от головной компании;

· конгломератам свойственна значительная децентрализация управления; их отделения пользуются существенно большей свободой и автономией во всех аспектах своей деятельности по сравнению с аналогичными структурными подразделениями традиционных диверсифицированных концернов;

· в качестве основных рычагов управления конгломератами выступают финансово-экономические методы, косвенное регулирование деятельности подразделений осуществляется  со стороны стоящей во главе конгломерата холдинговой компании;

· как правило, в структуре конгломерата формируется особое финансовое ядро, куда помимо холдинга (чистого холдинга) входят крупные финансовые и инвестиционные компании.

Основными способами образования конгломератов являются слияния и поглощения фирм различной производственной и коммерческой ориентации. 

Консорциум представляет собой временный союз хозяйственно независимых фирм, целью которого могут быть разные виды их скоординированной предпринимательской деятельности, чаще всего для совместной борьбы за получение заказов и их совместного исполнения. 

Консорциумы обладают целым рядом характеристик:

· организация консорциума оформляется соглашением;

· консорциум может создаваться с образованием и без образования юридического лица; организационно-правовой формой консорциума в виде юридического лица может быть АО или другие хозяйственные общества;

· как правило, в рамках консорциума участниками не формируется никаких организационных структур, за исключением небольшого аппарата (например, совета директоров консорциума);

· компании, входящие в консорциум, полностью сохраняют свою экономическую и юридическую самостоятельность, за исключением той части деятельности, которая связана с достижением целей консорциума;

· целью создания консорциумов является объединение усилий для реализации конкретного проекта, обычно в сфере своей основной деятельности, осуществление науко- и капиталоемких проектов, в том числе международных, или совместное проведение крупных финансовых операций по размещению займов, акций;

· компании могут одновременно входить в состав нескольких консорциумов, т.к. могут участвовать в осуществлении нескольких проектов.

Консорциумы могут быть закрытыми и открытыми. В закрытом консорциуме компания-заказчик заключает контракт с каждым участником в отдельности. При образовании открытого консорциума все его участники подчиняются в части, касающейся целей консорциума, общему лидеру и несут солидарную ответственность по обязательствам консорциума в пределах своих долей участия.
Лидер консорциума координирует совместную деятельность участников и получает за это отчисления от других членов. Заказчик заключает контракт только с лидером, который должен отвечать перед заказчиком за весь проект единолично. Таким образом, лидер представляет интересы консорциума перед заказчиком и третьими лицами, но действует в пределах полномочий, полученных от других членов консорциума. Ответственность же по договорным обязательствам несут члены консорциума в размере их долей в общем объеме поставок и услуг.

Каждый член консорциума обеспечивает финансирование своей доли работ и принимает на себя коммерческие и технические риски, связанные с выполнением своей части обязательств.

В мировой практике наиболее часто встречаются следующие виды консорциумов, большинство из которых можно отнести к консорциумам финансового типа:
· банковский консорциум – группа банков, временно организованная одним из наиболее крупных банков – главой консорциума для совместного проведения кредитных, гарантийных или иных банковских операций, расширения сферы деятельности или выхода на новые рынки;
· консорциум-гарант – банковская группа во главе с определенным банком-лидером, гарантирующим полученный кредит;
· гарантийный консорциум – соглашение между несколькими компаниями различных видов деятельности, которое распределяет взятый ими на себя риск и обеспечивает его возмещение;
· подписной консорциум, гарантирующий реализацию займа или размещение новых ценных бумаг;
· финансовый консорциум – временное соглашение, союз нескольких банков для проведения крупных финансовых операций, например размещения займов; 
· экспортный консорциум – внешнеторговое объединение, создаваемое в ряде стран для содействия экспортным операциям входящих в него компаний.
Картель представляет собой объединение, как правило, фирм одной отрасли, которые вступают между собой в соглашение, касающееся различных сторон коммерческой деятельности компании: соглашение о ценах, о рынках сбыта, объемах производства и сбыта, ассортименте, обмене патентами, условиях найма рабочей силы и т.д. В первую очередь регулированию подлежит сбыт продукции. 

Соглашение об образовании картеля не всегда бывает оформлено договором в письменном виде. Картельное соглашение часто существует негласно, в виде секретных статей, дополняющих какой-либо официальный текст, либо в устной форме «джентльменских соглашений». Фирмы, вступающие в картельное соглашение, сохраняют свою юридическую, финансовую, производственную и коммерческую самостоятельность. 

Для картеля характерно наличие следующих признаков: 

· договорного характера объединения ряда компаний, как правило, одной отрасли;

· совместной деятельности по реализации продукции, которая может распространяться в определенной степени и на ее производство;

· системы принуждения, включающей выявление нарушений и санкции к нарушителям;

· сговора группы производителей в целях полного или частичного уничтожения конкуренции между ними и получения монопольной прибыли;

· сохранения права собственности участников картеля на свои предприятия и обеспечиваемая этим хозяйственная, финансовая и юридическая самостоятельность.

В соответствии с антимонопольным законодательством в большинстве стран картельные соглашения запрещены, исключая отдельные отрасли (прежде всего, сельское хозяйство), и установлен разрешительный порядок их деятельности при наличии особых условий. Как правило, законодательно запрещаются картели, связанные с фиксированием цен, делением рынка и ограничением выпуска продукции и производственных мощностей, т.е. те согласованные меры, которые направлены на искажение или ограничение конкуренции.

В мировой практике выделяются следующие виды картелей:
· денежный картель, утверждающий унифицированные цены наряду с равными условиями поставок и платежей (горизонтальные связи цен);
· долевые картели: 

· квотный картель, выделяющий каждому его участнику квоту для продажи продукции в соответствии с производственными мощностями; целенаправленное регулирование предложения через квоты позволяет картелям контролировать цены на рынке товаров;

─ территориальный картель – выделяющий каждому предприятию территории сбыта и исключающий взаимную конкуренцию.
· закупочный картель – монопольное соглашение нескольких предприятий, фирм, корпораций о закупке сырья и товаров определенного вида, сорта и т.д. в интересах всех участников картеля с целью сбить закупочные цены;
· калькуляционный картель, участники которого договариваются об одинаковой структуре и содержании расчетов;
· кондиционный картель, определяющий условия реализации товара;
· патентный картель, определяющий направления совместного использования (или неиспользования) какого-либо технического изобретения;
· производственный картель, устанавливающий объем (квоты) производства для каждого участника;
· региональный картель, определяющий области сбыта; 
· ценовой картель, устанавливающий для участников продажные цены товара.

Более полная версия картеля включает в себя не только установление единых цен и совместный сбыт, но и ограничение производства путем назначения квот на объем выпуска для отдельных производителей и скоординированного регулирования производственных мощностей (устранение излишних производственных мощностей или их наращивание).

Синдикат представляет собой объединение однородных промышленных предприятий, созданное в целях сбыта продукции через общую сбытовую контору, организованную в форме особого торгового общества или товарищества (акционерного общества, общества с ограниченной ответственностью и т.п.), с которой каждый из участников синдиката заключает одинаковый по своим условиям договор на сбыт своей продукции. 
Характеристиками синдиката являются: 

· сохранение участниками синдиката юридической, производственной самостоятельности, но ограничение коммерческой; 

· централизация сбыта продукции, организация сбыта продукции его участников через единый сбытовой орган; функции централизованного сбыта продукции участников синдиката могут быть также поручены одному из его участников; в зависимости от условий соглашения через единый сбытовой орган может сбываться не вся, а только определенная часть продукции участников синдиката; 

· сохранение участниками синдиката порой и собственной сбытовой сети, которая тесно связана с синдикатской сбытовой конторой или обществом; 

· осуществление зачастую через синдикатскую сбытовую контору или сбытовое общество  закупок сырья для участников синдиката. 

Форма синдиката наиболее распространена в отраслях с массовой однородной продукцией: горнодобывающей, металлургической, химической. В современных условиях синдикат как форма монополистических объединений одноотраслевого профиля утрачивает свое значение, уступая место более сложным и гибким формам. 
Пул представляет собой объединение компаний, прибыль которых поступает в общий фонд (котел) и затем распределяется между ними согласно заранее установленной пропорции. 
В мировой практике можно встретить следующие виды пулов: 
· биржевой пул – объединение финансовых средств для повышения или понижения курса акций на фондовой бирже и в спекулятивной игре на разнице в курсах; 
· конкретный пул – объединение инвесторов, направляющее свои инвестиции на конкретный объект; 
· патентный пул – соглашение более чем двух компаний о взаимном использовании патента; участники патентного пула получают доход в размере квоты, назначаемой при вступлении в пул, от прибыли, которую дает использование патента; 
· торговый пул – объединение, в котором участники договариваются о накоплении и задержке на складах какого-либо товара до момента, наиболее выгодного для его продажи по повышенным ценам в результате искусственно созданного дефицита. 
Ассоциация представляет собой добровольное объединение юридических или физических лиц для достижения общей хозяйственной, научной, культурной или какой-либо другой, как правило, некоммерческой цели.

Характеристиками ассоциаций являются:

· рекомендательный характер кооперативной деятельности;

· централизация некоторых функций, в основном информационного характера;

· сохранение хозяйственной самостоятельности и прав юридического лица членами ассоциации (союза);

· ассоциация не отвечает по обязательствам своих членов;

· субсидиарная ответственность членов ассоциации по ее обязательствам в размере и порядке, предусмотренными учредительными документами ассоциации;

· право  безвозмездного пользования ее услугами.

Стратегический альянс представляет собой соглашение о кооперации двух или более независимых фирм для достижения определенных коммерческих целей, для получения синергии объединенных и взаимодополняющих стратегических ресурсов компаний. 
Стратегические союзы являются самой перспективной формой интеграции компаний, именно они из всех возможных форм оказались в центре внимания ТНК в 90-х годах. Прогнозируется, что в XXI в. они превратятся в важнейшее орудие конкурентной борьбы. Заключение альянсов представляет собой один из наиболее быстрых и дешевых путей реализации глобальной стратегии. 

К характеристикам стратегических альянсов можно отнести:

· наличие  соглашений о сотрудничестве между фирмами, идущих дальше обычных торговых операций, но не доводящих дело до слияния компаний. Существуют значительные различия между стратегическими союзами, основанными на долгосрочных отношениях партнеров, и партнерскими отношениями контрактного типа, т.к. последний вид сотрудничества существует ограниченное время и используется для конкретных проектов или целей. Обычные контрактные отношения, как правило, не предполагают развития отношений в дальнейшем; 

· существование  хозяйственного объединения  на основе заключения среднесрочных или долгосрочных, двусторонних или многосторонних соглашений; 

· нахождение в составе стратегического  альянса не только поставщиков и клиентов, но и конкурентов; 

· осуществление участниками деятельности в рамках стратегических союзов совместной координации стратегического планирования и управления, что позволяет им согласовывать их долгосрочные партнерские отношения с выгодой для каждого участника; 

· создание стратегических альянсов на основе горизонтальной межфирменной кооперации, а также с учетом  взаимодополняющих технологий и опыта  компаний, занятых в смежных сферах деятельности; 

· отсутствие у альянса, как правило,  самостоятельного юридического лица;

· участие компании  в нескольких стратегических альянсах;

· подвижность стратегических альянсов. Они свободны для партнеров, более ориентированы в будущее, уменьшают неясность и неопределенность в отношениях партнеров, увеличивают стабильность в обеспечении ресурсами и распределении продукции и услуг;

· создание альянсов  на определенный срок, они распадаются, когда необходимость в объединении отпадает;

· влияние альянсов  на конкуренцию: объединившиеся компании направляют усилия в большей степени против общих конкурентов, чем против друг друга;

· проникновение на рынок способами,  наименее ограничиваемыми в законодательном порядке.

 Выделяют следующие разновидности стратегических альянсов:

· альянсы с акционерным участием в существующих предприятиях;

· стратегические альянсы с созданием новых компаний (совместных предприятий);

· консорциумы для реализации инвестиционных проектов;

· альянсы со слабой кооперацией.

С точки зрения сферы деятельности стратегические альянсы условно можно разделить на три вида:

· альянсы по реализации проектов НИОКР;

· альянсы по организации совместного производства;

· альянсы по совместному освоению новых рынков.

Наибольшее распространение получили альянсы, создаваемые в целях сотрудничества в сфере НИОКР. В настоящее время к этой группе относится более половины всех стратегических союзов.

Мотивами, в соответствии с которыми компании вступают в альянсы, являются:

· достижение экономии на масштабах производства;

· совместное использование производственных мощностей;

· объединение усилий в производстве компонентов или сборке конечной продукции;

· снижение неопределенности и усиление стабильности развития, поскольку в долгосрочных отношениях с критическим партнером объединяется их опыт и ресурсы;

· снижение рисков в деятельности;

· получение доступа на рынок, где уже существуют сложившиеся рыночные структуры и определенный менталитет, продвижение на рынок продукции друг друга; 

· передача технологий, знаний и ноу-хау, проведение совместных исследований, обучение персонала;

· совместная разработка и производство технически сложных изделий (средств коммуникации, компьютеров, самолетов и т.п.).

Эффективная координация деятельности самостоятельных компаний является сложной задачей (учитывая различную их мотивацию и порой противоречащие цели). Будучи в значительной степени независимыми, партнеры в состоянии принимать решения, неоптимальные в плане интересов стратегического альянса в целом. Его участники постоянно вынуждены находить формы разрешения противоречий между задачами, стоящими перед стратегическим альянсом в целом и отдельными его партнерами.

Для того чтобы положительный эффект вступления компании в стратегический альянс превалировал над негативными моментами, необходимо соблюдение следующих условий:

· партнер по стратегическому альянсу должен быть совместимым с данной компанией;

· товары и позиции на рынке партнера дополняют товары и позиции данной компании, а не конкурируют с ними;

· между  компаниями существует доверие;

· возможность быстрого и детального ознакомления с основными идеями и практикой партнера в области технологии и управления и внедрение в свою деятельность наиболее рационального из этого.

2. Внеоборотные активы энергетических  предприятий

2.1. Экономическая сущность и классификация активов 
       энергетических предприятий 

Для осуществления хозяйственной деятельности каждое предприятие должно располагать определенным имуществом, принадлежащим ему на правах собственнос​ти или владения. Все имущество, которым располагает предприятие и которое отражено в его балансе, называ​ется его активами.
Активы представляют собой экономические ресурсы предприятия в форме совокупных имущественных ценнос​тей, используемых в хозяйственной деятельности в целях  получения прибыли.

Активы как совокупность экономических ресурсов предприятия обладают следующими свойствами:

-формируются  за счет инвестируемого в них капитала;

-характеризуются определенной производительностью;
-имеют стоимость;

В зависимости от формы функционирования активы бывают следующих видов [1]:

●  Материальные активы, к которым относятся:

– основные средства;

– незавершенное строительство;

–  имущество для передачи в лизинг;

– производственные запасы (включая готовую продукцию).

● Нематериальные активы. Они характеризуют акти​вы предприятия, не имеющие вещной формы, но прини​мающие участие в хозяйственной деятельности и при​носящие прибыль. К этому виду активов предприятия относятся:

– права на патенты, программы, товарные знаки (знаки обслуживания);

– организационные расходы, связанные с образованием  юридического лица;

–  деловая репутация организации;

–  результаты НИОКР;

– "ноу-хау" — совокупность технических, техноло​гических, управленческих, коммерческих и других зна​ний, оформленных в виде технической документации, описания, накопленного производственного опыта, явля​ющихся предметом инноваций, но не запатентованных.
● Финансовые активы Они характеризуют различ​ные финансовые инструменты, принадлежащие предпри​ятию или находящиеся в его владении. К финансовым активам предприятия относятся:
– денежные активы в национальной валюте;
– денежные активы в иностранной валюте;
– дебиторская задолженность во всех ее формах;
– краткосрочные финансовые вложения;
– долгосрочные финансовые вложения.

Активы предприятия, используемые в хозяйственной деятельности, находятся в процессе постоянного оборота (рис.2.1).
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Рис.2.1. Кругооборот активов предприятия

Примерная структура активов энергетических предприятий приведена в табл.2.1.

Таблица 2.1.  Структура активов энергетических предприятий, %

	Энергетическое предприятие
	Вид актива
	Итого активов

	
	Материальные активы

(в т.ч.основные средства)
	Финансовые активы

(в т.ч. дебиторская задолженность)
	

	Невинномысская ГРЭС
	50,1 (34,5)
	49,9 (49,3)
	100

	Черепетская ГРЭС
	83,3 (58,8)
	16,7 (14,3)
	100

	Ивэнерго
	71,9 (53,5)
	28,1 (15,6)
	100

	Ростовэнерго
	91,0 (86,6)
	9,0 (6,7)
	100

	Новосибирскэнерго
	81,5 (62,8)
	18,5 (7,8)
	100

	Кузбассэнерго
	84,1 (75,5)
	15,9 (15,0)
	100

	Хабаровскэнерго
	77,1 (60,2)
	22,9 (18,0)
	100

	Троицкая ГРЭС
	87,2 (65,4)
	12,8 (11,9)
	100

	Псковская ГРЭС
	96,0 (86,5)
	4,0 (3,9)
	100

	Волжская ГЭС
	92,5 (90,0)
	7,5 (7,2)
	100

	Костромская ГРЭС
	72,0 (63,6)
	28,0 (21,9)
	100

	Архэнерго
	72,4 (62,9)
	27,6 (25,3)
	100

	Мосэнерго
	84,5 (74,0)
	15,5 (10,7)
	100

	Конаковская ГРЭС
	74,7 (47,5)
	25,3 (25,2)
	100

	Ярэнерго
	86,2 (75,6) 
	13,8 (9,7)
	100


Примечание: таблица построена по данным  отчетности  ОАО-энерго за  2003 год.

Данные, приведенные в табл. 2.1,  позволяют сделать вывод о том, что  преобладающая часть материальных активов  вертикально интегрированных  и генерирующих компаний сосредоточена в основных средствах (производственных мощностях), а финансовые активы представляют собой  задолженность потребителей за поставленную им энергию. Кроме того, можно сказать, что структура  активов зависит от уровня оценки  основных средств (см. раздел 2.6.2), а также  от организации расчетов за отпускаемую энергию (гл. 3).  Независимо    от вида  предприятия  достаточно  типичным является соотношение между материальными и финансовыми активами  как  (85 к 15). Имеющиеся отклонения от этого соотношения в основном определяются  уровнем дебиторской задолженности ( организацией расчетов с потребителями  энергии)

По характеру участия в хозяйственном процессе и ско​рости оборота активов выделяют оборотные и внеоборотные активы.
Оборотные  активы  представляют собой  совокупность имущественных ценностей предприятия, обслуживающих текущую производственно-коммерческую деятельность. В составе оборотных  активов предприятия выделяют следующие  элементы:

· денежные средства;

· краткосрочные финансовые вложения;

· задолженность потребителей (дебиторская задолженность, счета к получению);

· товарно-материальные запасы.

 Внеоборотные (долгосрочные) активы представляют собой совокуп​ность имущественных ценностей предприятия, приобретенных (или созданных на самом предприятии)  для длительного использования (свыше одного года) в собственном производственном процессе и не предназначенных для перепродажи. В составе внеоборотных (долгосрочных)  активов предприятий выделяют:
– нематериальные активы;
– основные средства;
– незавершенное  строительство;
– доходные вложения в материальные ценности;

– долгосрочные финансовые вложения.
Примерное соотношение между оборотными и внеоборотными активами  для ряда энергетических предприятий показано в табл. 2.2.

Данные, приведенные в табл. 2.2,  некоторым образом противоречат  тезису о высокой  капиталоемкости  энергетического производства. Это противоречие можно объяснить несоответствием в оценке  внеоборотных активов (по остаточной стоимости)  и оборотных активов (по текущей стоимости).

Более достоверную картину могут дать данные, приведенные в табл.2.3, где приведена  структура стоимости активов при  оценке внеоборотных активов по восстановительной стоимости. 

Таблица 2.2.  Примерная структура активов, % 

	Энергетическое предприятие
	Внеоборотные активы
	Оборотные активы
	Итого

	Костромская ГРЭС
	68
	32
	100

	Архангельскэнерго
	68
	32
	100

	Конаковская ГРЭС
	56
	44
	100

	Черепетская ГРЭС
	68
	32
	100

	Ярэнерго
	78
	22
	100

	Мосэнерго
	81
	19
	100

	Нижновэнерго
	73
	27
	100

	Омскэнерго
	70
	30
	100

	Дальэнерго
	71
	29
	100


Примечание: таблица построена по данным  отчетности  ОАО-энерго  за  2003 год.

Таблица 2.3.  Примерная структура активов, % 

(внеоборотные активы  оценены по восстановительной стоимости)

	Энергетическое предприятие
	Внеоборотные активы
	Оборотные активы
	Итого

	Костромская ГРЭС
	87
	13
	100

	Архангельскэнерго
	85
	15
	100

	Конаковская ГРЭС
	83
	17
	100

	Черепетская ГРЭС
	96
	4
	100

	Ярэнерго
	91
	9
	100

	Мосэнерго
	92
	8
	100

	Нижновэнерго
	85
	15
	100

	Омскэнерго
	83
	17
	100

	Дальэнерго
	83
	17
	100


Примечание: таблица построена по данным  отчетности  ОАО-энерго за  2003 год.

При рассмотрении данных, приведенных в табл. 2.2. и 2.3. следует также иметь в виду,  что и восстановительная стоимость  производственных объектов  энергетических предприятий не соответствует реальным затратам   на их воспроизводство. Так, например, удельная стоимость  единицы установленной мощности для федеральных электростанций, исчисленная по восстановительной стоимости по данным на конец 2003 г., составляет от 100 до 150 $/кВт, стоимость же нового строительства аналогичных объектов, по крайней мере,   втрое превосходит  существующую оценку.   Таким образом,  можно считать, что реальное соотношение между внеоборотными и оборотными активами  составляет 95 к 5. 

Учитывая важность внеоборотных активов в процессе хозяйственной деятельности предприятия  рассмотрим более подробно их состав и структуру.

На долю основных средств (также используется понятие основные фонды) приходится большая часть внеоборотных активов энергетических предприятий. Вещественным содержанием основных средств (основных фондов) являются производственные мощности предприятий (турбо – и гидроагрегаты, котлоагрегаты, трансформаторы, линии электропередачи, теплотрассы  и т.д., а также здания и сооружения, в которых расположено соответствующее оборудование). Для большинства энергетических предприятий (за исключением сбытовых организаций) характерна  значительная стоимость производственных мощностей.  Для характеристики величины   основных средств (основных фондов) используются следующие показатели:

● фондовооруженность, характеризующая стоимость основных фондов, приходящихся на одного работника.

● фондоёмкость,   показывающая, сколько основных фондов необходимо для производства 1 рубля продукции.

Значения показателей фондовооруженности и фондоемкости для некоторых энергетических предприятий приведены в табл.2.4.
Таблица  2.4. Значения фондовооруженности и фондоемкости 

	Показатель
	Энергетическое предприятие

	
	Воронежэнерго
	Костромская ГРЭС
	Мосэнерго
	Псковская  ГРЭС
	Волжская ГЭС

	Фондовооруженность,

млн руб/чел
	1.6
	12.4
	5.3
	4.2
	87.9

	Фондоемкость, руб/руб
	1.92
	2.94
	3.65
	3.8
	11.0


Примечание: таблица построена по данным  отчетности ОАО-энерго за  2003 год.

По уровню рассматриваемых показателей энергетические предприятия  превосходят предприятия других отраслей промышленности.

Нематериальные активы – это объекты длительного пользования, не являющиеся материальными, но имеющие  определенную стоимость, поскольку  обладают свойством приносить доход.  Элементы нематериальных активов  обладают  следующими признаками [2,3,4]:

Более достоверную картину могут дать данные, приведенные в табл.2.3, где приведена  структура стоимости активов при  оценке внеоборотных активов по восстановительной стоимости. 

Более достоверную картину могут дать данные, приведенные в табл.2.3, где приведена  структура стоимости активов при  оценке внеоборотных активов по восстановительной стоимости. 

– отсутствием материально-вещественной формы;

– возможностью  четкого отнесения с категории нематериальных активов;

– наличием свидетельств, подтверждающих определенные права;

– долгосрочностью действия (более 12 месяцев);

– способностью приносить экономическую выгоду в будущем;

– предназначением при создании или приобретении для использования на предприятии, не для продажи.

Для энергетических предприятий наиболее существенными  являются  права  пользования землей и водными объектами.

К долгосрочным финансовым вложениям   относятся активы предприятий в виде ценных бумаг, вкладов в уставные капиталы  других (в том числе  дочерних) организаций и в совместную деятельность, а также долгосрочные займы, предоставленные другим организациям. Долгосрочность вложений  характеризуется тем, что  предприятие планирует получать по ним доходы более чем  один год. Для ценных бумаг она определяется   также сроком их погашения, превышающим один  год. Разделение ценных бумаг на долгосрочные и краткосрочные  является в значительной степени условным: руководство предприятия  в зависимости от ситуации на рынке ценных бумаг  может изменить свои временные предпочтения.

Для энергетических предприятий наиболее характерным являются долгосрочные финансовые вложения  в дочерние и зависимые общества.  Например,  по данным, приведенным в [5]  у ОАО «Мосэнерго» имеются более 10 дочерних и зависимых обществ, занятых  самой различной деятельностью, начиная от добычи торфа  и  заканчивая  банковскими операциями.

Вложения в незавершенное  строительство связаны с процессом  создания  основных средств  в виде производственных объектов и отражают затраты предприятия  на приобретение оборудования, которое в будущем будет смонтировано  и установлено, а также затраты на строительство и приобретение  объектов основных средств.

Таблица 2.5. Примерная структура внеоборотных активов для вертикально 
                        интегрированных  предприятий

	Энергетическое предприятие
	Виды внеоборотных активов

	
	Основные средства
	Незавершенное строительство                                      
	Долгосрочные финансовые вложения                                                                                                                                  
	Прочие
	Итого

	Нижновэнерго
	70,1
	14,9
	15,0
	
	100

	Ивэнерго
	80,1
	14,6
	4,9
	0,4
	100

	Архэнерго
	90,6
	6,8
	1,9
	0,7
	100

	Ярэнерго
	94,5
	4,0
	0,9
	0,6
	100

	Мосэнерго
	93,4
	6,5
	0,1
	
	100

	Омскэнерго
	87,3
	8,2
	2,5
	2
	100

	Тюменьэнерго
	91,7
	6,6
	1,4
	0,3
	100

	Воронежэнерго
	90,5
	7,7
	1,8
	
	100

	Хабаровскэнерго
	79,1
	14,7
	5,5
	0,7
	100

	Новосибирскэнерго
	77,8
	19,3
	2,8
	0,1
	100

	Ростовэнерго
	95,8
	2,5
	1,5
	0,2
	100

	Кузбассэнерго
	91,8
	5,8
	0,7
	1,7
	100

	Ленэнерго
	88,6
	9,5
	1,1
	0,8
	100

	Кубаньэнерго
	90,9
	6,7
	1,7
	0,7
	100

	Красноярскэнерго
	81,1
	11,1
	6,2
	1,6
	100

	Владимирэнерго
	92,7
	6,5
	0,7
	0,1
	100

	Дальэнерго
	76,5
	17,2
	2,7
	3,6
	100


Примечание: таблица построена по данным  отчетности  ОАО-энерго за  2003 год.

Примерная структура внеоборотных активов  для некоторых энергетических предприятий приведена в табл.2.5 и 2.6.

Данные, приведенные в указанных выше таблицах, позволяют констатировать  наличие  присущей  практически всем энергетическим предприятиям  характерной структуры внеоборотных активов:

·  основные средства – 80-90 %;

·  незавершенное строительство -   7-10 %;
·  долгосрочные финансовые вложения – 3- 5 %;
·  прочие (включая нематериальные активы) – 1-2 %. 

Таблица 2.6. Структура внеоборотных активов для генерирующих  
                      компаний 

	Энергетическое предприятие
	Виды внеоборотных активов

	
	Основные средства
	Незавершенное строительство                                      
	Долгосрочные финансовые вложения                                                                                                                                  
	Прочие
	Итого

	Псковская ГРЭС
	91,2
	8,0
	0,3
	0,5
	100

	Черепетская ГРЭС
	84,2
	14,4
	1,1
	0,3
	100

	Костромская ГРЭС
	91,2
	3,9
	4,9
	
	100

	Конаковская ГРЭС
	82,6
	16,9
	0,5
	
	100

	Волжская ГЭС
	
	
	
	
	

	Троицкая ГРЭС
	90,4
	9,4
	0,1
	0,1
	100

	Невинномысская ГРЭС
	86,2
	12,4
	1,2
	0,2
	100


Примечание: таблица построена по данным  отчетности  ОАО-энерго за  2003 год.

2.2. Основные средства (основные фонды) энергетических     предприятий

2.2.1. Классификация основных средств

На долю основных средств приходится от 60 до 90 % всей величины активов предприятий (см.табл.2.1). Следовательно, от уровня их использования во многом зависит эффективность хозяйственной деятельности энергетических предприятий.

Основанием отнесения элементов имущества предприятия к основным средствам  являются следующие признаки:

· использование в производстве продукции при выполнении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд организации;

· использование в течение длительного периода, т.е. срока полезного использования, продолжительностью свыше 12  месяцев или обычного  операционного (производственного цикла), если он превышает 12 месяцев;

· предприятием не предполагается последующая перепродажа данных активов;

· способность  приносить предприятию экономические выгоды   (доход) в будущем.

Элементы  имущества, относимые к основным средствам, (фондам) обладают следующими характеристиками:

· многократность участия в производственном процессе;

· постепенность перенесения стоимости на производимый продукт;

· сохранение вещественной формы в процессе производственного цикла;

· периодичность возобновления в натуральной форме.
По своему экономическому содержанию основные средства  однородны. Вместе с тем элементы основных средств  можно классифицировать по ряду признаков:

– назначению;

– роли в производственном процессе;

– принадлежности;

– направлению использования.

По назначению элементов основные средства  предприятия подразделяются на производственные и непроизводственные.

К производственным  основным средствам относятся объекты, использование которых направлено на систематическое получение прибыли как основной цели деятельности, т.е. использование в процессе  производства  энергии и передачи энергии, а также при оказании соответствующих услуг.

К непроизводственным  основным средствам  относятся объекты,  которые  не участвуют в производственном процессе (жилые дома, базы отдыха, санчасти    и т.п.). За последнее время  происходит процесс  вывода непрофильных активов из состава имуществ энергетических предприятий, и их доля  крайне невелика.

По роли в производственном процессе в соответствии с типовой классификацией основные  средства  предприятий разделяется на следующие группы [ 6 ].
1. Земельные участки – переданные (приобретенные)  в соответствии с действующим законодательством  участки земли.

2. Объекты природопользования –лесные и водные угодья, месторождения полезных ископаемых, переданные предприятию в соответствии с действующим законодательством.

3. Здания –  объекты, предназначенные для создания необходимых условий труда и для защиты оборудования от воздействия окружающей среды.

4. Сооружения и передаточные устройства –  объекты, предназначенные для выполнения технологических функций, но не изменяющие предмет труда. К ним относятся градирни, мосты, эстакады, трубы электростанций и котельных, водозаборные устройства и т.д. К сооружениям также относятся законченные функциональные устройства  для передачи энергии и информации: линии электропередачи, паропроводы, водопроводы, радиорелейные линии, кабельные линии связи  и др.

5. Машины и оборудование –  устройства, преобразующие энергию, материалы и информацию. В зависимости от основного (преобладающего) назначения маши​ны и оборудование делятся на энергетические (силовые), рабочие и информа​ционные.
К энергетическому оборудованию (силовым машинам и оборудованию) от​носятся машины-генераторы, производящие тепловую и электрическую энергию, и машины-двигатели, превращающие энергию любого вида (энергию воды, вет​ра, тепловую, электрическую) в механическую. Это паровые котлы, двигатели, турбины, генераторы и др.
К рабочим машинам и оборудованию относятся машины, инструменты и прочие виды оборудования, предназначенные для механического, термического и химического воздействия на предметы труда в целях  изменения их формы, свойств, состояния. Для энергетических предприятий  к данной подгруппе  относится оборудование, связанное с переработкой топлива (дробилки, мельницы, транспортеры),  а также оборудование вспомогательных цехов и подразделений (станки, прессы и т.п.).
Информационное оборудование предназначено для преобразования и хране​ния информации. К нему относится оборудование системы связи (оборудование телефонной, телеграфной, факсимильной связи); средства измерения и управле​ния (измерительные приборы, регулирующие устройства, оборудование и уст​ройства сигнализации); средства вычислительной техники, оргтехники (множительно-копировальная техника, пишущие машинки, калькуляторы).
6. Транспортные средства –  средства передвижения, предназначенные для пере​мещения людей и грузов (легковые и грузовые автомобили, ав​тобусы, прицепы и полуприцепы, суда транспортные всех типов, самолеты, вер​толеты и др.).
7. Производственный инвентарь –  предметы технического назначения, участвую​щие в производственном процессе. К ним относятся емкости для хранения жидкостей (чаны, бочки, баки), устройства для облегчения производственных операций (рабочие столы, стеллажи) и др.
8. Хозяйственный инвентарь –  предметы конторского и хозяйственного обзаве​дения, непосредственно не используемые в производственном процессе (часы, предметы противопожарного назначения, спортивный инвен​тарь и др.).
9.  Рабочий и продуктивный  скот. 

10. Многолетние насаждения.

11. Капитальные затраты по улучшению земель.

По принадлежности имущество подразделяется на собственное и арендованное.

По признаку использования (группировка необходима для правильного начисления амортизации):

· находящееся в эксплуатации (действующее);

· находящееся в реконструкции и техническом перевооружении;

· находящееся в резерве (запасе);

· находящееся в консервации.

Для энергетических предприятий, учитывая характер производственного процесса, а также то, что в качестве единицы учета выступает основное технологическое оборудование со всем вспомогательным оборудованием, в целях анализа может быть использована и другая классификация (табл.2.7).

Для атомных электростанций в составе оборудования целесообразно выделять турбины со вспомогательным оборудованием, ядерную паропроизводящую установку, вспомогательное теплосиловое оборудование и некоторые другие группы оборудования.

Таблица 2.7. Группировка  основных средств  по 

                      технологическому принципу

	№ п/п
	Наименование группы основных средств 

	1
	Производственные здания  

	2
	Гидротехнические сооружения

	3
	Линии   электропередач и устройства к ним

	4
	Теплосети

	5
	Оборудование и установки 

	6
	Силовое оборудование 

	7
	Подстанции 

	8
	Основные фонды непроизводственного назначения


2.2.2. Структура основных средств 

Для инвесторов и владельцев предприятия небезразлично, в какие объекты вложены средства предприятия. Дело в том, что не все группы основных средств  играют главную    роль в обеспечении возврата вложенных инвестиций. Здания, сооружения, как правило, только обеспечивают условия для осуществления производства продукции машинами и оборудованием. По этой причине основной капитал делится на активную и пассивную части.

Наиболее важными компонентами активной части являются силовые машины (котлы, реакторы, турбины, генераторы, трансформаторы и др.). Линии электропередачи (опоры, сети, здания подстанций) относятся к пассивной части.

Как правило, чем выше доля активной части основных средств, тем большую отдачу можно ожидать от вложенных инвестиций. Тем не менее, деление фондов  на активную и пассивную части является условным, особенно это относится именно к энергетическим предприятиям. Так, например, пропускная способность электрических сетей зависит не только от параметров проводов и оборудования повышающих подстанций, но и от параметров опор, относимых к пассивной части капитала. Мощность ГЭС зависит от параметров плотины, а мощность ядерного реактора определяет характеристики защитной оболочки, то и другое являются элементами пассивной части.

Как теперь уже понятно, под структурой основных средств  понимается удельный вес отдельных групп в  их общей величине.  Довольно трудно привести какую-то достаточно представительную структуру основных средств  энергетических предприятий ввиду их больших различий (соотношение между генерирующей и передающей частями производственного аппарата, взаимное расположение генерирующих установок и потребителей, вид используемого топлива  и др.). Некоторое представление об этом можно получить, рассмотрев структуру основных средств некоторых энергетических предприятий  (табл.2.8).

Таблица 2.8. Структура основных средств вертикально  интегрированных
                       энергетических предприятий

	Энергетическое предприятие
	Группы основных средств
	Итого

	
	Здания
	Сооружения и передаточные устройства
	Машины и оборудование
	Транспортные средства
	Прочие
	

	Нижновэнерго
	11,5
	49
	37,6
	1,4
	
	100

	Мосэнерго
	14
	51,5
	33,7
	0,4
	0,4
	100

	Курганэнерго
	14,2
	45,8
	39,2
	0,6
	0,2
	100

	Воронежэнерго
	10,6
	58,5
	29,4
	1,2
	0,3
	100

	Хабаровскэнерго
	19,1
	49,0
	31,0
	0,7
	0,2
	100

	Дальэнерго
	16,2
	54,7
	28,1
	0,5
	0,5
	100

	Читаэнерго
	11,4
	53,7
	24,5
	
	10,0
	

	Архэнерго
	7,3
	53,5
	38,7
	0,2
	0,3
	100

	Ярэнерго
	12,4
	36,7
	50,3
	0,6
	
	100

	Владимирэнерго
	13,6
	31,2
	46,2
	0,8
	8,2
	100

	Брянскэнерго
	16,5
	62,8
	14,6
	
	6,1
	100


Примечание: таблица построена по данным  отчетности  ОАО-энерго за  2003 год.

Тем не менее, можно утверждать, что  различие в структуре основных фондов ОАО «Ярэнерго» и ОАО «Брянскэнерго» связано с  разной  величиной покупки энергии на оптовом рынке. Доля собственной выработки для  ОАО «Ярэнерго» существенно выше, чем для ОАО «Брянскэнерго». Естественно, что если предприятие занимается только передачей и распределением энергии (предприятие тепловых или электрических сетей), то основную часть имущества будет составлять его пассивная часть, что тем не менее не мешает данному предприятию зарабатывать деньги.

На структуру имущества предприятий, имеющих в своем составе как электрические станции, так и сетевые объекты, влияют следующие факторы:

· структура генерирующих мощностей (соотношения мощностей станций  различных видов);

·  структура используемого топлива;

· взаимное расположение центров производства и центров потребления энергии;

·  плотность нагрузок;

· доля выработки от полного потребления энергии на обслуживаемой территории (для дефицитных систем основную часть стоимости имущества может  составлять стоимость сетевых объектов с соответствующей структурой основного капитала).

Для более наглядного выявления факторов, влияющих на структуру  основных средств,  следует  проанализировать данные по предприятиям, выполняющим однородные функции в процессе энергообеспечения  потребителей (табл. 2.9). 

1. Влияние используемого топлива. Для станций, использующих в  качестве основного  топлива  газ (Костромская ГРЭС, Невинномысская ГРЭС) доля  оборудования существенно выше, чем для станций с преобладающим использованием  в качестве топлива   угля (Черепетская ГРЭС, Рязанская ГРЭС, Троицкая ГРЭС).

2. Влияние  установленной мощности. Доля машин и оборудования для  Костромской ГРЭС больше, чем на уступающей ей по мощности  Конаковской ГРЭС.

3. Влияние начальных параметров. Увеличение начальных параметров пара (Псковская ГРЭС по сравнению с Черепетской ГРЭС)  приводит к увеличению доли активной части имущества

4. Влияние  климатических условий размещения объекта.  Доля зданий расположенной в более суровых климатических условиях Троицкой ГРЭС выше,  чем  на Рязанской ГРЭС.
Для инвесторов также полезно знать некоторые специфические особенности формирования имущества энергетических предприятий.
Таблица 2.9. Структура основных средств генерирующих  компаний 
	Энергетическое предприятие
	Группы основных средств
	Итого

	
	Здания
	Сооружения и передаточные устройства
	Машины и оборудование
	Транспортные средства
	Прочие
	

	Костромская ГРЭС
	6,9
	15,2
	77,6
	0,1
	0,2
	100

	Черепетская ГРЭС
	16,2
	54,7
	28,1
	0,5
	0,5
	100

	Конаковская ГРЭС
	16,2
	24,3
	53,1
	0,6
	5,8
	100

	Волжская ГЭС
	31
	32,4
	32,6
	
	4
	100

	Псковская ГРЭС
	48,3
	14,1
	36,6
	
	1
	100

	Троицкая ГРЭС
	38,5
	31,3
	26,1
	0,8
	3,3
	100

	Рязанская ГРЭС
	29,4
	24,9
	44,5
	0,8
	0,4
	100

	Невинномысская ГРЭС
	11,6
	16,1
	71,6
	0,2
	0,5
	100


Как уже отмечалось, часть производственных мощностей (вещественного содержания основного капитала) предназначена для обеспечения будущих нагрузок (пропускная способность линий электропередачи рассчитывается на нагрузку, которая ожидается через 5−7 лет). Необходимость резерва мощности также должна быть учтена при определении необходимой потребности в основном капитале. Еще более серьезным является тот факт, что обновление производственных мощностей в большинстве случаев осуществляется путем строительства новых объектов, а не путем частичного обновления отдельных элементов оборудования. Изучение и анализ структуры имущества энергетических предприятий могут  быть полезными при оценке качества работы управленческого персонала, принимающего решения о вложении средств в производственный или непроизводственный капитал. 

Структура имущества отдельных энергетических объектов, кроме того, дает представление о возможных направлениях и методах снижения стоимости их создания.

2.3.Учет и оценка основных средств предприятия

Любой элемент основных средств предприятия может быть рассмотрен в двух аспектах; как физический объект, и как некоторая стоимость. Естественно, что учет и оценка должна отражать эти характеристики  основных средств. Для учета и оценки используются два подхода:

1. Учет и оценка в натуральных измерителях (цель − обеспечение сохранности, определение степени обеспеченности необходимым оборудованием, измерение производственной мощности). В качестве измерителей наиболее часто используются количественные показатели (например, на станции установлено 5 котлоагрегатов, в аудитории находится 20 столов). Причем каждой учетной единице присваивается свой инвентарный номер, что позволяет при инвентаризации проверять фактическое наличие имущества. Более полно характеризует учетную единицу измеритель ее производственной мощности (котлоагрегат производительностью 320 т/ч, аудитория на 30 посадочных мест).

2. Учет и оценка в стоимостных измерителях. Измерение элементов основных средств  в натуральных показателях не дает представления о его реальной величине. При использовании натуральных измерителей котлоагрегат, отработавший 20000 ч, равноценен котлоагрегату, отработавшему 40000 ч, но с точки зрения стоимости они, очевидно, не равноценны.

Вместе с тем следует исходить из того, что энергетическое предприятие будет функционировать неопределенное длительное время и нет необходимости определять текущую рыночную стоимость его активов. Для случаев прекращения деятельности предприятия существуют специальные методы оценки стоимости, которые не являются предметом рассмотрения в данной главе.

Наиболее естественной является оценка стоимости основных средств по затратам на их приобретение (строительство энергетических объектов также можно рассматривать как приобретение) за исключением налога на добавленную стоимость и других возмещаемых налогов. Эта стоимость обычно определяется как первоначальная стоимость. 

Первоначальная стоимость элементов основных средств  (учетной единицы) увеличивается в процессе эксплуатации на величину расходов, связанных с технической реконструкцией или капитальной модификацией (перестройкой), если в результате их осуществления увеличивается срок полезной службы или производственная мощность.

Оценка основных средств  по первоначальной стоимости в основном используется при начислении амортизации в целях определения издержек на производство, передачу и распределение энергии, а также  на выполнение  других услуг по энергоснабжению потребителей.

Измерение стоимости имущества только по стоимости приобретения имеет существенные недостатки, которые особенно проявляются в условиях высокой инфляции. Приобретенные в разное время практически одинаковые по производственным возможностям элементы оборудования имеют существенно различающиеся стоимостные характеристики. Это явление связано не только с изменением цен на материалы, изменением расценок на строительные и монтажные работы, но и с изменением технологии производства оборудования (например, снижение трудозатрат или использование более совершенных материалов).

Занижение стоимостных оценок ранее введенных элементов имущества искажает реальные издержки на производство и распределение энергии, а также может привести к неправильным выводам при решении вопросов о целесообразности замены оборудования. Таким образом, необходима переоценка стоимости имущества, которая  проводится либо по решению Правительства РФ (экстраординарная ситуация-  наличие высокой инфляции), либо по решению самого предприятия не чаще одного раза в год .

В отечественной экономической теории и практике процесс переоценки связан с определением так называемой восстановительной стоимости, которая должна отражать возможные затраты предприятия по" приобретению" уже существующих элементов имущества, но с учетом действующих на момент переоценки цен, тарифов и т.д. В соответствии с этим  восстановительная стоимость совсем не обязательно должна быть выше первоначальной стоимости.

Переоценка элементов имущества может быть осуществлена двумя методами:

·  путем индексации первоначальной  стоимости элементов основных средств;

· путем прямого пересчета первоначальной стоимости применительно к ценам, складывающимся на момент переоценки в месте расположения предприятия.

Первый метод основан на использовании рекомендуемых общих индексов переоценки по группам оборудования и другим элементам имущества. Например, при переоценке элементов основных средств в 1996 году для энергетических предприятий использовались значения индексов, приведенные в табл. 2.10.

Таблица 2.10. Индексы пересчета первоначальной  стоимости по 
                        группам   объектов

	Период приобре​тения объ​ектов
	Зда​ния
	Соору​же​ния
	Переда​точные уст​ройства
	Турбо​агре​гаты
	Котло​агре​гаты

	До 1980 г.
	2,8
	2,8
	2,6
	1,6
	2,9

	1981 - 1984 гг.
	2,8
	2,8
	2,6
	1,8
	3,2

	1 квартал 1995 г.
	2,2
	2,1
	2,2
	1,7
	2,8

	2 квартал 1995 г.
	1,7
	1,6
	1,7
	1,4
	2,2

	3 квартал 1995 г.
	1,4
	1,3
	1,4
	1,2
	1,7

	4 квартал 1995 г.
	1,2
	1,2
	1,2
	1,1
	1,2


Надо иметь в виду, что указанные коэффициенты применялись к  стоимости, уже пересчитанной в 1992, 1993, 1994 и 1995 годах.

Второй метод фактически предполагает возможность "индивидуальной" переоценки по документально подтвержденным рыночным ценам и тарифам, которые могут различаться по регионам. Теоретически данный метод более предпочтителен для предприятия, так как он позволяет оптимизировать налоговые платежи в бюджет− величину налога на прибыль и налога на имущество предприятий (табл.2.11).
Переоценка имущества необходима также и по той причине, что владельцы предприятия должны знать сумму средств, которую необходимо компенсировать за счет потребителей энергии, для последующей замены изношенных элементов имущества.

Таблица 2.11. Результаты переоценки основных средств

	Наименование группы основных средств
	Полная стоимость до проведения переоценки(тыс руб.)
	Дата проведения  переоценки
	Полная стоимость после проведения переоценки       

  ( руб.)
	Расчетный коэффициент увеличения стоимости

	Здания
	1 322 285 
	на 01.01.02г.
	3 623 953 
	2,74

	Сооружения
	  999 835 
	на 01.01.02г.
	2 692 505 
	2,69

	Передаточные устройства
	  136 896 
	на 01.01.02г.
	   379 412 
	2,78

	Силовое оборудование
	1 466 261
	на 01.01.02г.
	5 257 189 
	3,58

	Рабочие машины
	    95 838 
	на 01.01.02г.
	   215 911 
	2,25

	Измерительные приборы
	   14 473 
	на 01.01.02г.
	    14 473 
	1

	Вычислительная техника
	   24 795 
	на 01.01.02г.
	    16 701 
	0,67

	Транспортные средства
	  80 195 
	на 01.01.02г.
	  106 672 
	1,33

	Инструмент
	      176 
	на 01.01.02г.
	        176 
	1

	Хозяйственный инвентарь
	   5 155 
	на 01.01.02г.
	     5 155 
	1

	Итого
	4 145 915 
	
	12 312 152 
	2,97


Понятно, что стоимость основных средств предприятия в процессе их производственного использования уменьшается. Для отражения этого процесса используется понятие остаточная стоимость. Правильное определение величины остаточной стоимости очень важно для предприятия  по двум причинам:

· именно остаточная стоимость является базой исчисления налога на    имущество предприятия;

· остаточная стоимость может использоваться в качестве основы для определения  прибыли, которая может быть разрешена для энергетического предприятия в случае отнесения его деятельности к регулируемой.

 Определение величины остаточной стоимости может основываться на следующих предпосылках:

1. Стоимость имущества уменьшается вследствие его износа (физического и морального). Поскольку количественно измерить величину износа проблематично, то остаточная стоимость (в отечественной хозяйственной практике) изменяется прямо пропорционально или числу лет эксплуатации, или объему выполненных работ или услуг. Это предполагает установление в явной или неявной форме некоторого полезного срока использования элементов основных средств.

Например, если турбоагрегат имеет сегодня условную восстановительную стоимость 300 млн руб. и нормативный период эксплуатации 30 лет, то через пятнадцать лет его остаточная стоимость составит 150 млн руб. (естественно, в ценах сегодняшнего дня).

Вместо термина остаточная стоимость также используется термин восстановительная стоимость за вычетом износа. Но это совсем не означает, что физический и моральный износ турбоагрегата составит именно 50 %. Неправильная эксплуатация может привести к полному физическом износу, а появление и использование новой технологии для производства электроэнергии приведет к полному моральному износу.

2. Остаточная стоимость определяется как разница между первоначальной (восстановительной) стоимостью и стоимостью, перенесенной (списанной) на выпускаемую продукцию. Величина перенесенной стоимости может определяться по желанию владельца имущества. Но поскольку от величины переносимой стоимости зависят налоги, то желания владельца регламентируются правилами, которые устанавливаются органами государственного управления. Более подробно этот вопрос рассматривается в  разд. 2.6.

Для проведения расчетов по целесообразности замены элементов имущества используется понятие ликвидной стоимости. Ликвидная (ликвидационная) стоимость равняется сумме средств, которая может быть получена от реализации оборудования и других элементов имущества после окончания срока их службы. Обычно для оборудования ликвидная стоимость равна стоимости лома. Для зданий ликвидная стоимость может составлять больший процент первоначальной стоимости. Как правило, величина ликвидной стоимости может быть принята в размере 4 % от первоначальной стоимости.

2.4. Оценка наличия, состояния и движения основных   средств 

Оценка наличия основных  средств  не такая простая задача и не только потому, что могут использоваться различные стоимостные характеристики. Величина основных средств претерпевает изменения по причине ввода и выбытия отдельных элементов имущества. Хотя энергетические объекты используются длительный период, но и для них характерно постоянное изменение состава и структуры имущества и, следовательно, его стоимости. Вопрос оценки наличия имущества важен и для определения налоговых платежей.

Наличие основных средств в целом и их отдельных элементов может определяться на конкретную дату (моментная оценка) и за некоторый календарный период (средние оценки).

Моментные оценки обычно приводятся в балансе предприятия в виде данных на начало и конец периода. При этом величина основных средств на конец периода определяется по балансовой схеме:
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 − величина основных средств на начало периода;
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−величина поступивших за период элементов основных средств;
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−величина выбывших за период элементов основных средств.

Обычно наличие и движение основных средств учитывается ежемесячно.

Для экономических расчетов более пригодны не моментные, а средние оценки. Так, среднегодовая величина основных средств может быть определена как полусумма его значений на начало и конец года. Более точный метод определения среднегодовой величины основных средств рассмотрим на примере.

Известно изменение величины основных средств одного из предприятий (табл.2.12).

При расчете по формуле средней хронологической получим следующее значение среднегодовой стоимости:
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При использовании упрощенного способа расчета среднегодовой величины получим
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 = (500+530) / 2 = 515 млн руб.

Как видно из приведенного примера, величина среднегодовой стоимости зависит от способа расчета, и по этой причине в нормативных документах, связанных с налогообложением, регламентируется способ определения той или иной величины. Это имеет отношение не только к определению величины основного капитала, но и к расчету большинства экономических и финансовых показателей.

Таблица 2.12. Изменения величины основных  средств предприятия 
                       в течение    года

	Дата
	1.01
	1.02
	1.03
	1.04
	1.05
	1.06
	1.07

	Величина основных средств, млн руб.
	500
	495
	510
	512
	514
	518
	518

	Дата
	1.08
	1.09
	1.10
	1.11
	1.12
	31.12
	

	Величина основных средств, млн руб.
	520
	524
	526
	526
	525
	530
	


Для планирования среднегодовой величины основных средств обычно рекомендуется вести расчет по следующей формуле:
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где  
[image: image9.wmf]н.г.

С

 − величина основных средств на начало года;
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 − величина вводимых в течение года элементов основного капитала;
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 − величина выбывающих в течение года элементов основного капитала;
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 − число месяцев, в течение которых элементы основных средств числятся за предприятием. 

Как видно из предыдущей формулы, движение основных средств связано с поступлением и выбытием некоторого имущества. Поэтому для характеристики этого процесса обычно используются следующие показатели:

−коэффициент обновления, который определяется как отношение величины вводимых элементов основных средств к их величине на конец расчетного (отчетного) периода;
− коэффициент выбытия, который определяется как отношение величины выводимых элементов основных средств к их величине на начало  расчетного (отчетного) периода.

Для энергетических предприятий значения этих показателей обычно составляют несколько процентов, что связано с большой длительностью эксплуатации основного оборудования энергетических объектов. Естественно, при замене основного оборудования и проведении крупных работ по реконструкции и модернизации показатели, характеризующие движение основных средств, могут принимать большие значения.

Характеристика состояния основных средств обычно рассматривается с точки зрения его износа (величины перенесенной стоимости). Количественно оценка состояния основных средств определяется следующими показателями:

− коэффициент износа - отношение суммы накопленного износа (сумма перенесенной стоимости) к величине основных средств;
− коэффициент годности - отношение остаточной стоимости (не перенесенной стоимости) к величине основных  средств.

Естественно, что сумма коэффициентов будет равняться единице.

Следует иметь в виду условность данных показателей, что было уже показано при рассмотрении показателя остаточной стоимости. Дело в том, что если по некоторым элементам имущества произошло полное перенесение (погашение) стоимости, то коэффициент годности будет равняться нулю, а износ − 100 %, но ведь оборудование может еще длительное время находиться в эксплуатации (причины в данном случае не имеют значения) и приносить доход. Более правильным было бы называть эти коэффициенты следующим образом:

− коэффициент перенесения стоимости;
− коэффициент остаточной стоимости.

Показатели движения и состояния основных средств целесообразно рассчитывать не столько по всей совокупности основного капитала, сколько по его отдельным группам, что позволит лучше управлять процессом обновления производственных мощностей предприятия.

2.5. Износ и амортизация основных  средств

2.5.1.Экономическая сущность амортизации 
        основных     средств

Материальные компоненты основных средств (см. структуру основных  средств) приобретаются на длительный период в целях получения дохода. Этот период определяется как срок полезного использования. Обычно, за исключением земли, срок полезной службы компонентов основных средств  ограничен определенным количеством лет. Для энергетического оборудования этот срок службы ограничен, прежде всего, условиями безопасной эксплуатации, поскольку с течением времени происходит накапливание усталости металла, в результате   он теряет свои прочностные характеристики.

Другим ограничивающими факторами являются ограничения  нормативно-правового характера (срок аренды оборудования, срок деятельности  предприятия, установленный при его регистрации).

Как уже отмечалось ранее, в процессе эксплуатации стоимость элементов основных средств снижается. Снижение стоимости за период эксплуатации обычно определяется в экономической науке как износ. Если, например, энергетическое предприятие приобрело трансформатор за 20 млн руб. и после его демонтажа реализовало в виде лома за 1 млн руб., то величина износа составила 19 млн руб. Из этого следует, что износ может быть точно определен только после ликвидации (продажи) элементов основных  средств, когда будет понятна разница между затратами на их приобретение и суммой, полученной от ликвидации.

Таким образом, износ − это часть стоимости элементов основных  средств, которая потребляется в течение всего периода их использования предприятием. Поэтому он является таким же компонентом затрат на производство энергии, как топливо и заработная плата, и должен быть учтен до определения прибыли предприятия. Причинами износа могут быть:

–  физическое старение;

–  экономические факторы;

–  истощение ресурсов.

Физическое старение происходит главным образом в процессе эксплуатации под воздействием трения, вибрации, работы при высоких температуре и давлении, влажности и т.д. Другой причиной физического старения является воздействие окружающей среды (эрозия, ржавление и т.п.).

 Экономические факторы приводят к тому, что физически не изношенные элементы основных средств могут быть выведены из эксплуатации. К таким факторам относятся моральное старение и неадекватность. Как правило, моральное старение (появление более совершенной техники) происходит гораздо раньше физического износа. Так, для паровой турбины срок службы по соображениям надежности ограничен 35−40 годами, в то время как период морального износа составляет 15−20 лет (надо отметить, что период морального износа непостоянен и он может как сокращаться, так и увеличиваться).

Под неадекватностью понимается несоответствие оборудования, например насоса, изменившимся условиям эксплуатации (необходим насос с большей подачей).

Как устаревание, так и неадекватность совсем не означают, что оборудование идет на слом. Оно просто выводится предприятием из эксплуатации и может быть продано другому предприятию. Как уже отмечалось, общая сумма износа за весь период срока службы элементов основных средств рассчитывается довольно просто в виде разности их стоимости и суммы, получаемой при ликвидации. Трудности начинаются тогда, когда необходимо распределить общую сумму износа по времени эксплуатации оборудования и других элементов. Процесс определения доли износа, включаемой ежегодно в расходы предприятия в течение планируемого срока службы этих средств, носит название амортизации, а сумма, включаемая в расходы, в отечественной практике носит название амортизационных отчислений.

Не существует каких-либо "истинных" методов решения этой задачи. Единственно, что можно отметить, что величина амортизационных отчислений должна как-то соответствовать величине реального износа.

При этом возникает целый ряд проблем, наиболее существенные из которых приведены ниже.

1. Может ли точно предприятие оценить срок службы оборудования? В принципе, планируемый срок службы отдельного элемента или энергетического объекта в целом должен быть равен меньшему из сроков физического или морального износа. Но как определить эти сроки, особенно для новой техники? Обычно период амортизации принимается близким к средней величине между указанными сроками.

2. Следует ли связывать величину амортизационных отчислений с объемом производства или передачи энергии? Более правильным на первый взгляд выглядит начисление амортизации пропорционально выработке, но работа с переменными режимами и с меньшей выработкой приводит к большему износу, чем работа с постоянной нагрузкой и большей выработкой.

3. Как учесть влияние ремонтов и модернизаций, которые обязательны для энергетического оборудования, на величину износа? Чем больше тратим на ремонты, тем дольше при прочих равных условиях может прослужить оборудование.

4. Как можно точно определить сумму, которую предприятие получит через 30 −40 лет при ликвидации оборудования?

Общие принципы нормирования и отражения в финансовой отчетности амортизационных отчислений регулируются бухгалтерскими стандартами [7], а  также налоговым кодексом  [10] . В соответствии с этими стандартами к объектам, подлежащим амортизации, относятся:

· объекты, расчетный срок службы которых превышает один календарный период;

· объекты, имеющие лимитированную продолжительность использования (земля имеет неограниченный период использования);

· объекты, используемые для производства продукции или услуг, предназначенные для сдачи в аренду, приобретенные для административных целей.

· имущество,  первоначальная стоимость которого составляет более   десяти  тысяч  рублей.  

Продолжительность использования объектов определяется двумя факторами:

– периодом, в течение которого предприятие рассчитывает их использовать;

– количеством продукции, которое предприятие прогнозирует получить, используя амортизируемый объект.

В мировой практике налоговое законодательство устанавливает минимальные нормы амортизационных отчислений, применяемых к различным элементам основного капитала. При этом установлена следующая продолжительность периода начисления амортизации по объектам:

- здания −15- 60 лет;

- транспортные средства −4-12 лет;

- оборудование − 5-8 лет (для энергетического оборудования используются более длительные сроки);

- сооружения − 5-10 лет.

В соответствии с [10]  все амортизируемое   имущество   объединяется    в   амортизационные группы (табл.2.13).
Таблица 2.13. Амортизационные группы   

	Показатель
	Амортизационные группы

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Срок полезного использования
	от 1 года до 2 лет включительно
	свыше 2 лет до 3 лет включительно
	свыше 5 лет до 7 лет включительно
	свыше 5 лет до 7 лет включительно
	свыше 7 лет до 10 лет включительно

	Показатель
	Амортизационные группы

	
	6
	7
	8
	9
	10

	Срок полезного использования
	свыше 10 лет до 15 лет включительно
	свыше 15 лет до 20 лет включительно
	свыше 20 лет до 25 лет включительно
	свыше 25 лет до 30 лет включительно
	свыше 30 лет


Налогоплательщик обязан ежегодно представлять данные о начисленной амортизации. При не начислении амортизации или начислении в недостаточном размере происходит:

– завышение остаточной стоимости (искажение реальной стоимости капитала);

– получение и распределение фиктивных прибылей.

2.5.2. Методы начисления амортизации     

В настоящее время существует более 30 методов начисления амортизации. Их можно сгруппировать по  признакам.
1. База, которая используется для исчисления амортизационных отчислений:

– начисления с первоначальной (восстановительной) стоимости;

– начисления с остаточной стоимости.

2. Характер изменения годовой величины амортизационных отчислений:

– постоянны в течение амортизационного периода;

– уменьшаются к концу амортизационного периода;

– увеличиваются к концу амортизационного периода;

– начисляются пропорционально объему произведенной продукции или выполненных работ (услуг).

Действующие нормативные  документы по-разному определяют возможные методы начисления амортизации. Так, согласно [7] при начислении амортизация можно использовать следующие методы:

– линейный метод;

– метод  уменьшаемого остатка;
– метод  списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования;
– метод списания стоимости пропорционально объему продукции (работ).

В то же время, согласно Налоговому кодексу  [10]  предприятие может начислять амортизацию линейным или  нелинейным методами.
Вместе с тем следует отметить, что предприятие не вправе менять (без соответствующих доказательств) выбранный метод начисления и должно использовать его до конца службы объекта. Далее рассмотрим наиболее употребляемые методы начисления амортизации (реальная техника начислений рассматривается в курсе «Бухгалтерский учет»).

Наиболее употребим (в том числе в отечественной практике) метод равномерного начисления амортизационных сумм (линейная амортизация). Он предполагает ежегодное начисление равных амортизационных отчислений на протяжении всего амортизационного периода (что может быть меньше срока эксплуатации). Основная формула выглядит следующим образом:
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где 
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 - первоначальная и ликвидная стоимости элементов основного капитала;
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На самом же деле величина годовых амортизационных отчислений рассчитывается через норму амортизации:
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где 
[image: image19.wmf]а

н

– норма годовых амортизационных отчислений, % [8].

Как легко установить, величина нормы годовых амортизационных отчислений является другим выражением периода полезного использования  элемента основных средств:
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  Начисления амортизации не производится во время реконструкции и технического перевооружения оборудования с полной его остановкой, а также в случае перевода оборудования на консервацию. Практически это означает продление амортизационного периода на время реконструкции, модернизации и консервации.

Различные элементы энергоустановок имеют различные сроки службы, и по этой причине средняя норма амортизации в целом по энергетическому предприятию ,которая иногда используется в укрупненных расчетах, будет определяться как некоторая средневзвешенная величина.

Поскольку целью амортизации является возмещение средств, израсходованных на приобретение основного капитала, то в ряде случаев (стимулирование производства какой-либо продукции или обеспечение более быстрого накопления необходимого фонда средств для замены оборудования, используемого  в  условиях  агрессивной  среды  и  (или)  повышенной   сменности) допускается ускоренная амортизация путем применения  повышающего коэффициента к  используемой  норме амортизационных отчислений [10 ].

До 1991 года в отечественной практике применялся аналогичный метод равномерного начисления амортизации, который дополнительно учитывал возмещение износа путем проведения капитальных ремонтов и модернизации.

В этом случае сумма износа, которая должна погашаться за счет ежегодных амортизационных отчислений, складывается из следующих элементов:
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где 
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− затраты, связанные с проведение капитальных ремонтов за период эксплуатации;
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− затраты, связанные с проведением модернизации.

Годовой размер амортизационных отчислений определяется так же, как и в первом случае, но норма амортизации включает в себя два слагаемых:

	
[image: image24.wmf]а.к.р

а.р

а

Н

Н

Н

+

=

,
	(2.7)


где 
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− норма амортизации на реновацию (полное восстановление);
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 - норма амортизации на капитальный ремонт,
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Использование данного метода имеет как  преимущества (обеспечение стабильной величины издержек, тарифов и прибыли), так и недостатки (несоответствие реальных затрат на проведение ремонтов с начисленной суммой амортизации). Несоответствие начисленной амортизации и реальных затрат на ремонт особенно проявляется в начале и в конце срока службы энергетических объектов.

Кроме того, установление норм отчислений на проведение ремонтов и модернизаций связано с теми же проблемами, что были отмечены выше относительно установления норм амортизации на полное восстановление.

Начислением амортизации с первоначальной (восстановительной) стоимости характеризуется популярный в США метод сумм лет. В соответствии с этим методом в начале эксплуатации амортизация начисляется в большем размере, в последующие годы, в меньшем. Суть метода рассмотрим на примере.

Приобретено оборудование стоимостью (с учетом затрат на монтаж) 3 млн руб. Ожидаемый срок полезного использования –  5 лет.

Выполним расчет годовых амортизационных отчислений (табл.2.14, 2.15).

Таблица 2.14. Расчет суммы лет эксплуатации оборудования

	      Период
	Срок эксплуатации, лет

	С года покупки 
	5 

	Со второго года
	4 

	С третьего года
	3 

	С четвертого года
	2 

	С пятого года
	1

	Сумма лет
	15


Таблица 2.15. Расчет годовых амортизационных отчислений

	     Период
	Сумма амортизационных 

отчислений, тыс.  руб.

	Первый год 
	5/15(3000=1000 

	Второй год
	4/15(3000= 800 

	Третий год
	3/15(3000= 600 

	Четвертый год
	2/15(3000= 400 

	Пятый год
	1/15( 3000= 200 

	Итого 
	         3000.


Сторонники этого метода утверждают, что его использование помогает выравнивать итоговую сумму всех издержек, так как с течением времени затраты на ремонт и обслуживание обычно возрастают.

Компенсацией значительной части износа за первые годы эксплуатации характеризуются методы начисления амортизации с остаточной (не перенесенной) стоимости элементов основного капитала.

Если возможна достаточно точная оценка ликвидной стоимости, то может быть использован метод уменьшения остатка. Суть метода заключается в применении постоянной нормы амортизации к уменьшающейся остаточной (не перенесенной) стоимости. При этом норма амортизации определяется по следующей формуле:
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Методику расчета рассмотрим на следующем примере. Предприятие приобрело имущество стоимостью 100 млн р. Предполагаемый срок использования - 4 года, ликвидная стоимость − 2.56 млн р. Норма амортизации составит
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Расчет амортизации для каждого года приведен в табл. 2.16.
Таблица 2.16. Расчет амортизационных отчислений

	Год амортизационного периода
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	1
	100
	100∙0.6=60
	100-60=40

	2
	40
	24
	16

	3
	16
	9.6
	6.4

	4
	6.4
	3.84
	2.56

	
	2.56
	
	


Еще одним методом начисления амортизации с остаточной стоимости является метод  двойной линейной амортизации. Этот метод в  Налоговом кодексе [10]  трактуется  как   нелинейный метод.

 Для расчета годовой величины амортизационных отчислений используется удвоенное значение нормы амортизации, соответствующей простой линейной амортизации. Величина годовых амортизационных отчислений определяется по формуле
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Методику расчета рассмотрим на следующем примере. Предприятие приобрело имущество стоимостью 160 млн руб. Ожидаемый срок полезного использования − 5 лет. Ликвидная стоимость принимается равной нулю.

Норма амортизации, соответствующая простой линейной амортизации, составит 20 %.

Выполним расчет амортизации для каждого года. 

1 год: 
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2 год: 
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3 год: 
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Если далее продолжать расчет по данному методу, то получим следующие результаты:

4 год: 
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5 год: 
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которые показывают, что полного погашения износа не произошло. По этой причине в определенный период времени необходим переход на простой линейный метод начисления амортизации. Признаком необходимости перехода является получение следующего соотношения:
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где n - число лет до конца амортизационного периода.

В рассматриваемом примере такое соотношение выполняется при расчете амортизационных отчислений для 4-го года:

13,824 < 34,6/2 = 17,28 млн руб.

Именно величину 17,28 следует принимать в качестве амортизационных отчислений для 4-го и 5-го годов расчетного периода. Тогда расчеты для этих лет будут выглядеть следующим образом:

4 год: 
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5 год: 
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Для некоторых видов основных средств целесообразно начисление амортизации в зависимости от объема выполняемой работы или оказываемых услуг. Модификация данного метода используется для некоторых видов автомобильного транспорта, по которому начисление амортизации производится в процентах от стоимости автомашины, отнесенной к 1000 км фактического пробега.

Например, необходимо определить величину амортизационных отчислений для автобуса стоимостью 3 млн руб. при фактическом пробеге за год 100 тыс. км. Норма амортизации − 0,17 % от первоначальной стоимости на 1000 км пробега.

Тогда годовой размер амортизационных отчислений 
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2.5.3. Выбор метода начисления амортизации

Естественно, что выбор метода начисления амортизации возможен, если это разрешено нормативными документами. Как уже упоминалось ранее, действующими нормативными документами допускается использование при начислении амортизацию следующих методов:

– линейного метода;

– метода  уменьшаемого остатка;
        – метода  списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования;
        – метода списания стоимости пропорционально объему продукции (работ).

При этом использование линейного метода  является обязательным  [10]  при начислении амортизации  по   зданиям,  сооружениям,  передаточным  устройствам, входящим в восьмую - десятую амортизационные группы.

Как уже отмечалось, целью начисления амортизации является распределение общей стоимости основных средств на срок их полезного использования. Необходимо выбирать такой метод, который распределял бы стоимость по периодам в соответствии с величиной прибыли, получаемой от использования основных средств в течение каждого из них. Если темпы морального износа велики и отпуск энергии в связи со снижением экономичности электростанции, принадлежащей энергопредприятию, будет с годами снижаться, то представляется целесообразным использование какого-либо метода, позволяющего снижать амортизационные отчисления в конце эксплуатации. С другой стороны, если прибыль получается равномерно на протяжении всех лет (например, электросетевые объекты), то больше подходит метод равномерного начисления амортизации.

При выборе метода необходимо также учитывать трудозатраты на его применение. С этих позиций линейный метод наиболее предпочтителен. На выбор метода также влияют и возможные изменения налоговой политики, темпы инфляции и многое другое.

2.6. Показатели использования основных  средств 

Инвесторы (акционеры) вкладывают свои средства в предприятие в целях получения прибыли. Вот выдержка из устава акционерного общества, действующего в электроэнергетике: «Основной целью деятельности Общества является получение прибыли».

Исходя из этого, можно сделать вывод о том, что для оценки использования основных средств следует ограничиться расчетом какого-либо коэффициента прибыльности вложенного капитала. Действительно, этого достаточно для инвесторов, но не достаточно для руководства (менеджеров) предприятия, которым необходимо обеспечивать приемлемый для всех уровень прибыльности. Им следует знать причины, которые определяют степень использования основных средств, то есть необходима система показателей, которые отражали бы факторы, влияющие на эффективность работы предприятия.

Оценка уровня использования основных средств кроме всего прочего даст возможность получить важную информацию для менеджеров, так как позволяет:

·  оценивать изменение уровня использования во времени;

· сравнивать результаты деятельности предприятия с показателями других предприятий или со средними результатами по отрасли;

·  оценивать качество работы персонала.

Поэтому можно утверждать, что для управления уровнем использования основных средств нельзя ограничиваться определением только стоимостных показателей. Стоимостные показатели  в значительной степени определяются уровнем использования производственных мощностей, что особенно характерно для энергетических предприятий (невозможность складирования продукции и регулирование тарифов). Степень использования производственных мощностей энергетических объектов во многом зависит от качества работы персонала. Это обстоятельство позволяет применять показатели использования производственных мощностей для организации мотивации производственного персонала энергетических объектов, естественно, с учетом возможности влияния персонала на величину того или иного показателя.

2.6.1. Показатели использования производственных           мощностей энергетических предприятий

Необходимо  отметить, что традиционно оценка уровня использования производственных  мощностей рассматривалась для  вертикально интегрированных  энергетических предприятий применительно к  оборудованию по выработке и передаче (распределению) энергии. Для выделенных  из их состава ремонтных  и сбытовых  предприятий  оценка использования производственных мощностей  обладает  существенной спецификой. Так, например,  для ремонтного  предприятия  в целом достаточно сложно определить  в натуральном измерении  результат деятельности. Что касается сбытовых компаний, то проблема заключается  в  определении того, что  является производственной базой  сбытовой  деятельности. Тем не менее, изложенные ниже подходы к определению уровня использования производственных мощностей применительно  к генерирующим  и сетевым предприятиям могут быть использованы и для других видов энергетических предприятий.

В большинстве отраслей промышленности производственная мощность   предприятия (цеха или производ​ственного участка) характеризуется максимальным количеством продукции соответствующего качества и ассортимента, которое может быть произведено им в единицу времени при полном ис​пользовании основных производственных фондов в оптимальных условиях их эксплуатации.

 Для энергетических объектов такой измеритель не подходит, так как объем выработки и передачи энергии целиком зависит от режима энергопотребления. В каждую единицу времени отпуск энергии должен равняться потребляемой мощности с учетом потерь при передаче и распределении энергии (потерь в сетях). Исходя из этого, в качестве характеристики производственной мощности энергетических объектов используется их номинальная (установленная) мощность.

Общую схему оценки уровня использования установленной мощности можно представить в виде следующего выражения, часто называемого коэффициентом использования установленной мощности:
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где 
[image: image52.wmf]ср
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 - средняя нагрузка оборудования за время работы в календарном периоде;
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 - установленная (номинальная) мощность оборудования;
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 - время фактической работы за календарный период;
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 - длительность календарного периода.

Данная формула отражает тот факт, что степень использования оборудования будет определяться его использованием во времени и по загрузке.

Оценить использование оборудования во времени можно с помощью коэффициента экстенсивного использования. Для отдельного блока или агрегата он определяется по выражению
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При одинаковой мощности блоков для электростанции в целом имеем
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При разной единичной мощности блоков
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Для оценки уровня использования оборудования по мощности применяют коэффициент интенсивности. Для отдельного блока или агрегата имеем
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где   
[image: image60.wmf]ф
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− фактическая выработка за календарный период;


[image: image61.wmf]max

Э

− максимальная выработка за время работы в календарный период.

Для электростанции в целом при одинаковой мощности блоков
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При разной единичной мощности блоков
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Тогда коэффициент использования установленной мощности будет равен:
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При расчете показателей использования естественно встает проблема выбора календарного отрезка времени. Для получения результатов, которые можно использовать для анализа, этот отрезок должен включать в себя сопоставимые режимы работы оборудования. В качестве такого отрезка времени наиболее целесообразно использовать календарный год, так как он включает в себя все периоды сезонных подъемов и спадов нагрузки. Расчет показателей использования за месяц и за квартал может привести к неверным выводам, так как степень загрузки оборудования будет сильно различаться в летние и зимние месяцы.

В том числе и по этой причине  на практике вместо коэффициента использования чаще применяется другой показатель − число часов использования установленной мощности (h). 

Между 
[image: image65.wmf]исп
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 и h  имеется следующая зависимость:
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или 
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Перечисленные выше показатели использования производственных мощностей не в полной мере отражают специфические особенности энергетического производства и качество работы технического персонала. Действительно, если для станции, работающей в базовом режиме, число часов использования установленной мощности составляет около 5500 ч, то для станции, предназначенной для покрытия пиковых нагрузок, аналогичный показатель едва ли превысит 1500 ч. Но оборудование этой станции должно быть готово к несению нагрузки по требованию диспетчерских служб.

Для учета этих особенностей были предложены различные показатели, которые учитывают именно готовность энергетических объектов участвовать в покрытии графиков нагрузки. Одним из таких показателей является готовность электростанции по выработке, которая может быть определена по  формуле
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где 
[image: image69.wmf]рем
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 − время простоя оборудования в ремонте в течение календарного периода;


[image: image70.wmf]огр

Р

 − ограничения мощности в течение календарного периода;
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− продолжительность снижения мощности в течение календарного периода.

Данный показатель готовности характеризует потенциально возможную выработку энергии при полной загрузке оборудования диспетчером.

Для сопоставления готовности отдельных энергетических объектов можно определять коэффициент готовности по  выражению
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Показатели готовности характеризуют надежность работы оборудования, и их рост свидетельствует, по крайней мере, об улучшении качества работы персонала.

Тем не менее, необходимо представлять, что улучшение использования производственных мощностей совсем не означает улучшения использования основных средств (рост прибыльности). Снижение потребления энергии даже при полной готовности оборудования приведет к снижению прибыльности, рост затрат на ремонт в целях обеспечения готовности также может привести к снижению прибыльности.

Вышеприведенные показатели использования производственных мощностей в основном применяются для оборудования электрических станций и подстанций, а также котельных. Аналогичную систему показателей можно рассмотреть и для оборудования по передаче и распределению энергии (сетевых объектов). В качестве показателя производственной мощности для этих объектов используется показатель пропускной способности.

2.6.2. Показатели использования основных  средств 

Эффективность использования основных средств оценивается системой общих и частных показателей, которые являются предметом изучения в курсе "Финансовый менеджмент". Здесь рассмотрим только некоторые показатели с целью установить взаимосвязь между стоимостными и натуральными показателями. Кроме всего прочего, совместное рассмотрение этих показателей позволяет определить те факторы, от которых зависит уровень использования основных средств, что в наибольшей степени интересует менеджеров предприятия.

Наиболее применяемым показателем оценки является коэффициент оборачиваемости основных средств (оборот основных средств), который измеряет объем реализованной продукции на 1 руб используемых основных средств. Этот показатель является аналогом широко использовавшегося в отечественной практике показателя фондоотдачи и является обратной величиной относительно рассмотренного выше  показателя фондоемкости (см. табл.2.4).
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где 
[image: image74.wmf]РП

− объем реализации продукции;
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 − среднегодовая стоимость основных средств.

Естественно, чем больше этот показатель − тем лучше.

Для  выявления факторов, определяющих уровень  коэффициента оборачиваемости основных средств, представим  формулу  (2.25) в более развернутом виде (применительно  к   объекту  по производству  электроэнергии): 
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где 
[image: image77.wmf]ср

Р

− средняя загрузка оборудования;
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− отпуск электроэнергии за календарный период;
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 − длительность простоя оборудования в течение календарного периода по причинам плановых и неплановых ремонтов;
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− относительная величина расхода электроэнергии на  собственные нужды и потери;

 Т − величина среднего отпускного тарифа на электроэнергию;
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 − установленная мощность;
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 − удельная стоимость единицы мощности.

Другим широко используемым показателем является разновидность коэффициента прибыльности (рентабельности) основных средств, который характеризует величину прибыли, получаемой предприятием на 1 рубль основных средств:
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где И − издержки на единицу отпускаемой энергии;

Пр − величина прибыли.

Значения  рассмотренных выше показателей  для некоторых энергетических предприятий приведены в табл. 2. 17.

Для оценки приведенных в табл. 2.17 значений сравним их с показателями  аналогичных предприятий европейских стран (Германия). Поскольку  значения показателей  оборачиваемости и прибыльности основных средств обычно не публикуются,  воспользуемся  следующими имеющимися данными:

Таблица 2.17. Значения коэффициентов оборачиваемости 
                       и прибыльности 

	Показатель
	Энергетическое предприятие

	
	Воронежэнерго
	Костромская ГРЭС
	Мосэнерго
	Псковская  ГРЭС
	Волжская ГЭС

	Коэффициент оборачиваемости, руб/руб
	0.52
	0.34
	0.28
	0.26
	0.09

	Коэффициент прибыльности, исчисленный по прибыли от продаж
	0.016
	0.013
	0.026
	0.067
	0.038

	Коэффициент прибыльности, исчисленный по чистой (нераспределенной)  прибыли 
	-0.04
	0.002
	0.007
	0.015
	0.02


Примечание: таблица построена по данным  отчетности ОАО-энерго за  2003 год.

– стоимость установленной мощности  для условной станции − 500 $ за кВт;

– стоимость установленной мощности  с учетом затрат на передачу и распределение  − 1000 $ за кВт;

–  цена отпускная от станции (цена оптового рынка) − 0,05 $ за кВт∙ч [11]; 

–  средневзвешенная цена для потребителей − 0,12 $ за кВт∙ч [11];

– число часов использования установленной мощности −4000 ч;

– доля прибыли в тарифах −10 %.

 Выручка с одного кВт мощности составит для станции – 200 $ , для предприятия – 480 $.

Для приведенных выше данных значения  коэффициентов оборачиваемости   составят: для станции – 0,4; для предприятия – 0,48.

Прибыль  с 1 кВт мощности составит для станции – 20 $ , для предприятия – 48 $.

Для приведенных выше данных значения  коэффициентов прибыльности    составят: для станции – 0.04; для предприятия – 0.048.

Не рассматривая в данном случае способ определения объема реализации и расчета прибыли, можно сделать вывод о том, что условиями улучшения использования основных средств (при учете влияния диспетчерских служб на объем выработки и регулирование тарифов) будут являться:

·  устранение ограничений мощности оборудования как средство увеличения средней загрузки оборудования;

·  сокращение длительности простоя оборудования в ремонте;

·  снижение расходов энергии на собственные нужды;

·  снижение издержек на производство и передачу энергии;

·  снижение удельной стоимости производственных мощностей энергетических объектов;

·  правильное определение на стадии проектирования установленной мощности энергетических объектов.

Контрольные вопросы для самопроверки

1.Охарактеризуете  состав и структуру  внеоборотных активов для различных  видов энергетических предприятий.
2.Под воздействием каких факторов формируется структура внеооборотных активов?

3.По каким признакам можно группировать основные средства?

4. Какие факторы влияют на структуру основных средств?  
5. Как можно оценить  наличие, состояние и движение основных   средств?

6.В чем заключается необходимость учета и оценки основных средств предприятия?

7. Чем вызвана необходимость использования  нескольких видов стоимостной оценки  основных средств?
8. Для решения каких задач используется оценка уровня использования основных средств и производственных мощностей?

9. На основе каких показателей можно оценить степень использования  основных средств и производственных мощностей?

10. Каков экономический смысл амортизации основных  средств?

11.Каким образом изменения налогового законодательства могут  повлиять на выбор метода начисления  амортизации?

12.Сформулируете основные направления улучшения использования производственных мощностей и основных средств.
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3. Оборотный капитал (оборотные активы)

3.1.Понятие, состав и структура

К оборотному капиталу (в отечественной практике чаще используется термин «оборотные средства» или «оборотные активы») по теории бухгалтерского учета относятся активы, которые представляют собой денежные средства или могут быть обращены в наличность в течение одного года [1 ].
Обычно в составе оборотных активов  рассматриваются следующие основные компоненты:

· денежные средства;

· краткосрочные финансовые вложения;

· задолженность потребителей (дебиторская задолженность, счета к получению);

· товарно-материальные запасы.

В процессе хозяйственной деятельности происходит постоянное изменение формы оборотных активов. Предприятие покупает топливо и другие материальные ресурсы, производит или передает энергию, отпускает ее потребителям, как правило, в кредит. При этом возникает задолженность (дебиторская задолженность), которая через какое-то время превращается в денежные средства. Поскольку хозяйственный процесс идет непрерывно (прерывание процесса означает «смерть» предприятия), то в каждый момент времени некоторая часть оборотных активов  находится в одном из четырех состояний.

При низком уровне оборотных активов  производственная  деятельность не поддерживается должным образом, отсюда – невозможность своевременно оплачивать поставку материальных  ресурсов, периодические сбои в работе и  низкая прибыль. При некотором оптимальном уровне оборотного капитала прибыль становится максимальной. Дальнейшее повышение величины оборотных активов  приведет к тому, что предприятие будет иметь в распоряжении временно свободные, бездействующие текущие активы, а также излишние издержки  финансирования, что повлечет снижение прибыли (рис. 3.1).

Материал главы поможет понять, от каких факторов зависит необходимая величина оборотных активов  энергетического предприятия, так как их доля в общей величине активов  достигает значительной величины (табл.3.1), а от эффективности их  использования во многом зависит отдача на средства, вкладываемые инвесторами.  

Данные, приведенные в табл. 3.1,  некоторым образом противоречат  тезису о высокой  капиталоемкости  энергетического производства.  Это противоречие можно объяснить несоответствием в оценке
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Рис. 3.1. Взаимосвязь прибыли и уровня оборотного капитала 

внеоборотных активов (по остаточной стоимости)  и оборотных активов (по текущей стоимости).

Таблица 3.1.  Примерная структура активов, % 

	Энергетическое предприятие
	Внеоборотные активы
	Оборотные активы
	Итого

	Костромская ГРЭС
	68
	32
	100

	Архангельскэнерго
	68
	32
	100

	Конаковская ГРЭС
	56
	44
	100

	Черепетская ГРЭС
	68
	32
	100

	Ярэнерго
	78
	22
	100

	Мосэнерго
	81
	19
	100

	Нижновэнерго
	73
	27
	100

	Омскэнерго
	70
	30
	100

	Дальэнерго
	71
	29
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  АО-энерго  за  2003 год.

 Более достоверную картину могут дать данные из табл.3.2, где приведена  структура стоимости активов при  оценке внеоборотных активов по восстановительной стоимости. При рассмотрении данных  (табл. 3.1 и 3.2) следует также иметь в виду,  что и восстановительная стоимость  производственных объектов  энергетических предприятий не соответствует реальным затратам   на их воспроизводство. Так, например, удельная стоимость  единицы установленной мощности для федеральных электростанций, исчисленная по восстановительной стоимости по данным на конец 2003 г., составляет от 100 до 150 $/кВт, стоимость же нового строительства аналогичных объектов, по крайней мере, втрое превосходит  существующую оценку. Таким образом,  можно считать, что реальное соотношение между внеоборотными и оборотными активами  составляет 95 к 5. 

Таблица 3.2.  Примерная структура активов, % 

(внеоборотные активы  оценены по восстановительной стоимости)

	Энергетическое предприятие
	Внеоборотные активы
	Оборотные активы
	Итого

	Костромская ГРЭС
	87
	13
	100

	Архангельскэнерго
	85
	15
	100

	Конаковская ГРЭС
	83
	17
	100

	Черепетская ГРЭС
	96
	4
	100

	Ярэнерго
	91
	9
	100

	Мосэнерго
	92
	8
	100

	Нижновэнерго
	85
	15
	100

	Омскэнерго
	83
	17
	100

	Дальэнерго
	83
	17
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  АО-энерго за  2003 год.

Для характеристики оборотных активов  следует рассматривать их структуру, ликвидность и объем.

Надо иметь в виду, что определение значений этих характеристик, а также источников покрытия потребности в оборотных средствах, необходимых для эффективной финансовой деятельности предприятия, является предметом курса «Финансовый менеджмент».

3.1.1.Структура оборотных активов 

В общем случае под структурой понимается удельный вес отдельных групп оборотных активов  в их общей величине.  При рассмотрении структуры необходимо иметь представление о  тех факторах, от которых она может зависеть. Наиболее существенными факторами являются  место и роль  энергетического предприятия в общем процессе  энергоснабжения потребителей. В  зависимости  от выполняемых функций следует рассматривать следующие предприятия:

1. Вертикально интегрированные предприятия, выполняющие все функции  процесса энергоснабжения, начиная от генерации и заканчивая сбытом энергии. До реструктуризации региональных АО-энерго  в их состав  входили  диспетчерские службы, а также  ремонтные предприятия.

2.  Функционально ориентированные предприятия:

− генерирующие компании (оптовые и территориальные);

− электросетевые компании;

− теплосетевые компании  с генерацией тепловой энергии;

− сбытовые компании;

− энергоремонтные  предприятия.

Примерная структура оборотных средств для вертикально  интегрированных  предприятий приведена в табл. 3.3.

Таблица 6.3. Примерная структура оборотных активов АО-энерго,%

	Энергетическое предприятие
	Запасы
	НДС  по приобретенным ценностям
	Дебиторская задолженность
	Краткосрочные финансовые вложения
	Денежные средства
	Итого 

	Ярэнерго
	33.8
	7.7
	43.7
	4.0
	10.3
	100

	Ивэнерго
	19.5
	6.9
	45.7
	22.9
	4.9
	100

	Мосэнерго
	21.8
	7.2
	51.8
	0.1
	18.9
	100

	Нижновэнерго
	11.8
	3.4
	71.0
	11.9
	1.8
	100

	Омскэнерго
	45.6
	3.8
	50.2
	0.1
	0.2
	100

	Курганэнерго
	8.1
	9.0
	81.4
	-
	1.4
	100

	Дальэнерго
	17.3
	10.8
	71.0
	-
	0.9
	100

	Оренбургэнерго
	38.3
	12.9
	45.8
	1.4
	1.4
	100

	Комиэнерго
	14.4
	4.3
	80.4
	-
	0.7
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  АО-энерго за  2003 год.

Как видно из приведенных выше данных, основная часть оборотных активов  для большинства предприятий  приходится на две составляющие: производственные запасы и дебиторскую задолженность. Следует также отметить, что в связи с  реформированием  региональных АО-энерго, также произойдет реформирование и принадлежащих им  оборотных активов путем   их распределения  между вновь образуемыми  функционально ориентированными предприятиями. При этом наличием  всех видов оборотных активов, включая дебиторскую задолженность и краткосрочные финансовые вложения, будут обладать  генерирующие и сетевые предприятия, которые ранее   входили в состав региональных АО-энерго на правах структурных подразделений. 

Примерная структура оборотных активов  для различных видов энергетических предприятий  приведена в табл. 3.4− 3.6.
Таблица 3.4. Примерная структура оборотных активов  генерирующих 

                      компаний, %

	Элемент оборотных активов
	Костромская ГРЭС
	Конаковская ГРЭС
	Черепетская ГРЭС
	Пермская ГРЭС
	Псковская ГРЭС
	Волжская ГЭС

	Запасы
	19,7
	29,3
	43.0
	19.4
	24.2
	7.2

	НДС  по приобретенным ценностям
	2,4
	3,2
	9.9
	4.2
	11.2
	6.4

	Дебиторская задолженность
	60,4
	43,1
	42.9
	72.7
	63.2
	85.2

	Краткосрочные финансовые вложения
	12,6
	
	
	0.5
	
	

	Денежные средства
	4,9
	24,4
	4.2
	3,2
	1,4
	1,2

	Итого 
	100
	100
	100
	100
	100
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  АО-энерго за  2003 год.

Следовательно, для выявления других факторов, влияющих на структуру оборотных активов, следует более детально проанализировать   состав и структуру как  запасов, так и дебиторской задолженности.   

Таблица 3.5. Примерная структура оборотных активов 
                     энергоремонтных  предприятий,%

	Элемент оборотных активов
	Предприятие

	
	ОАО «Ивэнергоремонт»
	ОАО "Ремсервис КГРЭС "
	ОАО «Мордовэнергоремонт»
	ОАО «Пензаэнергоремонт»


	ОАО»Смо-

ленскэнергоремонт»

	Запасы
	15.3
	17,6
	54,8
	18,8
	12,2

	НДС  по приобретенным ценностям
	0.6
	5,3
	18,5
	5,2
	4,9

	Дебиторская задолженность 
	81,2
	61,1
	18,3
	74,3
	80,9

	Краткосрочные финансовые вложения
	
	9,4
	
	
	

	Денежные средства
	2.8
	6,6
	8,4
	2,5
	2,0

	Итого 
	100
	100
	100
	100
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  предприятий   2005 год.

Таблица 3.6. Примерная структура оборотных активов  электросетевых
                     предприятий,  %

	Элемент оборотных активов
	Предприятие

	
	ОАО»
Архангесльскэнерго»


	ОАО "Воронежэнерго"
	ОАО «Ивэнерго»
	ОАО «Нижновэнерго»
	ОАО «Владимирэнерго»

	Запасы
	21,0
	5,1
	11,4
	5,8
	16,5

	НДС  по приобретенным ценностям
	3,6
	3,2
	3,2
	6,7
	4,3

	Дебиторская задолженность 
	69,4
	86,8
	23,1
	73,8
	78,0

	Краткосрочные финансовые вложения
	1,3
	
	17,8
	2,5
	

	Денежные средства
	4,6
	4,9
	44,1
	11,2
	1.2

	Итого 
	100
	100
	100
	100
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  предприятий   за 2005 г.

По существующей классификации в составе товарно-материальных запасов выделяются следующие элементы:

· сырье, материалы и другие аналогичные ценности;

· животные на выращивании и откорме;

· затраты в незавершенном производстве;

· готовая продукция и товары для перепродажи;

· товары отгруженные;

· расходы будущих периодов;

· прочие запасы и затраты.

Для энергетических предприятий большая часть товарно-материальных запасов сосредоточена в виде сырья и материалов, необходимых для производства  энергии и оказания услуг по ее передаче (табл. 3.7).

Таблица 3.7. Примерная структура товарно-материальных  запасов, %
	Энергетическое предприятие
	Элемент товарно-материальных  запасов
	Итого

	
	сырье, материалы
	Затраты в незавершенном производстве 
	Готовая продукция 
	Расходы будущих периодов 
	Прочие
	

	Архангельскэнерго
	96,7
	
	0,1
	3,2
	
	100

	Костромская ГРЭС
	95
	
	
	
	5
	100

	Мосэнерго
	89,3
	1
	1
	8,7
	
	100

	Нижновэнерго
	88,4
	4,6
	
	5,6
	1,4
	100

	Омскэнерго
	96,2
	0,2
	0,1
	2,8
	0,7
	100

	Тюменьэнерго
	94,5
	1,2
	1,1
	3,1
	0,1
	100

	Курганэнерго
	98,4
	
	0,3
	1,3
	
	100

	Хабаровскэнерго
	87,2
	0,4
	4,4,
	5,0
	
	100

	Брянскэнерго
	98,3
	
	
	1,7
	
	100

	Белгородэнерго
	74,8
	
	8,4
	16,0
	0,8
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  АО-энерго за  2003 год.

 Это объясняется тем, что в отрасли практически отсутствуют незавершенное производство (кроме ремонтных предприятий) и готовая продукция, находящаяся на хранении. Продукция энергетических предприятий отличается от продукции предприятий других отраслей невозможностью ее складирования, совпадением во времени производства энергии и ее потребления.  Структура материальных запасов    представлена в табл. 3.8.  
Таблица 3.8. Примерная структура материальных запасов, % 

	Энергетическое предприятие
	Материальные запасы

	
	Топливо
	Запасные части  
	Прочие сырье и материалы
	Итого

	Архангельскэнерго
	64
	15
	21
	100

	Костромская ГРЭС
	61
	10
	29
	100

	Нижновэнерго
	20
	18
	62
	100

	Тюменьэнерго
	4
	43
	53
	100

	Курганэнерго
	41
	13
	46
	100

	Брянскэнерго
	6
	26
	68
	100

	Белгородэнерго
	27
	16
	57
	100


Значительная доля топлива  в структуре  запасов характерна для тех предприятий, которые используют  в качестве основного или резервного топлива  уголь или мазут (Архангельскэнерго, Читаэнерго, Костромская ГРЭС, Курганэнерго). Для энергосистем с преобладанием в качестве топлива  газа доля топлива в общих запасах крайне невелика (Тюменьэнерго,  Брянскэнерго). 

 Другим фактором, который также влияет на структуру материальных запасов, является доля собственной выработки  от общего объема  поставляемой потребителям электроэнергии. Так, если  по ОАО «Брянскэнерго» доля собственной выработки составляет менее 10 %, то по  ОАО « Нижновэнерго» доля собственной выработки  составляет  около 40 %. 

По этим причинам  структура  материальных запасов по некоторым  региональным  энергетическим предприятиям, приведенная в табл.3.8, отличается от данных, приведенных в табл.  3.9 [ 6] , которые были характерны для энергетических предприятий  80-х годов  прошлого века. 

В общем случае структура товарно-материальных запасов также  зависит от следующих факторов:

·  длительности  эксплуатации энергетического оборудования и условий  поставки запасных частей;

·  организации  складирования и хранения материальных ресурсов;

·  требований  к надежности энергоснабжения;

·  организации ремонтного обслуживания (в случае "фирменного" обслуживания предприятию не требуется создания резерва запасных частей).

Таблица 3.9. Примерная структура товарно-материальных запасов, %

	Элементы  запасов
	Тип предприятия

	
	РЭУ 
	ТЭС
	ГЭС
	ПЭС

	Вспомогательные материалы
	15
	23
	32
	55

	Топливо
	46
	22
	-
	-

	Запасные части
	20
	32
	40
	5

	МБП
	15
	23
	28
	40

	Незавершенное 
производство
	1
	-
	-
	-

	Готовая продукция
	3
	-
	-
	-

	Итого
	100
	100
	100
	100


Дебиторская задолженность − элемент оборотных активов, который возникает вследствие того, что продажа товара или оказание услуги не означает немедленной оплаты. В большинстве случаев отсрочка платежа, кроме всего прочего, позволяет увеличить число потенциальных покупателей и, следовательно,  объем продаж. Правда, надо иметь в виду, что использование этого метода для энергетических предприятий имеет известные ограничения (обязанность снабжать энергией всех потребителей в зоне своей ответственности для энергоснабжающей организации, выполняющей роль гарантирующего поставщика). Неоплаченные счета за отпущенную энергию и составляют большую часть дебиторской задолженности, на долю которой  (табл.3.3−3.6)  приходится  от 40 до 80 % вложений предприятий в оборотные активы. 

В состав дебиторской задолженности входят также векселя к получению, представляющие собой разновидность ценных бумаг, задолженность дочерних и зависимых обществ, а также выданные авансы. К числу прочих дебиторов относятся работники предприятия, получившие под отчет денежные средства для служебных целей, финансовые органы в случае внесения излишних налоговых сумм, задолженности  потребителей по пеням, штрафам и неустойкам по договорам.

Данные табл. 3.10 показывают, что  преобладающая часть дебиторской  задолженности  приходится на расчеты  с потребителями за отпущенную электрическую и тепловую энергию. 

Таблица 3.10. Структура дебиторской задолженности

	Энергетические предприятия
	Составляющие дебиторской задолженности

	
	покупатели и заказчики                                                              
	авансы выданные                                                                                 
	прочие дебиторы                                                                                             
	Всего

	Конаковская ГРЭС
	60
	1
	39
	100

	Читаэнерго
	68
	10
	22
	100

	Архангельскэнерго
	77
	3
	20
	100

	Ярэнерго
	76
	11
	12
	100

	Нижновэнерго
	82
	8
	10
	100

	Омскэнерго
	58
	5
	37
	100

	Тюменьэнерго
	56
	7
	37
	100

	Курганэнерго
	93
	3
	4
	100

	Воронежэнерго
	88
	5
	7
	100

	Белгородэнерго
	80
	12
	8
	100

	Дальэнерго
	66
	6
	28
	100

	Мосэнерго
	54
	18
	28
	100

	Хабаровскэнерго
	86
	2
	12
	100

	Ленэнерго
	76
	24
	
	100


Примечание: таблица построена по данным бухгалтерской отчетности  АО-энерго за  2003 год.

Для  характеристики  величины    задолженности  потребителей  можно соотнести ее  величину  с объемом реализации продукции (табл. 3.11).

Как показывают данные, приведенные в табл. 3.11, для большинства рассматриваемых  энергетических предприятий  величина задолженности  потребителей  примерно равняется стоимости месячного отпуска  энергии  всем видам потребителей, что можно считать удовлетворительным, имея ввиду  распространенную практику западных стран по предоставлению отсрочки платежа на 30 дней, а также то обстоятельство, что население, как правило, оплачивает счета за энергии в среднем  через этот  же период. Причины отклонения от  этой величины по некоторым предприятиям  могут  быть проиллюстрированы  данными табл. 3.12.

Таблица 3.11.  Отношение  величины задолженности потребителей 

                         к объему реализации  энергии, %

	Энергетическое предприятие
	Отношение  величины задолженности потребителей к объему реализации  энергии, %

	Костромская ГРЭС
	10

	Конаковская ГРЭС
	12

	Архангельскэнерго
	31

	Ярэнерго
	11

	Нижновэнерго
	18

	Тюменьэнерго
	8

	Курганэнерго
	68

	Дальэнерго
	14

	Мосэнерго
	9

	Хабаровск
	27

	Воронежэнерго
	18

	Ленэнерго
	16

	Ивэнерго
	10

	Брянскэнерго
	7


Данные, приведенные в табл.3.12, позволяют сделать вывод о том, что  большой объем  задолженности потребителей   связан  с наличием  «старых» долгов как следствие общей проблемы неплатежей  за энергию, имевшей место  достаточно длительный период, которая  также отражается в задолженности потребителей – перепродавцов и бюджетных  потребителей. Как показывают данные, приведенные в табл. 3.11 для  большинства энергетических предприятий эта проблема решена. В качестве иллюстрации приведем данные по динамике   абсолютной и относительной величин  дебиторской  задолженности (табл. 3.13).

3.2.Ликвидность и источники образования оборотных     
      активов 

 Под ликвидностью обычно понимается способность предприятия вовремя гасить краткосрочную задолженность. Постоянное неисполнение обязательств перед кредиторами может привести к разрыву хозяйственных связей со всеми вытекающими последствиями. Естественно, что уровень ликвидности тесно связан с величиной и структурой оборотных активов. Если величина денежных средств, дебиторской задолженности и товарно-материальных запасов невелика, то вероятность неплатежеспособности или нехватки средств для осуществления рентабельной деятельности значительна.

Таблица 3.12. Временная структура задолженности потребителей.

	Составляющие задолженности потребителей 
	Архангельскэнерго
	Курганэнерго
	Нижновэнерго
	Воронежэнерго

	Дебиторская задолженность потребителей, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты, %
	52
	61
	
	38

	Дебиторская задолженность  покупателей,  платежи по которой ожидаются  в течение 12 месяцев после отчетной даты, %                                    
	48
	32
	100
	62

	В том числе:
	
	
	
	

	потребители- перепродавцы
	
	62
	
	

	 организации, финансируемые  из бюджетов
	
	13
	48
	

	Всего
	100
	100
	100
	100


Таблица  3.13. Динамика дебиторской задолженности по    ОАО 
                       «Ярэнерго»

	Показатель
	Период

	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Доля дебиторской задолженности в общем объеме оборотных активов, % 
	71.5
	63,6
	61.7
	56.3
	52.5
	43,7

	Величина дебиторской задолженности, %
	100
	98
	85
	74
	70
	70


Естественно, надо учитывать, что не все составляющие оборотных активов равным образом положительно влияют на уровень ликвидности. Так, например, чрезмерная или сомнительная дебиторская задолженность может только ухудшить степень ликвидности. Недостаточная величина оборотных активов также имеет следствием снижение прибыли (отсутствие возможности приобретения необходимых материальных ресурсов). При некотором оптимальном уровне оборотных средств величина прибыли будет максимальной, но при дальнейшем их увеличении может возникнуть избыток (бездействующие оборотные средства). Избыток может быть сосредоточен в излишних запасах товарно-материальных ценностей, что может привести к дополнительным издержкам на их хранение и финансирование и, следовательно, к снижению прибыли ( см. рис. 3.1).

Достаточность величины  оборотных активов  обычно оценивают  с помощью показателя  текущей ликвидности (коэффициента покрытия). При этом общая величина оборотных активов  уменьшается на величину  налога на добавленную стоимость, а также на величину дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются  более чем через  12 месяцев после отчетной даты. 

Коэффициент  текущей ликвидности  определяется по формуле
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где ОА – скорректированная величина  оборотных активов;

КЗ – краткосрочные обязательства.

Данный коэффициент  показывает, в какой  степени  оборотные активы  покрывают  краткосрочные обязательства предприятия. Он характеризует платежные  возможности организации, оцениваемые при условии не только своевременных расчетов  с дебиторами, но и продажи в случае нужды  производственных запасов. Нормально значение 
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 должно быть не менее 2 [7]. 

 Структура  и качество  оборотных активов  оценивается с помощью показателя срочной (критической) [ 8] ликвидности 
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где  ДС –денежные средства;

КФВ –краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги);

ДЗ – дебиторская задолженность, 

а также показателя  абсолютной ликвидности
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Нормальное значение  коэффициента  срочной ликвидности составляет  0,8, а коэффициента абсолютной ликвидности  0,2 –0,5 

[ 7,8].

Значения  показателей ликвидности для некоторых энергетических предприятий по состоянию на начало 2004 года приведены в табл. 3.14.

Таблица 3.14. Значения коэффициентов ликвидности

	Энергетическое предприятие
	Коэффициенты ликвидности

	
	текущей
	срочной 
	абсолютной

	Мосэнерго
	1,35
	1,03
	0,283

	Нижновэнерго
	1,38
	1,19
	0,03

	Омскэнерго
	1,15
	1,03
	0,006

	Тюменьэнерго
	2,81
	2,17
	0,95

	Курганэнерго
	1,19
	1,08
	0,019

	Воронежэнерго
	1,23
	1,1,
	0,07

	Читаэнерго
	1,56
	1,28
	0,18

	Черепетская ГРЭС
	1,58
	0,82
	0,25

	Архэнерго
	0,8
	0,61
	0,03


 Для выявления причин появления издержек финансирования следует рассмотреть возможные источники образования оборотных активов (табл.3.15).

Независимо от выбора стратегии финансирования оборотных средств (текущих активов), изучение которых является предметом курса  «Финансовый менеджмент», такими источниками являются:

·  собственные средства предприятия (на деньги, полученные от инвесторов, приобретено не только оборудование, но и запасы топлива, запасные части и т.д.);

·  нераспределенная прибыль (после выплаты дивидендов часть прибыли может быть потрачена на увеличение производственных запасов или приобретение ценных бумаг);

·  краткосрочные обязательства.

Таблица 3.15. Структура источников образования   оборотных  активов

	Энергетическое предприятие
	Нераспределенная прибыль
	Займы и кредиты
	Кредиторская задолженность
	Доходы будущих периодов

	
	
	
	Всего
	В том числе
	

	
	
	
	
	Задолженность перед поставщиками и подрядчиками
	задолженность перед персоналом организации
	задолженность перед внебюджетными фондами
	задолженность по налогам и сборам
	

	Костромская ГРЭС
	1
	30
	68
	15.4
	1
	1
	3
	1

	Архангельскэнерго
	1
	28
	70
	35
	2
	3
	12
	1

	Мосэнерго
	14
	42
	34
	13
	2
	
	6
	10

	Белгород
	1
	47
	44
	10
	4
	2
	8
	8

	Брянскэнерго
	12
	31
	53
	21
	5
	2
	13
	4

	Владимирэнерго
	
	50
	47
	14
	4
	2
	11
	3

	Красноярскэнерго
	20
	10
	64
	30
	5
	3
	12
	6

	Хабаровскэнерго
	2
	32
	58
	34
	3
	2
	8
	8

	Омскэнерго
	
	29
	64
	36
	3
	9
	5
	7


 Издержки финансирования в явном виде в основном связаны именно с краткосрочными обязательствами. Использование собственных средств и прибыли на первый взгляд выглядит как бесплатный источник финансирования, хотя это и не так.

 Краткосрочные обязательства могут быть как перед сторонними организациями, так и перед наемным персоналом предприятия.

 Обязательства перед наемным персоналом (счета начислений) как источник финансирования связаны с нормальной задолженностью по заработной плате и возникают в связи с тем, что заработная плата начисляется за некоторый отчетный период, а выплачивается через некоторый промежуток времени. Сумма средств, равная этой задолженности, может быть использована для оплаты счетов поставщиков материальных ресурсов.

 Аналогичная задолженность имеет место у предприятий и по начисленным налогам, величина которых в основном зависит от определяемой в законодательном порядке периодичности перечисления средств в бюджеты и в небюджетные фонды.

 Обязательства перед персоналом и бюджетом представляют собой бесплатное финансирование. Сумма этих обязательств имеет тенденцию к увеличению с расширением объема производства энергии и является существенным источником финансирования оборотных средств. В некоторых случаях бесплатное финансирование обеспечивает до 20-25 % потребности в оборотных средствах.

 Краткосрочные обязательства перед сторонними организациями не являются бесплатными и связаны с определенными издержками финансирования. К числу таких обязательств относятся:

 1. Обычная (кредиторская) задолженность перед поставщиками и подрядчиками, которая возникает ввиду существующей системы безналичных расчетов (оплата с некоторым отставанием во времени от момента получения товаров и услуг).

 2. Коммерческий кредит, который предоставляется поставщиком или посредником и оформляется по-разному: векселем, авансом покупателя, открытым счетом.

 Вексель является одним из наиболее перспективных видов коммерческого кредитования. Выписанный предприятием вексель может служить платежным средством в цепочке, связывающей несколько предприятий.

 3. Банковское кредитование, которое может осуществляться в различных формах: срочный кредит, контокоррентный кредит, факторинг и т.д.

 Порядок кредитования предприятия банком, оформление и погашение кредитов регулируются кредитным договором. Для получения кредитов заемщик подает в банк следующие документы:

 - заявку, в которой указывается цель получения кредита, сумма и срок, на который он испрашивается;

 - учредительные документы заемщика;

 - финансовую отчетность;

 - карточку с образцами подписей и печатей.

В зависимости от результатов анализа представленных документов на тех или иных условиях заключается кредитный договор, в котором указываются вид кредита, сумма и срок его погашения, процентная ставка, вид обеспечения кредита, форма передачи кредита заемщику.

3.3. Показатели  наличия и оборачиваемости    оборотных  активов

Наличие оборотных активов, имеющихся в распоряжении предприятия, может быть определено по состоянию на определенную дату (последний день квартала - остаток оборотных средств)  или в среднем за некоторый отчетный период как в целом по оборотным активам, так и по отдельным составляющим. Наличие на отчетную дату определяется по данным бухгалтерского учета.
Для некоторых задач  оперативного анализа и управления необходимо найти среднюю величину  оборотных активов, как полусумму значений на начало и конец рассматриваемого периода. Использование данного метода вычислений соответствует предположению о линейном (равномерном) изменении величины оборотных активов  в течение рассматриваемого периода.

 Изменение величины  оборотных активов  в целом и по их отдельным элементам происходит вследствие того, что имеющиеся в начале производственного цикла запасы непрерывно потребляются в процессе производства, а их возобновление происходит за счет финансовых ресурсов, образующихся в результате реализации продукции. В этом и состоит суть понятия цикла оборота оборотных активов, в начале которого происходит потребление из уже имеющихся запасов, а в конце − возмещение запасов за счет выручки от реализации.

В соответствии с этим  анализ использования оборотных активов  заключается  в определении  факторов, влияющих на  скорость их оборота как в целом, так и  по отдельным элементам. К внешним   факторам относятся: вид энергетического предприятия, структура потребителей, условия снабжения  материальными ресурсами. К внутренним факторам – тарифная  и сбытовая политика,  методика  оценки запасов.

Для оценки  уровня использования  оборотных активов  используются  коэффициенты  оборачиваемости, закрепления и  показатели длительности оборота.    

 Наиболее распространенным показателем  является коэффициент оборачиваемости оборотных активов, определяемый по формуле

	
[image: image89.wmf]с

об

РП/ОА

К

=

,


	(3.4)


 где 
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 − объем реализации продукции за данный период;
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− средняя величина  оборотных активов  за тот же период.

Данный коэффициент определяет количество оборотов, совершаемых единицей денежных средств, вложенных в оборотные активы за определенный период времени, и характеризует  объем реализованной продукции  на 1 единицу денежных средств.

Аналогичным образом можно определить коэффициент оборачиваемость  дебиторской задолженности:
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где 
[image: image93.wmf]с

ДЗ

− средняя величина дебиторской задолженности  за анализируемый период,
а также  коэффициент  оборачиваемости запасов   
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где СРП – себестоимость реализованной  продукции;

ПЗс – средняя величина производственных запасов.

Коэффициент закрепления оборотных активов   показывает величину   оборотных активов, которые были  необходимы для обеспечения производства и реализации 1 единицы стоимости  продукции  
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Но наиболее наглядными показателями использования  оборотных активов являются показатели длительности оборота оборотных активов.  К ним относятся: 

 -  период оборота всей величины оборотных активов  в днях 
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− продолжительность периода, за который определяется показатель,
– длительность оборота дебиторской задолженности:
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(данный показатель  характеризует сложившуюся за анализируемый период  периодичность платежей  потребителей энергии),  

– длительность  оборота производственных запасов 
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(данный показатель  характеризует среднее время хранения производственных запасов). 

 В практике финансовых расчетов при исчислении показателей оборачиваемости принято считать продолжительность месяца 30 дней, продолжительность квартала − 90 дней и года − 360 дней.

Значения приведенных выше показателей  за 2003 г. для некоторых энергетических предприятий приведены в табл. 3.16.

Таблица 3.16. Значения показателей оборачиваемости

	Энергетическое предприятие
	Показатели оборачиваемости оборотных активов
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	Архэнерго
	1.73
	2.18
	14.3
	0.58
	208
	119
	25.1

	Конаковская ГРЭС
	2.76
	4.74
	6.06
	0.362
	130
	75
	59

	Костромская ГРЭС
	2.48
	3.5
	11.9
	0.4
	145
	103
	30.3

	Башэнерго
	1.7
	2.23
	11.6
	0.59
	211
	161
	31

	Читаэнерго
	5.37
	16
	15.7
	0.19
	67
	22.5
	22.9

	Черепетская ГРЭС
	2.92
	4.75
	7.16
	0.342
	124
	75.8
	50.3

	Ярэнерго
	4.33
	9.1
	14.2
	0.23
	83.1
	39.5
	25.3

	Ивэнерго
	3.2
	6.86
	13.4
	0.31
	112.5
	52.4
	27.1

	Мосэнерго
	3.2
	5.82
	12.4
	0.31
	112
	61.8
	29

	Нижновэнерго
	3.24
	4.2
	23.09
	0.3
	107.8
	85.7
	15.6

	Курганэнерго
	1.09
	1.39
	12.3
	0.92
	330
	259
	29.1

	Тюменьэнерго
	2.55
	4.8
	11.2
	0.39
	141.2
	75
	32.1

	Воронежэнерго
	4.14
	5.37
	38.3
	0.24
	68.9
	6.7
	9.4

	Нововсибирскэнерго
	2.89
	6.72
	16.9
	0.34
	124.6
	53.6
	21.3


3.4.Определение необходимой величины оборотных   активов
 Как уже отмечалось выше, и недостаток, и избыток оборотных активов  имеют следствием снижение прибыльности деятельности предприятия.  В связи с этим  задача определения   минимально  необходимой величины, которая  обеспечивала бы нормальную  хозяйственную деятельность предприятия,  является очень важной. Если исходить из предположения, что имеющаяся у предприятия совокупность   оборотных  активов обеспечивает  максимально возможную прибыль и то, что  условия снабжения материальными ресурсами, система расчетов за отпускаемую энергию или оказываемые услуги стабильны  и не ограничивают  рост (снижение)  объема реализации продукции, то  необходимая величина оборотных активов на  плановый период может быть определена  по формуле
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где ОПп – планируемая величина оборотных активов;

РПп –планируемая величина  реализации продукции.

Стабильность условий обеспечения  материальными ресурсами, политики  предприятия в области  управления материальными запасами, а также  условий расчетов  за отпускаемую энергию, которая может быть отражена через динамику показателя коэффициента закрепления,     можно  проиллюстрировать данными, приведенными в табл. 3.17.

Таблица 3.17.  Динамика  величины коэффициента закрепления

	Энергетическое предприятие
	Период

	
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003

	Мосэнерго
	0.89
	1.33
	2.13
	2.76
	3.82

	Ярэнерго
	-
	-
	2.91
	3.7
	3.96


Не останавливаясь на  наличии положительной тенденции, можно отметить  факт  нестабильности рассматриваемого показателя, что  делает расчеты необходимой величины  оборотных активов  на плановый период  по формуле (3.11)  некорректными.

В общем случае потребность в оборотных активах энергетического предприятия будет определяться (табл.3.3−3.6) необходимым уровнем материальных запасов и организацией расчетов за отпущенную энергию (дебиторская задолженность).  По этой причине рассмотрим  возможные способы более корректного определения  данных составляющих оборотных активов. Такая  процедура также  иногда определяется  как "нормирование оборотных активов".

3.4.1. Определение необходимой величины оборотных 

          активов в виде производственных запасов

Необходимость наличия запасов топлива, запасных частей и других компонентов производственных запасов, ведущая, естественно, к отвлечению средств и поиску источников их финансирования, на первый взгляд кажется очевидной. Но, тем не менее, можно не создавать эти запасы, а покупать их по мере необходимости. Например, станция, работающая  на газе, именно так и поступает. Но практически все энергетические предприятия имеют достаточно большие запасы как топлива, так и других материальных ценностей. Почему это происходит? Можно назвать, по крайней мере, две причины.

Во-первых, необходимость бесперебойного снабжения потребителей энергией требует устранения риска, связанного с задержкой в поставке топлива и запасных частей. По этой причине даже станция, работающая на газе, имеет некоторый запас мазута в качестве резервного топлива. Величина этого запаса регламентируется нормами технологического проектирования, и его можно рассматривать как неэкономический фактор.

Согласно нормам технологического проектирования емкость складов топлива на электростанциях устанавливается в следу​ющих размерах:

· при снабжении углем  − 4 недели при дальнепривозном топливе и 2 недели при ближнепривозном (до 100 км);

· при снабжении мазутом −  2 недели при доставке мазута по железной дороге и 0,5 недели при подаче по трубо​проводам;

· при снабжении газом − запас мазута на 15 суток (как страховой запас);

· при снабжении торфом −  2 недели.

В связи с этим запасы топлива для электростанций необходимо принимать в следующих размерах:

· для электростанций, потребляющих уголь как основное топливо (80% и выше), −  30 или 15 дней в зависи​мости от расстояния доставки  угля;

· для электростанций, потребляющих в качестве основного топлива мазут, − 5-15 дней в зависимости от способа доставки мазута;

· для электростанций, работающих на торфе, −  15 дней.

Во-вторых,  небольшие партии товара  обходятся для предприятия относительно  дороже. Кроме того, поставщики некоторых материальных ресурсов имеют возможность поставлять продукцию в объеме не меньше определенного количества (например, не менее цистерны, не менее контейнера и т.д.). Отклонение от этой нормы приводит к резкому возрастанию цены поставки.

В то же время наличие неиспользуемых запасов замедляет оборачиваемость оборотных средств, отвлекает из оборота материальные ресурсы  и ведет к большим издержкам по содержанию самих запасов.  Высокий уровень излишних запасов приводит к увеличению издержек предприятия по содержанию самих запасов: необходимость иметь большие складские площади,  увеличенный персонал (кладовщиков, грузчиков, бухгалтеров) для обработки и учета материалов, находящихся на складе,  дополнительные коммунальные платежи и налоги на имущество. Все это приводит к повышенным расходам на амортизационные отчисления из-за созданных дополнительных складских помещений для хранения излишних запасов, затратам на зарплату увеличенного бухгалтерского и складского персонала (кладовщиков, грузчиков, обрабатывающих эти запасы), увеличенным  платежам за освещение, отопление дополнительных складских помещений и т.д. Дополнительные издержки, увеличивая себестоимость энергии или услуг, оказываемых энергетическим  предприятием,  снижают его конкурентоспособность.

При определении необходимой величины средств, вкладываемых в производственные запасы, в основном рекомендуется использовать следующие методы:

· метод прямого счета;

· аналитический метод;

· метод оптимизации.

На практике в большинстве случаев используется комбинация метода прямого счета (ввиду его точности, но большой трудоемкости) и аналитического метода (ввиду сравнительной простоты его применения).

Для  выбора метода  можно использовать АБС - анализ [2],  заключающийся  в  определении  доли стоимости отдельных видов  сырья и материалов  в общей стоимости  закупаемых производственных запасов. Как показывает практика, около  80 % стоимости закупаемых материалов приходится на довольно ограниченное число наименований (если рассматривать всю совокупность материальных запасов генерирующей компании, то доля топлива будет составлять  значительную часть от общей величины запасов) – группа А. На долю группы С, в которую входит  большая номенклатура  материальных ценностей  (до 50 %),  приходится не более 5 % общей стоимости запасов. Материальные запасы группы Б  занимают промежуточное положение между группами А и С.

Для каждой из групп  производственных запасов  закладывается различная  степень детализации и различный уровень расходов на планирование, для группа А − выше. чем для группы В; для группы В выше чем для группы С.  

Так, для группы А определение объема потребности  осуществляется на основе производственной программы (метод прямого счета), а для группы С  целесообразнее использовать  метод расчета на основе  расходов в прошлые периоды (аналитический метод). 

При использовании метода прямого счета величина средств, вкладываемых в производственные запасы, определяется по выражению
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где 
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−среднесуточная потребность в материальном ресурсе;
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Также можно воспользоваться формулой
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где 
[image: image113.wmf]ц

В

−стоимость суточного потребления материального ресурса (группы ресурсов).

Для более детального анализа факторов, влияющих на величину запаса, можно представить вышеприведенные выражения в более развернутом виде:
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где 
[image: image115.wmf]b

 − удельный расход ресурса на производство продукции;
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− среднесуточный объем производства продукции.

Среднесуточная потребность в топливе может быть определена по следующей формуле:
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где 
[image: image118.wmf]у
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 − среднесуточная потребность в условном топливе, т  у. т. ;
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 − удельные расходы условного топлива на отпуск электрической и тепловой энергии;
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 − среднесуточный отпуск электроэнергии;
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 − среднесуточный отпуск тепловой энергии.

Чтобы определить потребности в средствах для обеспечения запасов топлива,  необходимо знать предполагаемую структуру расхода натурального топлива, так как поставщик продает именно натуральное топливо (уголь, газ, мазут и т.д.). Знание структуры также необходимо для исключения из общего суточного расхода топлива потребления газа. При расчете норматива оборотных средств под топливо необходимо учитывать, что на величину его запаса влияет ряд специфических факторов:

· задания диспетчера по графикам электрических нагрузок;

· зависимость отпуска тепловой энергии от климатических условий;

· зависимость удельных расходов топлива от режимов загрузки оборудования;

· качественные характеристики топлива;

· условия снабжения с  топливных складов;

· необходимость создания сезонных запасов топлива.

Вышеперечисленные факторы определяют значительные колебания потребности в оборотных средствах под топливо в течение года.

Другим параметром, определяющим величину потребности в средствах на формирование запасов, является норма запаса в днях. Норма запаса принимается из соображений обеспечения нормального протекания производственного процесса и включает в себя следующие составляющие:
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где  
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 − норма транспортного, текущего, страхового и подготовительного запасов.

Транспортный запас предусматривается в тех случаях, когда оплата материальных ресурсов по каким-то причинам производится до поступления материальных ценностей, например поставщик требует предоплату. В этом случае у потребителя возникает на момент оплаты до срока поступления материалов дополнительная потребность в средствах.

Текущий запас предназначен для обеспечения производства материальными ценностями между двумя очередными поставками. Физическая величина текущего запаса постоянно меняется. В день поступления очередной партии топлива он будет максимальным, накануне завоза − минимальным. Поэтому с точки зрения отвлечения средств на создание запасов и при предположении равномерного потребления материалов норма текущего запаса принимается равной половине длительности интервала поставки. При получении материалов от нескольких поставщиков с разными интервалами поставок норма текущего запаса может быть определена как средневзвешенная величина.

Норма текущего запаса в днях может определяться и условиями поставки. Например, квартальная потребность предприятия в турбинном масле составляет 1000 т, минимальная поставка завода-изготовителя −60 т.

Интервал поставки составит 1000/60 = 16,6 суток. Норма текущего запаса составит 8,3 суток.

Назначением страхового запаса является компенсация возможных нарушений плановых сроков поставок материальных ресурсов. Обычно норму страхового запаса рекомендуется принимать в размере 50 % текущего запаса. Однако в зависимости от условий производства и требований бесперебойного снабжения потребителей норма страхового (неснижаемого аварийного) запаса должна устанавливаться индивидуально по отдельным предприятиям, видам материалов и запасных частей. По некоторым видам запасов эта норма может быть выше 50 % , а по некоторым−ниже. Норма страхового запаса также зависит  от схемы снабжения и хранения материалов. Для электросетевых предприятий, обслуживающих потребителей на большой территории, часть материалов хранится на центральных складах, а часть на складах районов и участков сетей. Естественно, что при децентрализованном хранении общая величина страхового запаса будет выше, но при этом обеспечивается и большая надежность энергоснабжения потребителей за счет своевременного обеспечения ремонтных работ необходимыми материалами.

Подготовительный запас в днях принимается на время, необходимое для выгрузки, доставки, приемки и складирования материалов.

Применение изложенного выше подхода для определения потребности в оборотных средствах под материальные запасы обеспечивает точность и обоснованность расчетов, но требует наличия нормативной базы по расходу материальных ресурсов на производство продукции или выполнения определенного вида работ (например, техническое обслуживание или ремонт оборудования). Уникальность большинства единиц оборудования энергетических предприятий в значительной степени затрудняет использование единых нормативов по аналогичному оборудованию. Кроме того, использование большой номенклатуры применяемых материалов и запасных частей также препятствует расчету потребности в оборотных средствах как суммы  потребности в отдельных видах материалов и запасных частей.

На практике для этих видов материальных запасов целесообразнее применять обобщенный метод прямого счета с использованием сметы затрат на плановый период и  учетом планируемого улучшения использования материальных ресурсов и сокращения нормы запаса в днях. Общая методика расчета аналогична изложенной выше.

Предположим, что по смете на 1-й квартал запланирован расход вспомогательных материалов в сумме 18 млн руб. Среднесуточная потребность составит 18/90 = 0,20 млн р. Наибольшую сложность в данном случае представляет установление величины нормы запаса в днях. Такие составляющие нормы, как транспортный запас, текущий запас, могут быть установлены на основе информации по заготовлению материалов. Естественно, что такие расчеты целесообразно вести по ограниченной номенклатуре поступающих материальных ценностей, на долю которых приходится не менее 80 % всех материальных затрат. Как правило, это составляет не более 10 % всего перечня материалов и запасных частей.

Для нашего примера общая величина нормы запаса составляет 20 дней.

Тогда потребность в оборотных средствах под вспомогательные материалы составит 0,20(20 = 4 млн р.

Аналитический метод [6] основан на использовании того факта, что изменение объема отпуска энергии не приводит к аналогичному изменению потребности в оборотных средствах. В связи с этим все оборотные средства можно разделить на две группы. К первой из них относят элементы оборотных активов, зависящие от изменения объема производства энергии: топливо,  дебиторскую (абонентскую) задолженность, часть затрат на запасные части и вспомогательные материалы. Во вторую группу включают те элементы оборотных активов, потребность в которых не зависит или незначительно зависит от изменений объема производства: некоторые виды запасных частей и вспомогательных материалов и др. В данном случае влияние инфляции на потребность в оборотных активах  игнорируется.

Тогда потребность в оборотных активах  на плановый период по первой группе можно определить по следующему выражению:
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где 
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 − величина  оборотных активов на начало планового периода (обычно используются данные по 4-му кварталу предшествующего года, но может быть использована средняя величина  оборотных активов за предыдущий год);
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− коэффициент закрепления на плановый период.

Величина коэффициента закрепления, определяемого как отношение средней  величины  оборотных активов к объему реализации продукции в предыдущем отчетном периоде, принимается с учетом возможного улучшения использования оборотных активов  в плановом периоде.

Для пояснения вышесказанного рассмотрим следующий пример с использованием условных данных.

Средняя величина  оборотных активов  за 4-й квартал прошедшего года составил 250 млн руб., в том числе:

· запасы, не используемые в хозяйственной деятельности−25 млн  руб.;

· просроченная задолженность потребителей −20 млн  руб.;

· объем реализации энергии за 4-й квартал −1000 млн  руб.;

· коэффициент закрепления оборотных средств−-0,25.

В первом квартале планового года планируется реализовать неиспользуемых запасов  на 15 млн р., а также снизить задолженность потребителей на 10 млн  р. Тогда планируемый коэффициент закрепления составит

(250- 15-10)/100 = 0,225 . 

При предполагаемом объеме реализации за 1-й квартал планового периода также в 1000 млн  руб. необходимая величина оборотных средств составит 225 млн руб. 

Естественно, что при увеличении просроченной задолженности потребность в оборотных средствах увеличится.

Метод оптимизации. Рассмотренные выше методы определения величины производственных запасов в некоторой степени игнорируют тот факт, что существует зависимость между размером закупки материалов, затратами на осуществление закупки и затратами на хранение запасов. Использование этой зависимости позволяет определить наиболее экономичную величину заказа и периодичность поставок материалов и, следовательно,   величину  вложений средств в оборотные активы в виде производственных запасов.

При этом минимизируются суммарные издержки хранения запасов, которые берутся прямо пропорциональными объему этих запасов и времени хранения, и издержки, связанные с заказом, которые постоянны для каждого заказа и не связаны с  его объемом  [4]. 

Методика расчета величины экономичного размера заказа основывается на следующих предпосылках:

· потребность в материальном ресурсе постоянна в течение планового периода;

· размер поставки не ограничен;

· стоимость выполнения заказа (канцелярские расходы, расходы на получение и проверку товаров) постоянна и не зависит от размера  заказа;

· затраты на хранение единицы запаса (собственно затраты по хранению, транспортировке, налоги, страхование и нормальная прибыль) постоянны;

· заказы на восполнение запаса выполняются без задержки и нет надобности в страховом запасе.

Политика закупок  определяется для  каждого отдельного вида материальных ресурсов. При этом заранее известны поставщики и условия поставки. Требуется определить, какое количество  материальных ресурсов  данного вида  и в какой момент времени  следует приобрести. Предположим, что  годовая потребность в  материале составляет S,  удельные затраты на хранение единицы запаса − Н, затраты на  выполнение одного заказа −Z, искомая величина объема заказа − Q   и количество  заказов на плановый период − N = S/Q.       

Если расход материалов постоянен во времени и нет страхового запаса, то средняя величина запаса будет равна половине объема заказа (Q/2). Затраты на хранение запаса будут определяться произведением удельных затрат (Н) и  средней величины запаса (Q/2):
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Затраты на выполнение заказов определяются как произведение стоимости выполнения одного заказа (Z) и количества заказов на плановый период (
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где S − ожидаемая потребность в ресурсе на плановый период;

Q − величина заказа.

Тогда общие затраты на восполнение запасов могут быть определены по  формуле
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Путем несложных преобразований можно получить формулу для определения оптимального размера заказа
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Пример 1.Предположим, что потребность предприятия  в условном ресурсе составляет 1000 т в течение года. Стоимость хранения  с учетом налогов и упущенной выгоды составляет  1350 руб/т, затраты на  осуществление  одного заказа составляют 15000  руб. Оптимальная величина заказа составит 
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В большинстве случаев величина затрат, связанных с хранением материальных ресурсов фиксируется   в виде процента  от  цены закупаемого материала. В этом случае формула  (3.22) может быть представлена следующим образом:

	
[image: image135.wmf]h

Ц

Z

S

2

Q

×

×

×

=

 ,
	(3.22)


где h –относительная величина  затрат на хранение;

Ц – цена приобретаемого материала.

Пример 2. Предположим, что потребность предприятия  составляет  в условном ресурсе приобретаемом по цене  10 000  руб/т составляет 1000 тонн в течение года. Стоимость хранения  с учетом налогов и упущенной выгоды составляет  13,5%  , затраты на  осуществление  одного заказа составляют 15000  руб. Оптимальная величина заказа составит 
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3.4.2. Определение необходимой величины оборотных 

          активов в  незавершенном производстве

Потребление материальных ресурсов, связанное с производством продукции, требует определенного времени, характеризуемого как длительность производственного цикла. Поэтому  только величина запасов материальных ресурсов не полностью характеризует отвлечение средств на обеспечение производства.

Незавершенное производство энергетических предприятий связано в основном с деятельностью ремонтных подразделений, поэтому его доля в общей величине оборотных средств невелика.

Для определения величины оборотных активов  в незавершенном производстве используются те же принципы, что и для определения величины производственных запасов. Величина оборотных активов  определяется произведением стоимости дневного расхода материальных ресурсов и нормы запаса в днях. Однако в отличие от нормирования производственных запасов существует определенная специфика в нахождении нормы запаса, которая определяется длительностью производственного цикла и коэффициентом нарастания затрат.

Под длительностью производственного цикла понимается время от момента поступления материалов в производственный цех и до выхода изделий из цеха готовой продукции. Для определения длительности производственного цикла необходимо знать:

· длительность производственного процесса (технологический запас);

· затраты времени на перемещение материалов в процессе обработки (транспортный запас);

· время нахождения заготовок и деталей в запасе для гарантии непрерывности производственного процесса (страховой запас).

Естественно, что длительность цикла различна по отдельным видам изделий. Поэтому при производстве большой номенклатуры изделий обычно определяется средневзвешенная длительность цикла с учетом удельного веса отдельных изделий в общих затратах материальных ресурсов.

Коэффициент нарастания затрат отражает динамику их роста по длительности производственного цикла. Он показывает отношение затрат в незавершенном производстве к себестоимости готовой продукции и может быть определен по формуле, соответствующей условиям серийного производства
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где  
[image: image138.wmf]M

− плановые затраты на материальные ресурсы;

Пр− прочие элементы затрат (заработная плата, амортизация и др.);

С − плановая себестоимость изделия.

В целом величина оборотных активов в незавершенном производстве 
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где 
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− плановая себестоимость производства готовой продукции за  расчетный период;
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 −  длительность расчетного периода;
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 − коэффициент нарастания затрат.

3.4.3. Определение  величины дебиторской  
         задолженности

Дебиторская задолженность возникает у предприятий в том случае, если оплата реализуемой продукции, в том числе и энергии, производится с некоторым отставанием во времени. Фактически предприятие дает в долг свою продукцию − кредитует потребителей. Такое кредитование потребителей − общераспространенная практика в нормальной рыночной экономике и является средством конкурентной борьбы в целях увеличения объема сбыта. Реализация продукции на льготных условиях с отсрочкой платежа обычно приводит к увеличению сбыта. В инфляционной экономике кредитование потребителей не всегда является оправданным, по этой причине преобладающей формой расчетов является предоплата.

Однако с увеличением дебиторской задолженности увеличиваются затраты на ее обслуживание (увеличение технической работы) и велик риск возникновения безнадежных долгов. Снижение риска безнадежных долгов, прежде всего, может быть достигнуто за счет отбора потенциальных покупателей и определения условий оплаты продукции, предусматриваемых в контрактах.

Дебиторская задолженность может выступать в следующих формах:

· задолженность потребителей за энергию (покупатели и заказчики);

· векселя  к получению (также форма задолженности потребителей);

· выданные авансы за планируемое получение каких - либо материальных ценностей, услуг или выполненных работ.

Можно выделить три причины возникновения дебиторской задолженности для энергетических предприятий.

Нормальная дебиторская (абонентская) задолженность возникает вследствие особенностей расчетов с потребителями тепловой и электрической энергии. Потребление идет непрерывно, а оплата происходит в определенные договором сроки.

Другой причиной возникновения задолженности являются общие правила проведения расчетов через банковские учреждения, которые приводят к разрыву во времени между выпиской счетов к оплате и зачислением средств на счета энергетического предприятия.

Причиной возникновения дебиторской задолженности могут быть также претензии к поставщикам топлива (переплата за количество и качество топлива).

Применительно к энергетическим предприятиям  формирование дебиторской задолженности  имеет свои  особенности, которые определяются следующими обстоятельствами:

· наличием или отсутствием  возможности  выбора  потребителем  поставщика энергии (наличие конкуренции); 

· наличием или отсутствием организации, согласной или обязанной  поставлять энергию потребителю (признание или непризнание публичного характера договора  энергоснабжения);
· принципом формирования энергетического предприятия  (вертикальная интеграция или горизонтальная интеграция).

· степенью дефицитности  вертикально интегрированной компании.    

На протяжении многих  лет  основой энергоснабжения  по​требителей электрической энергией  и в значительной степени тепловой энергией были  энергоснабжающие организации, пред​ставляющие собой, как правило, верти​кально интегрированные региональные предприятия  по производству, передаче и сбыту электрической и тепловой энергии. Наряду с ними в процессе энергоснабжения участвовали и участвуют также  и муниципальные предприятия, выполняющие наряду с техническим функциями функцию перепродавца  покупаемой у вертикально интегрированного предприятия  энергии.  Учитывая инфраструктурный характер деятельности  всех эти предприятий, они рассматривались в качестве естественных  монополий, обязанных обеспечивать всех  потребителей, расположенных в их зоне обслуживания (публичный  характер  договора энергоснабжения [ст. 426 ГК РФ]). 

Для рассматриваемых условий величина дебиторской задолженности  потребителя определяется  следующими параметрами:

· объемом потребления  данного потребителя;
· величиной тарифа  за потребляемую  энергию.

· условиями  оплаты  в соответствие с договором  (наличие или отсутствие  авансовых платежей, периодичность оплаты);
· степенью  выполнения потребителем закрепленных в договоре сроков и объемов оплаты за потребленную  энергию.

В целом по  вертикально интегрированному энергетическому предприятию средняя нормальная величина  дебиторской задолженности может быть определена по выражению
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где 
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− среднесуточный отпуск энергии  потребителю;
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− величина тарифа за отпускаемую энергию для  потребителя;
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− норма  дебиторской задолженности в днях, которую можно принять как  половину  длительности  расчетного периода в соответствии с договором энергоснабжения;

А – величина авансового платежа  потребителя.

Пример. Потребитель А  характеризуется среднесуточным потреблением в  1 млн кВт∙ч при значении среднего тарифа 1 руб/ кВт∙ч и  периодичностью  оплаты в 10 дней. Сумма аванса составляет 30 % потребляемой за период энергии.  

Потребитель Б  характеризуется среднесуточным потреблением в  0.5 млн кВт∙ч при значении среднего тарифа 1,2 руб/ кВт∙ч и  периодичностью  оплаты в 30 дней. Сумма аванса составляет 20 % потребляемой за период энергии.  

Стоимость потребленной энергии потребителем А за расчетный период составит  10 млн руб., величина аванса – 3 млн руб.

Стоимость потребленной энергии потребителем Б за расчетный период составит  18 млн руб., величина аванса – 3,6 млн руб.

Средняя величина  дебиторской задолженности потребителей  
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Нетрудно заметить, что  при некоторой величине  аванса  дебиторская задолженность будет отсутствовать, а также то, что  при нарушении  потребителем сроков оплаты дебиторская задолженность  будет  превышать ее нормальную величину.

Для определения величины финансовых средств, необходимых для финансирования дебиторской задолженности,  значения  тарифов  на отпускаемую энергию  следует заменить на  значения   себестоимости полезно отпускаемой энергии:
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где 
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и

−себестоимость единицы полезного отпуска энергии.

Величина финансовых средств может быть определена и в целом по энергопредприятию  исходя из средневзвешенной нормы задолженности в днях.

Пример. Полная себестоимость полезного отпуска за квартал составляет 1000 млн  руб. Сумма авансовых платежей − 100 млн руб. Себестоимость суточного полезного отпуска  за минусом авансовых платежей −10 млн руб. При средневзвешенной норме дебиторской задолженности в 10 дней потребность в финансовых средствах под данную задолженность − 100 млн руб.

Но основная проблема заключается во времени наступления потребности в финансовых средствах для финансирования дебиторской задолженности. После первого этапа реформирования в электроэнергетике  большинство региональных энергетических предприятий  значительную  часть  отпускаемой конечным потребителям электроэнергии  закупали на оптовом рынке, в том числе в конкурентном секторе. В соответствие с финансовым  регламентом   как в регулируемой, так и в нерегулируемой  части  оптового рынка  покупатель (региональное энергетическое предприятие) осуществляет  авансовые платежи  за поставляемые энергию  и мощность. В этих условиях  региональное энергетическое предприятие либо должно также использовать авансовую схему расчетов во взаимоотношениях  со своими потребителями, либо допускать наличие кассового разрыва, который должен покрываться  кредитными ресурсами с соответствующей оплатой процентов. 

Как уже отмечалось выше, общая проблема дебиторской задолженности в связи с неплатежеспособностью потребителей  для большинства энергетических предприятий  решена положительно. Тем не менее, это означает лишь следующее:

- часть потребителей (как правило, промышленные потребители) оплачивают  энергию по авансовой схеме;

- другая часть потребителей   имеют значительную величину  задолженности перед энергоснабжающей организацией (например, население) ввиду   принятой схемы расчетов   за потребляемую энергию. 

Кроме этого, имеет место и нарушение  договорных условий по оплате за потребленную  энергию. Как отмечается  в [8],  к наиболее проблемным потребителям  в 2004 г. относились  предприя​тия ЖКХ и оптовые потребители-пере​продавцы ОПП ввиду дефицита средств местных бюджетов в размере 9 млрд руб.
 Наиболее распространенная схема  платежей за электрическую энергию приведена  в табл. 3.18.
Такой же подход применяется и при  оплате за отпускаемую тепловую энергию (табл. 3.19).

Таблица 3.18. Графики поступления платежей по договорам 

                           электроснабжения

	Группа потребителей
	График платежей

	Население
	До 10 числа месяца Х+1 – 100 % потребления

	Двухставочные потребители
	До 1 числа месяца Х – авансовый платеж за мощность (около 50 % всего платежа)

	
	До 5, 15 и 25 числа месяца Х – авансовые платежи в размере 1/3 месячного потребления электроэнергии каждый

	
	До 10 числа месяца Х+1 – окончательный расчет

	Прочие, в т.ч. бюджетные потребители
	До 5, 15 и 25 числа месяца Х – авансовые платежи в размере 1/3 месячного потребления электроэнергии каждый

	
	До 10 числа месяца Х+1 – окончательный расчет


По аналогичным причинам возникает дебиторская  задолженность у АО-станций, поставщиков энергии на оптовый рынок. В этом случае в качестве покупателя выступает региональное энергоснабжающее предприятие. Регламент финансовых расчетов на оптовом рынке электроэнергии, действовавший  в 2004 году, определял сроки оплаты  за поставляемую электроэнергию и мощность (табл. 3.20):

  Таблица 3.19. Графики поступления платежей по договорам 

                          теплоснабжения

	Группа потребителей
	График платежей

	Потребители-перепродавцы для населения
	До 1-го числа текущего месяца – 30 %

	
	До 11-го числа текущего месяца – 30 %

	
	До 21-го числа текущего месяца – 30 %

	Промышленные потребители
	До 1 числа месяца Х авансовый платёж в размере 33 % от общей суммы месячной договорной величины теплопотребления

	
	До 11 числа месяца Х авансовый платёж в размере 33 % от общей суммы месячной договорной величины теплопотребления

	
	До 21 числа месяца Х авансовый платёж в размере 34 % от общей суммы месячной договорной величины теплопотребления

	Бюджетные потребители
	Начало расчетного месяца


Таблица 3.20. Порядок платежей на оптовом рынке

	Сектор  рынка
	График платежей

	Сектор свободной торговли
	Расчеты по финансовым обязательствам производится ежедневно. Окончательные расчеты производятся по окончании расчетного периода (месяца)

	Регулируемый сектор
	Предварительная оплата электроэнергии и мощности осуществляется покупателем электроэнергии и мощности в размере одной четвертой части суммы предварительного платежа 7, 14,  21 и 28 числа каждого расчетного месяца. Окончательные расчеты производятся по окончании расчетного периода (месяца)


Принятие в марте 2003 г.  Закона об электроэнергетике [9], закрепившего  новые принципы организации рыночных отношений в электроэнергетике, увеличивает число  предприятий, участвующих  в процессе  энергоснабжения потребителей, усложняет систему договорных отношений, что приводит к  увеличению  числа хозяйствующих субъектов,  имеющих дебиторскую задолженность (рис.3.2).   
[image: image1]
Рис. 3.2. Структура договорных отношений на рынке 

                электроэнергии

Основным субъектом рынка становятся  энергосбытовые (ЭСО, ГП)   компании, которые  должны  иметь договорные  и расчетные отношения  со всеми остальными  субъектами рынка.

При этом  все сбытовые компании разделяются на две группы: 

· конкурентные  сбытовые компании, имеющие  право выбора контрагентов среди поставщиков и покупателей энергии (отсутствие  обязательности обслуживания всех потребителей);

· сбытовые компании – гарантирующие поставщики (ГП),  обязанные обеспечивать электри​ческой энергией любого обратившегося потребителя.

В новой модели рынка  электроэнергии  возникают  «новые обладатели» дебиторской задолженности:

1. Региональные энергетические компании (РКГ) по поставкам электроэнергии сбытовым компаниям.

2. Территориальные сетевые организации (ТСО) по поставкам услуг по передаче учету энергии  для  сбытовых компаний.

3. Межрегиональные сетевые компании (МСК)  по поставкам услуг по передаче и учету энергии  для ТСО.

4. Диспетчерские службы по оказанию услуг обеспечения системной  надежности. 

В общем случае величина дебиторской задолженности  для новых ее обладателей  будет определяться  теми же принципами, что и для вертикально интегрированного предприятия, с учетом специфики оказываемых услуг  и показателя, выбранного для измерения объема  оказываемых услуг (аналогично   формуле 3.25):
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где
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V

− объем оказываемой услуги потребителю;
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Ц

−цена оказываемой услуги.

 Так, например, для  диспетчерских служб (системный оператор)  в качестве измерителя объема услуг используется    объем   полезного   отпуска  электрической  энергии,  отпускаемой  энергоснабжающими организациями−субъектами оптового  рынка, потребителям за соответствующий период года, предшествующий   расчетному.

3.5. Пути улучшения использования оборотных активов

Ускорение оборачиваемости оборотных активов  снижает потребность предприятия в денежных средствах на их формирование. Так, ускорение оборачиваемости позволяет, не увеличивая объема производственных запасов (следовательно, не увеличивая вложения средств в производственные запасы), увеличить объем реализации продукции. Если объем производства и реализации  продукции не изменяется, то ускорение оборачиваемости позволяет снизить величину оборотных активов и высвободить денежные средства.

 В первом случае происходит относительное уменьшение оборотных активов, во втором - абсолютное уменьшение.

 Методику расчета абсолютного и относительного высвобождения оборотных активов  рассмотрим  с использованием данных, приведенных в табл. 3.20 и 3.21.

Абсолютное уменьшение величины оборотных активов  в отчетном периоде    по    сравнению  с   предшествующим     периодом  составило 20 млн  руб. (300-280).

Таблица 3.20. Абсолютное уменьшение величины оборотных активов 

	Показатели 
	Предшествующий период
	Отчетный период

	Объем реализации, млн руб. 
	3200
	3200

	Средняя величина  оборотных активов,   млн руб. 
	300
	280

	Продолжительность периода, дни
	360
	360

	Коэффициент оборачиваемости, отн.ед.
	10,7
	11,4

	Длительность оборота, дни 
	34
	31,6


Таблица 3.21. Относительное  уменьшение величины оборотных

                        активов 

	Показатели 
	Предшествующий период
	Отчетный период

	Объем реализации, млн руб. 
	3200
	3400

	Средняя величина  оборотных активов, млн руб. 
	300
	280

	Продолжительность периода, дни
	360
	360

	Коэффициент оборачиваемости, отн.ед.
	10,7
	12,1

	Длительность оборота, дни 
	34
	29,7


Для определения величины  относительного уменьшения оборотных активов  необходимо рассчитать потребность в них на отчетный период исходя из скорости оборачиваемости за предыдущий период:
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Тогда относительное уменьшение  оборотных активов составило 37,7 млн  руб. (317, 7 - 280).

Для определения методов и средств высвобождения оборотных средств рассмотрим выражение для определения величины производственных запасов
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Снижение величины средств, отвлекаемых на формирование производственных запасов, может быть достигнуто следующим образом:

· снижением удельных расходов материальных ресурсов на производство единицы продукции за счет совершенствования технологии, снижения потерь и т.д.;

· снижением нормы запаса в днях за счет более ритмичной поставки материальных ресурсов и недопущением предоплаты;

· использованием менее дорогих материальных ресурсов.

 Другие направления снижения потребности в оборотных активах  могут быть выявлены из анализа составляющих длительности одного оборота:
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где 
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- длительность нахождения оборотных активов  в виде производственных запасов;
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- длительность нахождения оборотных активов в сфере обращения (длительность дебиторской задолженности, длительность периода расчетов).

Следовательно, сокращение продолжительности оборота оборотных активов зависит от порядка расчетов за отпускаемую энергию и оказываемые услуги, а снижение периода задолженности позволяет снизить потребность в оборотных активах.

Контрольные вопросы для самопроверки

 

1. Как связана доходность предприятия с величиной оборотных активов?
2. По каким основным элементам классифицируются оборотные активы?
3.Что понимается под структурой оборотных активов? Под влиянием каких факторов она складывается?

4. Чем объясняется  величина  дебиторской задолженности?
5. Как связаны  величина и структура оборотных активов с ликвидностью предприятия?

6. Как оценивают достаточность величины и качество структуры оборотных активов?  

7. Какие источники формирования оборотных активов  Вы знаете?
8. Как оценить   наличие и оборачиваемость    оборотных  активов?

9. Как оценить объем  вложенных средств в производственные запасы?

10. Как оценить объем  вложенных средств в  незавершенное производство?
11. Как оценить объем  вложенных средств в дебиторскую   задолженность?

12. От каких факторов зависит величина дебиторской задолженности?

13. Какие основные направления   улучшения использования оборотных активов Вы знаете?
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4. Издержки энергетического предприятия
4.1.Понятие и состав издержек 

4.1.1. Понятие издержек

Деятельность любого предприятия, в том числе и энергетического, связана с использованием (потреблением) ресурсов. Эти затраты  принято делить на единовременные и  текущие.

Единовременные затраты осуществляются в форме инвестиций  на различные инновационные мероприятия, связанные с расширением производства, модернизацией  или заменой выбывающих  производственных мощностей, освоением новых видов деятельности.

Текущие  затраты   связаны с производством  и реализацией продукции, работ, услуг и принимают   форму издержки. Основная часть издержек – затраты на производство  и реализацию продукции. Кроме них  предприятие платит налоги, сборы, штрафы, пени, обусловленные действующим законодательством.   

 Стоимостная характеристика потребленных ресурсов обычно определяется как издержки или затраты предприятия. Наряду с данными понятиями  используется также и  понятие «расходы». Чаще всего их используют как синонимы даже в нормативных документах (хотя и с некоторыми существенными исключениями) [1,2,4,6,7].

Несмотря на простоту и распространенность этого понятия, расчет издержек представляет собой достаточно сложный процесс, требующий предварительного определения правил и процедуры расчета отдельных элементов издержек.

 Например, оплата рабочего времени слесаря по ремонту оборудования турбинного цеха и слесаря по ремонту инвентаря в детском саду, принадлежащем электростанции, будет являться издержками предприятия, но относить издержки по детскому саду на потребителей энергии будет  неправильным. Отсюда следует необходимость выделения из общей массы издержек предприятия расхода ресурсов, связанного с производством и реализацией энергии.

Конкретный состав ресурсов, которые могут быть отнесены на издержки производства и реализации, регулируется законода​тельно практически во всех странах. Это связано с особенностя​ми налоговой системы и необходимостью различать затраты предприятия по источникам их возмещения (включаемые в себесто​имость продукции и, следовательно, возмещаемые за счет цен на нее, а также   возмещаемые из прибыли, остающейся в распоряжении предприятия  после уплаты налогов и других обязательных платежей).

При определении издержек также следует иметь в виду временное соответствие между ними и доходами, которые получены при использовании ресурсов. Необходимость такого соответствия особенно наглядно проявляется при расчете издержек на топливо для АЭС, где издержки предприятия, связанные с приобретением топлива, сосредоточены во времени, потребление же топлива и  учитываемые  издержки  должны соответствовать производству теплоэнергии в ядерной паропроизводящей установке за выбранный учетный период.

 Данный пример характеризует отнесение к издержкам ранее понесенных расходов предприятия. Аналогичная ситуация имеет место относительно включения в состав издержек за некоторый период ранее внесенной арендной платы. В состав издержек за период могут включаться и будущие расходы. Так,  для котельных, которые обычно ремонтируются в летний период, в составе издержек за весенний период может быть учтена часть предстоящих расходов.

Еще одним примером, подчеркивающим сложность процесса определения издержек, может являться зависимость величины износа основного капитала предприятия от используемого метода начисления амортизации.

Необходимость определения правил расчета издержек особенно важна в условиях резкого колебания цен на используемые ресурсы. Например, электростанция на осенне-зимний период заку​пала топливо в течение некоторого времени по увеличивающимся ценам. Естественно, что необходимо решить, какую цену следует принимать при расчете издержек на топливо за отдельные месяцы зимнего периода, поскольку может быть неизвестной последовательность сжигания партий топлива, приобретенных по разным ценам.

В составе издержек энергетического предприятия кроме стоимости потребленных ресурсов (топлива, материалов, заработной платы и др.) присутствуют также «нематериальные» статьи расходов, величина которых может быть значительна. Примерами таких статей могут быть оплата всевозможного вида услуг (услуги РАО «ЕЭС России», услуги связи, охраны и т.п.), возмещение процентов за ссуды и кредиты, отчисления во внебюджетные фонды, налоговые платежи. Более подробно состав "нематериальных" расходов будет рассмотрен ниже. 

Все вышеперечисленные проблемы регулируются общеотраслевыми нормативными документами о составе затрат по произ​водству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в ее себестоимость, и о порядке формирования финансовых результа​тов, учитываемых при налогообложении прибыли, а также отраслевыми инструкциями и положениями. Наиболее важным общеотраслевым  нормативными документами  являются:

1. Основы ценообразования  в отношении электрической и тепловой энергии в Российской федерации [1]. 

2. Методические  указания  по расчету регулируемых тарифов и цен  на электрическую  (тепловую) энергию  на розничном потребительском рынке [4].

3. Инструкция по планированию, учету и калькуляции себестоимости электрической и тепловой энергии в энергосистемах  и на электростанциях, затрат на передачу и распределение энергии в энергетических и тепловых сетях [5].

Перечень указанных выше документов  наглядно иллюстрирует  одну из целей  расчета, планирования и анализа издержек  энергетических предприятий – определение тарифов  на производимую энергию и другие оказываемые  предприятиями услуги. Необходимость регламентации  издержек при  установлении  тарифов  объясняется следующим:

−монопольным   состоянием рынка для некоторых энергетических предприятий (например, сетевые предприятия, теплоснабжающие предприятия).

−большой значимостью  уровня тарифов  для  социально-экономического развития общества.

−необходимостью  недопущения  ценовой  дискриминации некоторых  групп потребителей   энергии.

 В связи с этим, в частности,  организации, осуществляющие регулируемую деятельность, обязаны осуществлять планирование и учет издержек по следующим видам деятельности[ 1 ]:

· производство электрической энергии;

· производство тепловой энергии;

· передача электрической энергии по единой национальной (общероссийской) электрической сети;

· передача электрической энергии по распределительным сетям;

· передача тепловой энергии;

· оказание услуг по организации функционирования и развитию Единой энергетической системы России;

· организация функционирования торговой системы оптового рынка электрической энергии (мощности);

· обеспечение системной надежности;

· технологическое присоединение к электрическим сетям;

· оперативно-диспетчерское управление в электроэнергетике;

· сбыт электрической энергии;

· сбыт тепловой энергии.

Таким образом, можно сделать вывод, что основной целью перечисленных выше  нормативных документов является регламентация  распределения издержек  энергетических предприятий по видам деятельности и классам потребителей продукции и услуг.

Основным документом, регламентирующим другую,  не  менее важную цель  расчета, планирования и анализа издержек  энергетических предприятий – определение финансовых результатов деятельности, является  25 глава Налогового кодекса РФ [6].  Данный документ фиксирует  следующие  основные позиции  относительно  планирования и учета издержек:

–  денежное выражение издержек;

– возможность и необходимость документального подтверждения затрат;
– экономическую  целесообразность  издержек (затрат), заключающуюся в  их  обусловленности целью  получения доходов, соответствие принципу рациональности и  обычаями делового оборота.

Принцип рациональности можно трактовать как  необходимость использования  нормативного подхода к расчету отдельных составляющих издержек, предполагающего  регламентацию их величины, органом, внешним по отношении  к предприятию. 

Что касается  обычаев делового оборота, то речь идет о   признании существования   особенностей  некоторых предприятий и технологий, например по составу издержек,  отражаемых  отраслевыми  нормативными документами, к которым можно отнести   «Методические  указания  по расчету регулируемых тарифов и цен  на электрическую  (тепловую) энергию  на розничном потребительском рынке» [4].

  Так,  25-я глава Налогового кодекса регламентирует состав издержек и методику их расчета. При расчете сумм амортизации регламентируются:

· состав амортизируемого имущества (ст. 256);

· порядок   определения  первоначальной  стоимости  амортизируемого имущества (ст. 257);

· распределение амортизируемого имущества по амортизационным группам (ст. 258); 

· методы и порядок расчета сумм амортизации (ст. 259).

Аналогичная регламентация используется и по другим элементам затрат.

4.1.2. Состав, классификация и структура издержек

Все затраты предприятия можно сгруппировать по опре​деленным экономически обоснованным признакам:

· экономичес​кая однородность затрат;

· общность их производственного назна​чения; 

· роль в процессе производства и реализации продукции;

· места возникновения (центры затрат, центры ответственности); 

· зависимость от объем производства; 

· периодичность восстановления.

Каждое энергопредприятие - уникальная организация, чья структура  продиктована плотностью нагрузок и составом потребителей, сроком существования энергосистемы, местностью, климатом, оптимальной системой управления и характеристиками энергетических объектов, входящих в  состав предприятия. Некоторые энергопредприятия имеют в своем составе только электростанции, в то время как другие являются лишь системой распределения. Поэтому  выбор способа группировки издержек, степень их детализации во многом зависит от выполняемых предприятием  функций  в общей системе энергоснабжения, хотя и регламентируется отраслевыми нормами и руководствами, а также требованиями регулирующих органов.

В зависимости  от роли в процессе производства  и реализации продукции выделяются     расходы,   связанные   с   производством   и    реализацией продукции, а также  внереализационные расходы (рис. 4.1).
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Рис.4.1. Классификация расходов предприятия
Наличие внереализационных, а также операционных (по  терминологии  отчета о прибылях и убытках предприятий) расходов  связано  с потреблением  предприятием    «нематериальных» ресурсов, таких как   услуги банков, судов, услуг государства, компенсируемых  налоговыми платежами, а также  его функционированием  в условиях рынка. Функционирование в условиях рынка приводит к возникновению  дополнительной группы издержек, определяемых как «трансакционные» издержки  [8] , к которым  можно отнести  пени, штрафы и неустойки, списанную дебиторскую задолженность  и др. Состав операционных и внереализационных расходов  приведен в табл. 4.1 и 4.2.

Таблица 4.1. Состав операционных расходов

	№ п.п
	Наименование  элементов операционных  расходов

	1
	Убытки от реализации основных средств.

	2
	Убытки от реализации прочего имущества предприятия

	3
	Потери от списания основных средств с баланса по причине морального износа.

	4
	Затраты на содержание законсервированных производственных мощностей.

	5
	Затраты по аннулированным  производственным заказам.

	6
	Затраты на производство, не давшее продукции.

	7
	Налог на имущество.

	8
	Налог на рекламу.

	9
	Местные налоги.

	10
	Налог на операции с ценными бумагами

	11
	Убытки от реализации нематериальных  активов

	12
	Убытки от курсовых разниц при  реализации валюты

	13
	Убытки от  продажи ценных бумаг

	14
	Сбор за наименование "Россия"

	15
	Затраты по обслуживанию ценных бумаг

	16
	Услуги банков

	17
	Резервы по сомнительным долгам

	18
	Резервы под снижение стоимости материальных ценностей

	19
	Резервы по прекращаемой деятельности


Для энергетических предприятий  величина  внереализационных расходов относительно  невелика (табл.4.3) и определяется многими факторами, наиболее существенными из которых являются:

1. Качество работы  менеджмента предприятия.

2. Уровень налогообложения предприятий.

Таблица 4.2. Состав внереализационных расходов

	№ п.п
	Наименование  элементов внереализационных расходов

	1
	Суммы уценки  производственных запасов, готовой продукции и товаров.

	2
	Убытки от списания дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности.

	3
	 Долги, нереальные для взыскания.

	4
	Штрафы, пени, неустойки и другие виды санкций  за нарушение хозяйственных договоров,  а также по возмещению причиненных убытков.

	5
	Убытки по операциям прошлых лет, выявленных в отчетном году.

	6
	Потери от стихийных бедствий.

	7
	Судебные издержки.

	8
	Другие внереализационные расходы

	9
	Убытки от списания  недостачи материальных ценностей.

	10
	Курсовые разницы

	11
	Госпошлины по хозяйственным договорам

	12
	Выбытие активов без дохода

	13
	НДС по безвозмездно переданному имуществу

	14
	Передача имущества в муниципальную собственность

	15
	Хищения, недостачи

	16
	Списание материальных производственных запасов сверх норм естественной убыли


Таблица 4.3. Удельный вес внереализационных расходов, %

	Энергетическое предприятие
	Период

	
	2003
	2004
	2005

	Невинномысская ГРЭС
	2,2
	1,5
	0,6

	Черепетская ГРЭС
	2
	3,9
	1,5

	Ивэнерго
	1,8
	1,5
	Реформирование

	Новосибирскэнерго
	4,0
	6,0
	Реформирование

	Кузбассэнерго
	4,3
	8,6
	Реформирование

	Хабаровскэнерго
	9,6
	4,5
	Реформирование

	Костромская ГРЭС
	6,3
	2,5
	1,1

	Архэнерго
	1,5
	2,8
	Реформирование

	Мосэнерго
	2,6
	3,7
	Реформирование

	Конаковская ГРЭС
	3,1
	2,2
	1,3

	Воронежэнерго
	3,6
	2,4
	Реформирование

	Комиэнерго
	4,1
	2,7
	Реформирование

	Кировэнерго
	2,0
	2,9
	2,8

	Рязанская ГРЭС
	6,8
	4,2
	Нет данных

	Иркутскэнерго
	1,0
	6,9
	1,9

	Красноярская ГЭС
	
	6,0
	2,7


Таблица составлена по данным бухгалтерской отчетности энергетических предприятий.

Однако картина  меняется, если  выделить в составе расходов  «производственную» составляющую (табл.4.4) т.е.  выделить также операционные расходы и объединить их с внереализационными расходами.
Данные таблицы  наглядно демонстрируют различие между  экономикой производства и экономикой предприятия.

Структура издержек  по рассматриваемой классификации   при разделении  вертикально интегрированных энергетических предприятий на  «функциональные» предприятия претерпевает  существенные изменения только для сбытовых компаний (табл. 4.5).

Таблица 4.4. Удельный вес суммы внереализационных и операционных

 расходов, %

	Энергетическое предприятие
	Период

	
	2003
	2004
	2005

	Невинномысская ГРЭС
	11
	7,9
	3,8

	Черепетская ГРЭС
	10,7
	25,5
	3,0

	Ивэнерго
	10,5
	14,8
	Реформирование

	Ростовэнерго
	23,3
	7,9
	Реформирование

	Новосибирскэнерго
	37,9
	29,0
	Реформирование

	Кузбассэнерго
	20,5
	18,8
	Реформирование

	Хабаровскэнерго
	16,2
	12,3
	Реформирование

	Костромская ГРЭС
	17,6
	11,0
	6,2

	Архэнерго
	12,0
	17,7
	Реформирование

	Мосэнерго
	9,4
	14,7
	Реформирование

	Конаковская ГРЭС
	11,4
	6,2
	11,3

	Воронежэнерго
	23,3
	22,7
	Реформирование

	Комиэнерго
	16,2
	12,2
	Реформирование

	Брянскэнерго
	4,5
	5,5
	Реформирование

	Кировэнерго
	19,3
	8,8
	9,3

	Рязанская ГРЭС
	27,0
	13,3
	Нет данных

	Иркутскэнерго
	12,4
	13,4
	11,5

	Красноярская ГЭС
	
	68,0
	5,6


Таблица составлена по данным бухгалтерской отчетности  энергетических предприятий. 

Таблица 4.5. Структура издержек для «функциональных» предприятий (2005 г.), % 

	Энергетическое предприятие
	 Вид расходов
	Итого 

	
	Связанные с производством и реализаций
	Коммерческие
	Операционные
	Внереализационные
	

	
	Сбытовые компании

	Ярославская сбытовая компания 
	63,5
	35,3
	1,1
	0,1
	100

	Ивановская сбытовая компания 
	58,4
	29,5
	14,0
	0,1
	100

	Воронежская сбытовая компания
	94,0
	3,9
	2
	0,1
	100

	Пензенская энергосбытовая компания
	43
	45
	11,7
	0,3
	100

	
	Региональные генерирующие компании

	 Мордовская генерирующая компания 
	86,3
	
	13,2
	0,5
	100

	Ивановская генерирующая компания
	89
	
	6,8
	4,2
	100

	Липецкая генерирующая компания
	95,6
	
	3
	1,6
	100

	Пензенская генерирующая компания
	93,5
	
	5,7
	0,8
	100

	
	Региональные сетевые компании

	Ивэнерго
	90,7
	
	4,4
	4,9
	100

	Ярэнерго
	92,6
	
	3,9
	3,5
	100

	Нижновэнерго
	83,3
	
	1,7
	15,0
	100

	Ростовэнерго
	70,6
	16,9
	8,7
	3,8
	100

	Орелэнерго
	93,7
	
	2,5
	3,8
	100


В зависимости  от направления использования (производственного назначения)  ресурсов на производство и реализацию продукции   выделяют следующие расходы:

· расходы, связанные с изготовлением (производством), хранением и доставкой товаров, выполнением работ, оказанием услуг, приобретением  и  (или)   реализацией   товаров   (работ, услуг, имущественных прав);

· расходы на содержание и эксплуатацию,  ремонт и техническое обслуживание  основных  средств  и  иного  имущества;  

· расходы на освоение природных ресурсов;
· расходы на научные исследования и опытно-конструкторские    разработки;
· расходы на обязательное и добровольное страхование;

· прочие   расходы,   связанные   с   производством  и   реализацией.

Следует отметить, что для всех «видов»  энергетических предприятий  данная классификация  расходов не характерна, видимо, по причине отсутствия затрат  на  освоение природных ресурсов, а также  полного сворачивания  научных исследований и опытно-конструкторских    разработок. Анализ отчетных данных  за 2003-2004 г.г.  по представительной выборке энергетических предприятий  показал, что на  эти цели в среднем расходуется  около 0,05 % от общей величины расходов.

Группировка затрат по экономическим элементам используется при определении общей потребности предприятия в материальных, трудовых и денежных ресурсах, необходимых для выработки, передачи, распределения, продажи энергии или оказания других по энергоснабжению потребителей. Величина этих издержек определяется в ходе составления сметы затрат на производство. Составление сметы затрат имеет целью увязать потребности в ресурсах с производственной программой деятельности предприятия.  Именно по этой причине  группировка по экономическим элементам  обычно (по крайней мере, в существующей отчетности)  применяется к затратам на  производство и реализацию продукцию  (суммарные затраты за минусом операционных и внереализационных расходов).

Группировка по экономическим элементам имеет также существенное аналитическое значение, так как позволяет выявить наиболее важные направления  снижения производственных  затрат энергетического предприятия. 

Группировка по экономическим элементам  может быть как  агрегированной (укрупненной), общеотраслевой, так и более подробной, принятой для энергетических предприятий. Структура  расходов по укрупненной   группировке для ряда  предприятий приведена в табл. 4.6 и 4.7. 

Таблица 4.6. Структура  расходов  по экономическим элементам (укрупненная    группировка) за 2003 г., %

	Энергетическое предприятие
	Материальные затраты
	Затраты на оплату труда
	Отчисления на социальные нужды
	Амортизация
	Прочие затраты
	Итого

	Архангельскэнерго
	66,5
	10,0
	3,1
	7,4
	12,8
	100

	Брянскэнерго
	68,0
	9,5
	3,2
	5,4
	13,2
	100

	Хабаровскэнерго
	65,0
	15,1
	4,5
	6,9
	8,3
	100

	Комиэнерго
	67,1
	17,1
	4,9
	6,8
	12,4
	100

	Рязанская ГРЭС
	61,4
	9,8
	2,9
	9,1
	16,6
	100

	Мосэнерго
	57,4
	12,6
	3,6
	9,3
	16,9
	100

	Ивэнерго
	66,7
	12,4
	3,9
	4,6
	12,2
	100

	Кузбассэнерго
	48,3
	6,8
	2,2
	10,8
	31,7
	100

	Кировэнерго
	62,2
	11,2
	3,7
	7,5
	15,2
	100

	Новосибирскэнерго
	57,0
	10,4
	3,2
	8,2
	27,0
	100

	Ростовэнерго
	63,5
	10,7
	3,5
	6,0
	16,1
	100

	Воронежэнерго
	70,8
	8,9
	2,7
	5,3
	
	100

	Конаковская ГРЭС
	82,1
	9,9
	3,1
	2,3
	2,7
	100

	Костромская ГЭС
	78,1
	7,4
	1,9
	8,0
	4,4
	100

	Рязанская ГРЭС
	61,5
	9,8
	2,9
	9,1
	16,6
	100

	Черепетская ГРЭС
	70,8
	8,1
	2,2
	1,8
	16,8
	100

	Невинномысская ГРЭС
	85,1
	6,9
	2,1
	2,9
	2,8
	100


По данным, приведенным в табл. 4.6 и 4.7, можно отметить, что на структуру издержек по экономическим элементам  влияет тип   (выполняемая функция в процессе энергоснабжения) энергетического предприятия.  Для вертикально интегрированных  предприятий  несколько ниже доля  материальных затрат по сравнению с генерирующими предприятиями и выше доля затрат на содержание персонала. Это связано  с тем,  что  для вертикально интегрированных предприятий значительно выше  удельная численность персонала  на единицу мощности, а также то, что  сбыт энергии конечным потребителям является более трудоемкой функцией, нежели производство. 

Можно также отметить  (в частности, для  генерирующих компаний)  влияние  срока существования объекта  − снижение объема  амортизируемой базы (например, Черепетская ГРЭС), а также различную политику предприятий относительно  переоценки  имущественного комплекса.

  Таблица 4.7. Структура  расходов  по экономическим элементам
                      ( укрупненная    группировка) за 2004 г., %

	Энергетическое предприятие
	Материальные затраты
	Затраты на оплату труда
	Отчисления на социальные нужды
	Амортизация
	Прочие затраты
	Итого

	Архангельскэнерго
	64,7
	11,0
	3,2
	6,8
	14,2
	100

	Брянскэнерго
	68,6
	9,5
	3,1
	5,4
	13,2
	100

	Хабаровскэнерго
	68,9
	9,3
	3,2
	6,7
	10,1
	100

	Комиэнерго
	58,2
	16,8
	4,4
	6,2
	14,2
	100

	Мосэнерго
	49,8
	11,8
	3,2
	8,3
	26,8
	100

	Ивэнерго
	65,4
	9,7
	2,8
	4,2
	17,8
	100

	Кузбассэнерго
	48,0
	7,2
	2,2
	11,9
	30,5
	100

	Кировэнерго
	62,2
	10,7
	3,3
	5,7
	18,1
	100

	Новосибирскэнерго
	35,8
	5,6
	1,5
	4,7
	52,3
	100

	Ростовэнерго
	62,9
	10,9
	3,4
	6,1
	16,7
	100

	Воронежэнерго
	69,1
	9,6
	2,8
	5,4
	13,5
	100

	Конаковская ГРЭС
	83,1
	7,1
	2,0
	1,8
	5,9
	100

	Костромская ГРЭС
	78,5
	4,0
	1,1
	7,2
	9,2
	100

	Черепетская ГРЭС
	68,9
	7,7
	2,2
	2,3
	18,7
	100

	Невинномысская ГРЭС
	86,5
	4,6
	1,3
	2,8
	4,7
	100


Другими факторами влияющими на структуру затрат являются  организационно-экономические отношения между предприятиями, входящими в состав  вертикально интегрированных компаний. Нестандартная структура затрат по ОАО «Новосибирскэнерго» объяснялась   использованием сложной системы  арендных отношений относительно  имущественного комплекса.

В связи с реформированием  региональных АО-энерго  и выделением  генерирующих, сетевых и сбытовых  организаций  произошло и распределение издержек по  стадиям технологического процесса  энергоснабжения. 

Структура по экономическим элементам для сетевых, сбытовых  и генерирующих предприятий  приведена в табл. 4.8. 

Таблица 4.8. Структура  расходов  по экономическим элементам 
                    (укрупненная    группировка)  по данным за 2005 г., %

	Энергетическое предприятие
	Материальные затраты
	Затраты на оплату труда
	Отчисления на социальные нужды
	Амортизация
	Прочие затраты
	Итого

	
	Сетевые предприятия
	

	Ярэнерго
	50,9
	20,3
	4,7
	14,06
	10,4
	100

	Ивэнерго
	43,0
	31,1
	5,7
	10,8
	9,4
	100

	Ростовэнерго
	44,3
	30,3
	6,2
	14,1
	5,1
	100

	Орелэнерго
	35,8
	26,2
	6,1
	11,7
	21,2
	

	
	Генерирующие  компании
	

	Ивановская генерирующая компания
	62,8
	17,6
	4,4
	8,5
	6,7
	100

	Липецкая генерирующая компания
	68,4
	8,1
	2,0
	13,1
	8,4
	100

	Нижновэнерго
	67,5
	10,1
	2,4
	6,6
	12,4
	100

	Пензенская генерирующая компания
	87,5
	5,0
	1,3
	3,1
	3,1
	100

	Красноярская ГЭС
	7,3
	15,4
	3,4
	23,8
	49,9
	100

	
	Сбытовые компании
	

	Ивэнергосбыт
	94,63
	2,88
	0,67
	0,2
	1,82
	100

	Пензенская энергосбытовая компания
	88,6
	1,6
	0,4
	0,2
	9,2
	100

	
	Вертикально интегрированные компании
	

	Иркутскэнерго
	54,5
	15,5
	3,7
	17,1
	9,2
	100


Менее агрегированная группировка   по экономическим элементам  более пригодна для целей планирования и анализа  расходов  на  обеспечение производственной функции предприятия. Эта группировка, например, отражает тот факт, что материальные  затраты имеют на самом деле комплексный характер. Это же касается и других  «однородных» затрат. Кроме того, более подробная группировка затрат (табл.4.9) позволяет  решать задачу их  распределения  между  видами выпускаемой  продукции (например, между электрической и тепловой энергией). 

При группировке издержек по их экономическим элементам в каж​дый элемент включаются расходы на конкретный вид ресурсов.

Для энергетических предприятий производственные издержки обобщаются по следующим группам:
1. Сырье, основные материалы.

По этой статье энергетические предприятия планируют издержки на покупные материалы, используемые для обеспечения технологического процесса производства, передачи и распределения энергии, а также на запасные части для ремонта оборудования. В эту же статью включаются платежи за воду, забираемую из водохозяйственных систем и расходуемую для питания котлов, на пополнение систем теплофикации и отпуска горячей воды.

2. Вспомогательные материалы.

3. Оплата работ и услуг производственного характера сторонних организаций по ремонту, проверке и испытанию оборудования.

4. Топливо.

При составлении сметы затрат по данной статье предусмотрено выделение следующих направлений его использования: 

− топливо на технологические цели при производстве электрической и тепловой энергии;

− топливо всех видов на иные технологические цели (отопление зданий, обслуживание производства транспортом предприятия и т. п.).

5. Покупная энергия.

Необходимость в данной статье возникает при покупке энергии и мощности на оптовом рынке или от других производителей для дальнейшей транспортировки, распределения и продажи потребителям, а также на технологические цели. 

6. Затраты на оплату труда.

По данному элементу издержек планируются затраты на оплату персонала предприятия, связанного с производством, передачей и распределением энергии. Величина издержек определяется в соответствии с отраслевыми тарифными соглашениями и включает в себя также выплаты стимулирующего и компенсирующего назначения.

7. Отчисления на социальные нужды.

В этом элементе издержек отражаются обязательные отчисления по установленным законодательством нормам на социальное страхование, в фонд занятости, на обязательное медицинское страхование, в пенсионный фонд.

8. Амортизация основного капитала.

9. Прочие затраты.

В составе издержек достаточно много расходов и отчислений, которые не могут быть прямо отнесены к какой-либо из ранее перечисленных статей сметы. К ним относятся:

·  целевые средства энергетических предприятий на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, для финансирования программ по созданию и освоению новой техники, эффективных и безопасных технологий;

·  отчисления в страховой и инвестиционный фонды;

·  плата за предельно допустимые выбросы (сбросы) загрязняющих веществ в окружающую природную среду в соответствии с действующими экологическими нормативами;

·  уплата процентов по полученным кредитам и по бюджетным ссудам (в том числе на создание сезонных запасов топлива);

·  амортизация по нематериальным активам; 

·  оплата услуг организаций, оказывающих регулируемую деятельность (плата за  услуги, предоставляемые на оптовом рынке); в том числе  центр финансовых расчетов (ЦФР), некоммерческое партнерство «Администратор торговой сети (НП «АТС», системный оператор (СО – ЦДУ); 

·  отчисления в ремонтный фонд (в случае его формирования);

·  непроизводственные расходы (налоги и другие обязательные сборы, отчисления и платежи), относимые на себестоимость продукции; 

·  финансирование работ по конверсии оборонных производств (для организаций атомной энергетики); 

·  финансирование мероприятий по социальной защите населения, проживающего на прилегающих к особо опасным объектам территориях, а также по развитию соответствующей социальной инфраструктуры;

·  другие затраты, относимые на себестоимость продукции исходя из нормативных правовых актов Российской Федерации.

Данная классификация затрат по экономическим элементам (табл.4.9-4.11) нужна для составления сметы затрат по всем энергетическим объектам и в основном определяется требованиями по разработке тарифов. 

Таблица 4.9. Структура  расходов по экономическим элементам для
                        сетевых компаний  (детальная группировка), в %
	Наименование статьи затрат 


	Региональные сетевые компании

	
	Воронежэнерго
	Ярэнего
	Ивэнерго
	Ростовэнерго
	Орелэнерго

	 Сырье и материалы 
	8,54
	7,7
	1,65
	8,5
	7,8

	Работы и услуги производственного характера, выполненные сторонними организациями
	3,18
	7,9
	1,59
	6,2
	6,6

	Топливо
	
	
	1,43
	
	

	Энергия  (с учетом  компенсация потерь э/э)
	27,3
	35,3
	19,0
	29,4
	21,4

	Затраты на оплату труда 
	31,6
	20,3
	31,1
	30,0
	26,2

	Проценты по кредитам 
	
	0,08
	
	
	

	Арендная плата
	
	3,4
	0,58
	0,9
	

	Отчисления на социальные нужды
	6,9
	4,7
	5,69
	6,17
	6,1

	Амортизация основных средств 
	16,6
	14,06
	10,56
	14,1
	11,7

	 Налоги, включаемые в себестоимость продукции 
	1,1
	0,4
	0,85
	0,2
	1,1

	Прочие затраты, 

в том числе 
	4,7
	6,16
	27,84
	3,3
	19,1

	Отчисления  в ремонтный фонд 
	
	
	19,31
	
	

	Обязательные страховые платежи
	0,5
	0
	
	1,4
	1,7

	Иное
	0,08
	6,16
	8,53
	2,9
	17,4

	Итого затрат на производство и продажу продукции (работ, услуг)
	100
	100
	100
	100
	100


Таблица 4.10. Структура  расходов по экономическим элементам для РГК    (детальная группировка)

	Наименование статьи затрат 


	Региональные генерирующие компании

	
	Иваново
	Липецк


	Нижний Новгород
	Пенза

	 Сырье и материалы 
	3,9
	9,3
	3
	3,2

	Работы и услуги производственного характера, выполненные сторонними организациями 
	14,3
	18,3
	3,25
	18,2

	Топливо 
	43,9
	40,8
	5,4
	49,9

	Энергия(с учетом  компенсация потерь э/э)
	0,7
	
	55,9
	16,7

	Затраты на оплату труда 
	17,6
	8,1
	10,12
	3,9

	Проценты по кредитам 
	
	
	
	

	Арендная плата 
	
	
	0,7
	

	Отчисления на социальные нужды 
	4,4
	2,0
	2,45
	1,3

	Амортизация основных средств 
	8,5
	13,1
	6,6
	2,4

	 Налоги, включаемые в себестоимость продукции 
	3,2
	
	0,4
	0,4

	Прочие затраты, 

в том числе 
	3,5
	8,4
	12,1
	2,5

	обязательные страховые платежи 
	0,5
	
	0,3
	0,4

	Иное
	3,0
	8,4
	11,8
	2,1

	Итого затрат на производство и продажу продукции (работ, услуг)
	100
	100
	100
	100


Таблица 4.11. Структура  расходов по экономическим элементам   (детальная группировка)

	Наименование статьи затрат 


	Сбытовые компании
	Вертикально интегрированные компании
	Компании на базе ГЭС

	
	Пензенская энергосбытовая компания


	Ивэнергосбыт
	Иркутскэнерго
	Красноярская ГЭС

	 Сырье и материалы 
	0,3
	0,08
	10,6
	3,7

	Работы и услуги производственного характера, выполненные сторонними организациями 
	40,0
	33,6
	28,2
	3,5

	Топливо 
	
	0,07
	12,7
	

	Энергия (с учетом  компенсация потерь э/э)
	48,35
	60,88
	3,1
	0,1

	Затраты на оплату труда 
	1,6
	2,88
	15,5
	15,4

	Проценты по кредитам 
	
	
	
	

	Арендная плата 
	
	
	1,0
	

	Отчисления на социальные нужды 
	0,4
	0,67
	3,67
	3,4

	Амортизация основных средств 
	0,2
	0,2
	17,0
	23,8

	 Налоги, включаемые в себестоимость продукции 
	
	
	4,9
	38,7

	Прочие затраты, 

в том числе 
	9,15
	1,82
	3,2
	11,4

	Отчисления  в ремонтный фонд 
	
	
	
	

	обязательные страховые платежи 
	
	0,1
	
	6,3

	Иное
	9,15
	1,81
	
	5,1

	Итого затрат на производство и продажу продукции (работ, услуг)
	100
	100
	100
	100


Деление затрат на постоянные и переменные  основано на степени их зависимости от объема  производимой продукции (выработки  электрической или тепловой энергии) или объема оказываемых услуг (передача электрической и тепловой энергии, сбытовая деятельность). 

К переменным относятся затраты, изменяющиеся прямо пропорционально объему производства и  полностью  отсутствующие при  выпуске продукции.

 Постоянными являются те  затраты, которые не меняются при  изменении  объема выпуска. 

Отнесение затрат по различным типам предприятий представлено  в табл. 4.12.

Таблица 4.12. Классификация затрат по зависимости от объема 
                       выпуска

	Тип предприятия
	Вид затрат

	
	постоянные
	переменные

	Выработка энергии
	Амортизация, заработная плата
	Затраты на топливо, вспомогательные материалы, водный налог

	Передача  электрической энергии
	Амортизация, заработная плата, ремонт
	Стоимость потерь, вспомогательные материалы

	Передача  тепловой энергии
	Амортизация, заработная плата, ремонт
	Стоимость потерь, расход электроэнергии на перекачку  теплоносителя 

	Сбытовые организации
	Амортизация, заработная плата, ремонт
	Покупка энергии,

коммерческие расходы


Для энергетических объектов к переменным относятся издержки, связанные с выработкой энергии. Для электростанции переменными будут только издержки на топливо и воду, а также  экологические платежи. Все остальные издержки по электростанции обусловлены величиной ее производственной мощности, и их можно отнести к постоянным. Для сетевых объектов практически все издержки можно отнести к постоянным. Проблема учета стоимости потерь  будет рассмотрена ниже. 

Естественно, что такое деление в некоторой степени будет неточным, так как среди издержек, которые обычно относят к постоянным, есть составляющие, на которые величина выработки оказывает то или иное влияние (издержки на ремонт оборудования, издержки на вспомогательные материалы, издержки на перекачку теплоносителя и ряд других). Условность общепринятого  отнесения тех или  иных затрат к постоянным или переменным можно  проиллюстрировать  на примере расходов топлива  на содержание оборудования в горячем резерве. 

Также необходимо  учитывать, что деление затрат на постоянные и переменные   следует рассматривать только  относительно их зависимости   от объема выпуска при фиксированной производственной мощности. Изменение производственной мощности (ввод нового оборудования)  может привести  к изменению  численности персонала и изменению затрат  на его содержание. С другой стороны, изменение    ставки ЕСН  приведет к изменению  соответствующей статьи  расходов.

4.2. Планирование (расчет)  издержек

Планирование издержек является составной частью управления затратами на предприятии, целью  которого является  рационализация  использования трудовых, материальных и денежных ресурсов. Традиционно  основной задачей  энергетических предприятий  являлось   снижение затрат на  энергоснабжение потребителей при  заданном уровне надежности, однако в  условиях рыночной экономики  наиболее важными становятся  характеристики доходности и снижение затрат  рассматривается как одно из направлений обеспечения  требуемого уровня доходности, что впрочем не  умаляет важность экономии ресурсов. 

Для генерирующих  и сбытовых предприятий  снижение  издержек  является важным конкурентным преимуществом, позволяющим  сохранять или увеличивать долю рынка, для сетевых предприятий стимулов  для снижения затрат  существенно меньше,  что  увеличивает значимость  системы регулирования. 

   Для достижения целей управления затратами при планировании (расчете)  издержек  на энергетических предприятиях  необходимо учитывать   специфику их деятельности. Для  генерирующих и  сетевых предприятий  можно выделить  следующие  особенности  энергетического производства, влияющие на  формирование и планирование (расчет)  издержек:

1. Невозможность складирования   продукции данных предприятий  позволяет однозначно  определять издержки на производство продукции  за  конкретный период времени (что произведено, то и отправлено потребителю). Потребление  ресурсов  за  данный период  соответствует затратам на производство продукции (могут быть отклонения от этого правила − создание ремонтного фонда и списание затрат на ремонт  и в те периоды, когда   ремонт не производится).

2. Ограниченная номенклатура  производимой продукции  делает не слишком значимой  процедуру  распределения  накладных расходов и наряду с  линейностью технологического процесса  позволяет использовать  попередельный способ планирования и учета затрат без  распределения  общехозяйственных расходов по отдельным стадиям    производственного процесса. Для электрических станций это означает, что в затратах  на производство продукции  турбинного цеха не учитывается стоимость  пара, поступающего из котельного цеха и  т.п.

3. При использовании  технологии совместного производства   электрической и тепловой энергии  возникают сложности в распределении не косвенных расходов,  а  прямых затрат (распределение расхода топлива  на ТЭЦ).  Аналогичные сложности возникают  в  сетевых предприятиях при распределении  потерь  энергии. 

Указанные особенности  нашли свое выражение в том, что основным методом планирования (расчета) затрат на энергетических предприятиях  является сметный метод, который предполагает  планирование и расчет  абсолютной  величины затрат по  энергетическому предприятию в разрезе экономических элементов затрат (табл.4.9), а уже затем  − определение затрат на единицу    продукции  или услуги (калькулирование себестоимости).  В других отраслях, характеризующихся   выпуском  большой номенклатуры  продукции,  планирование затрат  осуществляется, как правило, в обратной последовательности.

Можно выделить два подхода к составлению  сметы затрат  по предприятию, отражающие  различные подходы к управлению:

1.Составление смет  по структурным подразделениям (цехам, службам и т.п.) предприятия  и их обобщение  в виде сводной сметы без учета внутреннего оборота. В настоящее время такой подход характеризуется как  планирование затрат по центрам ответственности.

Для электрических станций  выделяются   структурные  подразделения,  связанные с основными технологическими стадиями производственного процесса (табл.4.11).
2. Составление смет  по бизнес - процессам. Реализация управления  предприятием на основе концепции  бизнес-процессов  требует стоимостной оценки  результатов  бизнес-процесса и как следствие учета внутренних оборотов   с использованием  механизма трансфертных  цен.
В настоящий момент времени   энергетические предприятия в основном используют первый подход, предполагающий разработку  смет цеховых и общехозяйственных расходов, смет на ремонты оборудования. Затраты на топливо  и энергию, стоимость потерь для сетевых предприятий  рассчитываются  в целом по предприятиям. 

Таблица  4. 13. Организационное закрепление стадий технологического    процесса

	Выделяемые технологические стадии 

( цехи)
	Электрические станции

	
	ГЭС
	АЭС
	КЭС
	ТЭЦ

	
	Цех гидросооружений
	Реакторное отделение
	Топливно-транспортный цех
	Топливно-транспортный цех

	
	
	
	
	Котельный цех

	
	Машинный цех
	Турбинный цех
	Котельный цех
	Турбинный цех

	
	Электрический цех
	Электрический цех
	Турбинный цех
	Теплофикационное отделение

	
	
	
	Электрический цех
	Электрический цех

	
	Сетевые предприятия

	
	Электросетевые
	Теплосетевые

	
	Службы линий
	Службы сетей

	
	Службы подстанций
	Службы ТП

	
	Службы РЗ и А
	Диспетчерские службы

	
	Диспетчерские службы
	Сбыт

	
	Сбыт
	


Примерный состав сметы затрат,  рекомендованный  в [4], представлен в табл. 4.14.

Таблица 4.14. Смета затрат  на производство  и передачу электрической   и  тепловой энергии.

	№

п/п
	Наименование статьи расходов
	Величина затрат

	1
	Сырье,  основные  материалы  
	

	2
	Вспомогательные материалы (с выделением затрат на ремонт)
	

	3
	 Работы  и услуги  производственного  характера  (с выделением затрат на ремонт)
	

	4
	Топливо   на   технологические   цели   
	

	5
	Покупная  энергия  всех  видов  
	

	6
	Затраты на оплату труда (с выделением затрат на ремонт)
	

	7
	Отчисления  на  социальные нужды (с выделением затрат на ремонт)
	

	8
	Амортизация  основных  фондов  
	

	9
	Прочие затраты, всего
	

	9.1
	Целевые средства на НИОКР
	

	9.2
	Средства на страхование
	

	9.3.
	Плата за  предельно  допустимые выбросы (сбросы)
	

	9.4
	Оплата  услуг организаций, оказывающих регулируемую деятельность 
	

	9.5
	Отчисления в ремонтный фонд  (в  случае его формирования)
	

	9.6
	Непроизводственные расходы   (налоги  и другие обязательные платежи и сборы)  
	

	9.6.1
	Налог на землю
	

	9.6.2
	Налог на пользователей автодорог
	

	9.7
	Другие затраты,      относимые       на себестоимость продукции
	

	9.7.1
	Арендная плата
	

	10
	Итого расходов (с выделением затрат на ремонт)
	


Более подробно процедуры планирования затрат рассматриваются в курсах  «Планирование», «Управленческий учет».

4.2.1.Методика расчета затрат

При  составлении смет   расчет затрат осуществляется по следующим направлениям (см. табл. 4.8):

– материальные затраты;

– затраты на  оплату труда;

– отчисления на социальные нужды (ЕСН);

– амортизация;

– прочие затраты.

Определение  затрат для  энергетических предприятий осуществляется  на основе расчетного объема производства соответствующего вида продукции (услуг) на плановый период. Расчетный годовой объем производства продукции и (или) оказываемых услуг определяется исходя из формируемого в установленном порядке сводного прогнозного баланса производства и поставок электрической энергии (мощности) в рамках Единой энергетической системы России по субъектам Российской Федерации  с поквартальной и помесячной разбивкой. 

Принципиальную  зависимость  между величиной затрат и объемом производства  энергии или оказания услуг  можно представить в виде следующей зависимости:
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где V – объем  продукции или услуг в физических  или иных единицах ;
N – норма расхода ресурса  на производство  единицы продукции;

Ц  - стоимость единицы расходуемого ресурса. 

Использование  норм и нормативов  при определении  затрат энергетического предприятия  создает объективную основу  определения величины затрат, а также позволяет  осуществлять контроль  за степенью рационального использования  потребляемых ресурсов. В связи с этим нормативные документы   предписывают использование соответствующих норм и нормативов при  расчете затрат  для предприятий, осуществляющих  регулируемую деятельность.   

Материальные затраты.
Использование  норм расхода  ресурсов  особенно характерно при  определении величины материальных затрат, в составе которых для энергетических предприятий  выделяют следующие затраты:

− на топливо;

− на сырье, основные и вспомогательные материалы;

− на воду;

−  на покупную энергию;

− а также стоимость услуг производственного характера.

Затраты на топливо

При планировании затрат на топливо определяют:

1.Потребность  в  условном топливе  на основе  нормативных  удельных расходов  топлива  
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где
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- отпуск электроэнергии с шин станции;
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 -отпуск тепловой энергии с коллекторов станций и котельных;
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 -нормативные  удельные расходы топлива.

2.Потребность  в натуральном топливе на основе  потребности в условном топливе  и  предполагаемой структуре  топливного баланса (газ, мазут, уголь).

3. Цены  на топливо (цены франко-станция), которые включают:

−договорную отпускную цену  поставщика топлива без учета НДС, но с учетом скидок (надбавок за качество топливо);

−стоимость доставки топлива;

− прочие расходы, связанные с покупкой и доставкой топлива (комиссионные вознаграждения, расходы на проведение тендеров и т.п.). 

Расчетная величина затрат на топливо  определяется с учетом  нормативных потерь  топлива при его хранении:
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Затраты на сырье, воду, покупную энергию, основные
 и вспомогательные материалы

Расчет  затрат по этим статьям расходов  также основан на использовании соответствующих норм расходов:
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В частности, при расчете затрат на воду используются нормы водопотребления и цены на воду из систем  водоснабжения («Водоканал»).  Водный налог учитывается в составе прочих расходов. Затраты на  вспомогательные материалы (трансформаторное масло, смазочные, изоляционные и т.п. материалы)  определяются аналогичным образом.  Следует отметить, что нормы расходы материальных ресурсов могут устанавливаться  не только на единицу  основной продукции, но и на временной  интервал. 

Стоимость услуг производственного характера

К данной статье расходов  в основном  относят оплату услуг  подрядных организаций, осуществляющих ремонт и наладку оборудования энергетического предприятия,  исходя из  необходимости проведения регламентных (ремонтных и других) работ и  цен и тарифов  на  указанные  работы и услуги, прогнозируемых на плановый период.  Может сложиться впечатление, что в данном случае нормы расхода материальных ресурсов не учитываются. Однако   расчет сметной стоимости ремонта оборудования основывается именно на использовании  норм расхода материальных ресурсов.

 Затраты на  оплату труда.
При расчете затрат на оплату труда также используются соответствующие нормы и нормативы.  В качестве нормативов используются:

− нормативная численность персонала;

− норматив оплаты  в соответствии с отраслевым тарифным соглашением;

− прогнозный индекс потребительских цен.

 С учетом  перечисленных выше нормативов  плановые затраты на оплату труда  могут оцениваться по следующему выражению
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где 
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− нормативная численность персонала;
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 −норматив оплаты с соответствии с отраслевым тарифным соглашением (минимальная месячная тарифная ставка  первого разряда);
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− средняя квалификационная характеристика персонала предприятия;
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− коэффициент, учитывающий выплаты  стимулирующего характера;
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− коэффициент, учитывающий выплаты  компенсирующего  характера;
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− районный коэффициент;
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 −индекс роста потребительских цен.

В состав затрат на оплату труда в соответствии с 25-й главой Налогового кодекса  относятся и   платежи (взносы) работодателей по договорам обязательного страхования, а также суммы платежей (взносов) работодателей по договорам добровольного страхования (договорам негосударственного пенсионного обеспечения), заключенным в пользу работников со страховыми организациями (негосударственными пенсионными фондами). Здесь также  применятся нормативный метод определения затрат. Так, совокупная сумма платежей (взносов) работодателей, выплачиваемая по договорам долгосрочного страхования жизни работников, добровольного пенсионного страхования и (или) негосударственного пенсионного обеспечения работников, учитывается в целях налогообложения в размере, не превышающем 12 % от суммы расходов на оплату труда. Взносы по договорам добровольного личного страхования, предусматривающим оплату страховщиками медицинских расходов застрахованных работников, включаются в состав расходов в размере, не превышающем 3 процентов от суммы расходов на оплату труда.

Отчисления на социальные нужды (ЕСН)

С 2001 г. в Российской Федерации введен единый социаль​ный налог взамен системы страховых взносов в государствен​ные внебюджетные фонды. В число отмененных взносов во​шли страховые платежи в Пенсионный фонд РФ, Фонд соци​ального страхования, Фонды обязательного медицинского страхования (федеральный и территориальные). Цель введе​ния единого социального налога − мобилизация средств для реализации прав российских граждан на государственное пен​сионное и социальное обеспечение и медицинскую помощь
Введение единого социального налога вместо действовав​шей ранее системы страховых платежей в государственные внебюджетные фонды преследовало цель сокращения суммар​ной налоговой нагрузки на предприятия, а также сокращения административных издержек исчисления и уплаты этой кате​гории платежей. Снижение прямых административных издер​жек произошло вследствие передачи функций по сбору этого налога в систему Министерства по налогам и сборам. Это оз​начает, что все расчеты по этому налогу проводятся через на​логовые инспекции. Снижение косвенных издержек связано с сокращением объема документов и числа контролирующих и собирающих отчетные документы организаций для каждого налогоплательщика.
Введение в действие единого социального налога, порядок его исчисления и процедуры уплаты регулируются гл. 24 На​логового кодекса РФ. Величины налоговых ставок приведены в разделе 4.2.2.
Амортизация

Порядок расчета амортизационных отчислений рассмотрен в главе 2 настоящего пособия.

Прочие расходы

Для энергетических предприятий наиболее значимыми являются следующие расходы:

· экологические  платежи;

· расходы на обязательное и добровольное страхование имущества;

· водный налог;

· земельный налог;

· транспортный налог;
· платежи за пользование инфраструктурой рынка энергии и мощности.

Экологические платежи

Энергетические предприятия платят  за загрязнение окружающей среды, если  их  хозяйственная деятельность  оказывает негативное воздей​ствие на биосферу. 

В соответствии с действующими нормативными документами [9]  плата взимается за следующие виды воздействия на природную среду:
·  выбросы в атмосферу загрязняющих веществ;
· сбросы загрязняющих веществ в поверхностные и подземные водные объекты;
·  размещение отходов производства и потребления.
 Внесение платы не освобождает природопользователей от выполнения мероприятий по охране  окружающей природной среды, а также уплаты штрафных санкций за экологические правонарушения  и возмещение вреда, причиненного загрязнением природной среды.
Для расчета платы за загрязнение установлено два вида нормативов:
· нормативы платы за выбросы, сбросы загрязняющих веществ и размещение отходов в пределах установленных допустимых нормативов;

· нормативы платы за выбросы, сбросы загрязняющих веществ, размещение отходов в пpeделах установленных лимитов (временно согласованных нормативов).

Временные  нормативы (лимиты) устанавливаются в тех случаях, когда  выбросы превышают  допустимые значения, но источник выбросов не может быть ликвидирован по каким–либо причинам (например, значимость объекта для теплоснабжения населения).

Плата за выбросы (сбросы) определяется умножением ставок платы  на величину выбросов (сбросов) или  количество размещаемых  отходов по формуле:
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где  
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− массы выброса (сброса) в пределах номатива;
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− массы выброса (сброса) в пределах лимита (за минусом норматива);
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− массы выброса (сброса) сверх лимита:

 Н  − нормативы платы за выбросы (сбросы);
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 − коэффициент увеличения платы за сверхлимитные выбросы (сбросы);
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 − региональный коэффициент.

Величины  региональных коэффициентов  для некоторых  экономических районов приведены  в табл. 4.15.

Таблица 4. 15.  Коэффициенты, учитывающие  экологические факторы

	Экономические районы 
	Значение коэффициента

	
	Для атмосферного  воздуха
	Для почвы (при размещении отходов)

	Северный
	1,4
	1,4

	Центральный
	1,9
	1,6

	Уральский
	2,0
	1,7

	Бассейны рек
	Область 
	для сбросов в водные объекты

	 Р. Волга
	Ивановская 
	1,17

	
	Московская 
	1,2

	
	Нижегородская
	1,14

	р. Нева


	Г. Санкт-Петербург
	1,51


Некоторые  значения  нормативов  платы  и региональных коэффициентов  приведены в табл. 4.16.  
Таблица 4.16.  Нормативы платы за сбросы и выбросы [9]

	Наименование загрязняющих веществ     
	Нормативы платы за выброс 1 т

загрязняющих веществ     

	
	в пределах установленных допус​тимых нормативов выбросов (сбросов)
	в пределах установлен​ных лимитов выбросов (сбросов)

	
	выбросы в атмосферный воздух

	1. Азота диоксид NO2
	52
	260

	2. Азота оксид N0
	35
	175

	3. Серы диоксид S02
	21
	105

	4. Ванадия пятиоксид
	1025
	5125

	5. Сажа
	80
	400

	6. Зола углей (подмосковного, печорского, кузнецкого)      
	7
	35

	
	сбросы в поверхностные и подземные 
водные объекты

	1.Сульфаты  
	2,8
	14

	2. Хлориды
	0,9
	4,5

	3.Нефть и нефтепродукты
	5510
	27550

	
	за размещение отходов производства и

потребления

	1.Отходы I класса опасности (чрезвычайно опасные)
	
	1739,2

	4.Отходы IV класса опасности (малоопасные). Шлак и зола. 
	
	248,4


Плата за сбросы загрязняющих веществ в пределах нормативных величин относится на  себе​стоимость продукции, плата за лимитные и сверхлимитные сбросы выплачивается за счет чистой прибыли  предприятия.  Что касается платы за размещение  отходов, то    в себестоимость продукции включается плата в пределах установленных предприятию лимитов, плата за сверхлимитное размещение отходов осуществляется из прибыли.

Пример. Рассмотрим  условный расчет  суммы  экологических платежей за  выбросы в атмосферу загрязняющих веществ (табл. 4.17). Электростанция расположена в Центральном экономическом районе.

Таблица  4.17.   Условный  расчет экологических платежей

	№

п/п
	Показатель
	Вид загрязняющего  вещества

	
	
	А
	Б
	В

	1
	Норматив выброса (усл.ед.)
	75
	125
	10

	2
	Лимит выброса (усл.ед.)
	80
	150
	15

	3
	Ставка платы в пределах допустимых нормативов
	52
	7
	35

	4
	Ставка платы в пределах лимитов
	260
	35
	175

	5
	Коэффициент увеличения платы за сверхлимитные выбросы
	5
	5
	5

	6
	Фактический объем выбросов  (усл.ед.)
	70
	140
	20

	7
	Плата в пределах норматива
	3900
	875
	350

	8
	Плата в пределах лимита 
	
	525
	875

	9
	Плата за сверхлимитные  выбросы
	
	
	4375

	10
	Плата  в пределах нормативы с учетом районного коэффициента
	(3900+875+350)∙1.9=9737,5

	11
	Плата в пределах лимита и сверхлимитные выбросы
	(525+875+4375) ∙1.9= 10972,5


Расходы на обязательное и добровольное страхование

имущества
Расходы на обязательное и добровольное страхование имущества включают страховые взносы по всем видам обязательного страхования, а также по следующим видам добровольного страхования:  добровольное страхование средств транспорта, грузов, основных производственных средств и не​материальных активов, объектов незавершенного строительства, товарно-материальных запасов;  добровольное страхование рисков, связанных с выполнением строительно-монтажных работ;  добровольное страхование ответственности за причинение вреда при условии, что такое стра​хование предусмотрено законодательством РФ, либо является условием осуществления дея​тельности в соответствии с международными обязательствами РФ или общепринятыми между​народными требованиями.

Расходы по обязательным видам страхования включаются в состав прочих расходов в пределах страховых тарифов, утвержденных в соответствии с законодательством Российской Федерации и требованиями международных конвенций. В случае отсутствия утвержденных тарифов расходы включаются в себестоимость в размере фактических расходов.

Расходы по добровольному страхованию имущества включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат.

Налоги, учитываемые в составе себестоимости

Для энергетических предприятий в основном применяются следующие налоги:

· водный налог;

· земельный налог;

· транспортный налог.

В случае функционирования топливно-энергетических компаний    может применяться налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы, а  также налог на недра.

Водный налог
Для энергетических предприятий в соответствие с действующим законодательством [10]  водным налогом  облагаются следующие виды водопользования:

– забор воды из водных объектов для использования  в технологическом процессе и для других нужд;

– использование водных объектов без забора воды для целей гидроэнергетики.

В энергетике забор воды из водных объектов осуществляют в большей или меньшей мере все энергетические объекты, при этом самыми крупными водопользователями выступают электро​станции.

На ТЭС и АЭС основным является расход воды на охлаждение конденсаторов турбин, подпит​ку системы питательной воды.  На КЭС и ТЭЦ, работающих на твердом топливе, имеет место до​полнительный расход воды в системе гидрозолоудаления: на ТЭЦ − расход воды на подпитку те​пловой сети. ГЭС используют водные объекты для производства электроэнергии.

При заборе воды налоговая база определяется как объем воды, забранной из водного объекта за налоговый период. 

Объем воды, забранной из водного объекта, определяется на основании:

– показаний водоизмерительных приборов;

– времени работы  и производительности технических средств   (при отсутствии приборов учета);

– норм  водопотребления (в случае невозможности определения объема забранной воды исходя из времени работы и производительности технических средств). 

Так,  для ТЭС расход воды на  охлаждение конденсаторов турбин  может определяться по  выражению
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 – выработка электроэнергии по конденсационному циклу, МВт∙ч;
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 –  норма расхода воды, м3/ МВт∙ч;

Так же как и в случае с  вредными выбросами,  объем забранной воды  подразделяется  на объем в пределах лимита и сверхлимитный забор. Лимиты устанавливаются для водопользователей на основании заявленных ими потребностей в водных ресурсах и водохозяйственных балансов с учетом экологического и сани​тарно-эпидемиологического состояния водных объектов. При заборе воды сверх установленных квартальных (годовых) лимитов водопользования налоговые ставки в части такого превышения устанавливаются в пятикратном размере налоговых ставок, которые диф​ференцированы в зависимости:

– от вида водного объекта (поверхностные и подземные водные источники);

– по бассейнам рек, озер, морей;

– по экономическим районам.

Для ГЭС налоговая ставка устанавливается на  величину выработанной электроэнергии. 

Таблица 4.18.   Налоговые ставки за забор воды

	Бассейн реки,
озера
	Экономический
район
	Налоговая ставка в рублях за 1 тыс. куб. м воды, забранной 

	
	
	из
поверхностных
водных
объектов 
	из
подземных
водных
объектов 

	Волга
	Северо-Западный
	294
	390

	Волга
	Центральный
	288
	360

	Волга
	Поволжский
	294
	348

	
	Налоговая ставка при использовании водных объектов без забора воды для целей гидроэнергетики в рублях за 1 тыс. кВт∙ч электроэнергии 

	Волга
	9,84

	Дон
	9,72

	Енисей
	13,70


Земельный налог.

В соответствии со статьей 65 Земельного кодекса Российской Федерации  использование земли в Российской Федерации является платным. Формами платы за использование земли являются земельный налог и арендная плата.

Величина налога на землю определяется как произведение  налоговой базы на величину  налоговой ставки. В качестве  налоговой базы  используется кадастровая стоимость земельных участков, признаваемых объектом налогообложения.  Кадастровая стоимость земельного участка определяется в соответствии с земельным законодательством Российской Федерации.

 Налоговые ставки устанавливаются нормативными правовыми актами представительных органов муниципальных образований (законами городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербурга) и не могут превышать:

1) 0,3 % в отношении земельных участков, отнесенных к землям сельскохозяйственного назначения или к землям в составе зон сельскохозяйственного использования в поселениях и используемых для сельскохозяйственного производства и занятых жилищным фондом и объектами инженерной инфраструктуры жилищно-коммунального комплекса  или предоставленных для жилищного строительства;

2) 1,5  % в отношении прочих земельных участков.

 Допускается установление дифференцированных налоговых ставок в зависимости от категорий земель. Так, например, решением Ивановской городской думы от 11.10.2005 г.  для земельных участков  под промышленными объектами, объектами коммунального хозяйства, объектами материально-технического, продовольственного снабжения, сбыта и заготовок, под объектами транспорта, под объектами связи  налоговая ставка установлена в размере 1% от кадастровой стоимости.

Транспортный налог

Плательщиками налога признаются юридические и физические лица, на которых в соответствии с законодательством Российской Федерации зарегистрированы транспортные средства, признаваемые объектом налогообложения. Объектом налогообложения являются   автотранспортные средства (автомобили, мотоциклы, автобусы и другие механизмы на пневматическом и гусеничном ходу), а также, самолеты, вертолеты, теп​лоходы, яхты и другие водные и воздушные транспортные средства.

Для автотранспортных средств в качестве налоговой базы используется  мощность двигателя в лошадиных силах. Налоговые ставки устанавливаются  законами субъектов Российской Федерации. Например,  для грузовых   автомобилей  с мощностью двигателя до 100 л.с. налоговая ставка в 2005 г. составляла  5 руб. за каждую л.с. 

4.2.2. Калькулирование  себестоимости

Процесс калькулирования заключается в расчете издержек на единицу продукции и   сводится к распределению совокупных издержек предприятия между реализуемой продукцией. Исходя из этого может сложиться впечатление, что в случае производства одного вида продукции (только производства электрической энергии на электростанции или тепловой энергии в котельной) и передачи тепловой  или электрической энергии по сетям необходимость в калькулировании отсутствует. В реальной действительности нельзя наблюдать такое предприятие, которое занималось бы производством или реализацией только одного вида продукции, поэтому проблема распределения издержек всегда имеет место. Кроме того, необходим такой признак классификации издержек, который позволял бы выделять производственную обусловленность издержек и  анализировать целесообразность тех или иных затрат. Так, например, в смете затрат не выделяется направление расходов по оплате персонала, но почти всегда важно знать, какая часть заработной платы действительно связана с объемом производимой продукции.

Для решения этой задачи используется деление издержек на прямые и косвенные, а также основные и накладные. 

По характеру участия в процессе производства и способу включения в себестоимость отдельных видов продукции деление затрат в электроэнергетике на основные и накладные расходы и соответственно на прямые и косвенные является чисто условным. С одной стороны, основные затраты отдельных цехов электростанций (топливно-транспортного, котельного) относятся на себестоимость отдельных видов энергии косвенным путем, с другой стороны, практически все затраты по обслуживанию производства и его  управлению на гидроэлектростанциях, в электрических и тепловых сетях являются прямыми, непосредственно относимыми на вырабатываемую или передаваемую энергию.

Прямые издержки непосредственно связаны с производством продукции (издержки на топливо, материалы, заработная плата производ​ственного персонала, расходы по содержанию и эксплуатации оборудования и др.). Они могут быть непосредственно отнесены на конкретные виды продукции  и распределены между ними на основании технико-экономических расчетов (например, по нормативам).

Косвенные издержки — это издержки, которые прямо не могут быть распределены по объектам отнесения (администра​тивные и управленческие расходы, расходы на отопление, осве​щение, страхование имущества и др.). В практике учета такие издержки называют общехозяйственны​ми расходами. Сумму прямых издержек на рабочую силу и общехозяйственных расходов принято характеризовать как конверсионные расходы. Распределение косвенных расходов может осуществляться  пропорционально заработной плате производственных рабочих (без премий) или пропорционально общей сумме издержек основного производства.

Объекты калькулирования (калькуляционными единицами)  для  энергетических предприятий  приведены  в табл. 4.19.
Таблица 4.19.  Объекты калькулирования для энергетических 
                        предприятий
	Вид энергетического предприятия
	Объект калькулирования

	Генерирующие компании
	1 кВт∙ч электроэнергии, переданный в сеть  с шин  электростанции

	
	1 Гкал тепловой энергии, отпущенная с коллекторов

	
	1 т химически очищенной воды

	Электросетевые компании
	1 кВт∙ч электроэнергии, переданный по  сети  определенного класса   напряжения 

	Теплосетевые компании
	1 Гкал тепловой энергии, переданной по  тепловым сетям

	Сбытовые компании
	1 кВт∙ч электроэнергии, реализованный потребителю

	
	1 Гкал тепловой энергии, реализованная  потребителю


Следует отметить, что    действующими отраслевыми  нормативными  документами [5]   не предусматривается   определение себестоимости  передачи энергии. Кроме того, в настоящее время  нет регламентирующих документов, определяющих  величины сбытовых  надбавок   для сбытовых  компаний.

Состав учитываемых расходов по статям калькуляции

Статья 1 «Топливо на технологические цели»

По данной статье отражается стоимость технологического топлива, расходуемого непосредственно на производство элек​трической и тепловой энергии.

Распределение израсходованного энергетическими котлами электростанций топлива между отпускаемой электрической и тепловой энергией осуществляется в соответствии с «Методиче​скими указаниями по составлению отчета электростанций и ак​ционерного общества энергетики и электрификации о тепловой экономичности оборудования», РД 34.08.552-95, утвержденны​ми 24.11.95 г. Минтопэнерго Российской Федерации по согласо​ванию с Федеральной энергетической комиссией Российской Федерации и РАО «ЕЭС России».

Статья 2 «Вода на технологические цели»
По  этой статье  учитываются расходы химводоочистки (химического цеха), в состав затрат которой включаются стоимость воды, поставляемая поставщи​ками, химические реактивы, материалы, амортизация, ремонт​ные работы, оплата труда персонала с отчислениями на соци​альные нужды и другие расходы, непосредственно связанные с технологическим процессом химической очистки воды.

На тепловых электростанциях по статье «Вода на техноло​гические цели» планируются и учитываются затраты на воду, расходуемую на технологические цели:
– питание котлов;
– гидрозолоудаление и золоулавливание;
– пополнение системы теплофикации и отпуска горячей во​ды;
– для системы циркуляционного водоснабжения, а также на другие цели, связанные с технологией производства элек​трической и тепловой энергии.
В тепловых сетях по этой статье планируются и учитывают​ся затраты на химически очищенную воду, получаемую от теп​ловых электростанций для восполнения утечки воды и тепла на подогрев химочищенной воды, оплачиваемую по счетам элек​тростанций по плановой (расчетной) себестоимости, или собст​венные затраты на подготовку подпитки и доведения химочи​щенной воды до требуемых параметров.
Статья  3  «Основная  оплата  труда  производственного 
                   персонала»
По данной статье планируется и учитывается основная опла​та труда производственных рабочих, непосредственно участ​вующих в технологическом процессе производства и поставок электрической и тепловой энергии, обеспечения услуг по пере​даче и распределению электрической и тепловой энергии, а так​же оплата труда других категорий работников, непосредственно занятых в основном производстве: дежурных инженеров стан​ций, подстанций, начальников смен, вахт и всего дежурного (вахтенного) персонала основных цехов, подстанций, линейного персонала сетей, производственного персонала производствен​ных служб электрических сетей и исполнительного аппарата энергоснабжающих организаций, лабораторий (если лаборато​рии не планируются в составе вспомогательных производств) и т.п.

Оплата труда руководителей, специалистов, служащих и младшего обслуживающего персонала, не участвующих непо​средственно в основном производстве, если они не несут обя​занностей вахтенного персонала, в данную статью затрат не включаются, а планируются и учитываются в статье «Цеховые расходы» или иных статьях калькуляции.
На эту статью также не относится оплата труда ремонтного персонала, которая планируется и учитывается по статьям «Рас​ходы по содержанию и эксплуатации оборудования», «Цеховые расходы» или иным статьям калькуляции.
В состав затрат на оплату труда включаются:
– выплаты  заработной  платы  за  фактически  выполненную работу, исчисленные исходя из сдельных расценок, тариф​ных ставок и должностных окладов в соответствии с принятыми в компании  формами и системами оплаты труда;
–  выплаты стимулирующего характера;

– выплаты компенсирующего характера;

– выплаты, обусловленные районным регулированием оплаты труда.

Статья 4 «Дополнительная оплата труда производствен​ного  персонала»
По данной статье планируется и учитывается дополнитель​ная оплата труда работников, основная оплата труда которых планируется и учитывается по калькуляционной статье «Основная оплата труда производственного персонала». К дополни​тельной оплате труда относятся выплаты, предусмотренные за​конодательством о труде за непроработанное на производстве (неявочное) время: оплата  дополнительных отпусков, компенсация за неиспользованный отпуск, оплата проезда к месту ис​пользования отпуска и обратно, включая оплату провоза багажа, работников организаций, расположенных в районах Крайнего Севера и приравненных к ним местностях, оплата льготных часов подростков, оплата перерывов в работе матерей для кормле​ния ребенка, а также оплата времени, связанного с прохождением медицинских осмотров, выполнением государственных обя​занностей;
Статья 5 «Единый социальный налог»
По этой статье планируется и учитывается социальный на​лог  на социальное страхование, обязательное медицин​ское страхование, отчисления  в пенсионный фонд и на обязатель​ное социальное страхование от несчастных случаев на произ​водстве и профессиональных заболеваний, предусмотренные действующим законодательством. Отчисления по этой статье производятся с затрат на основную и дополнительную оплату труда  по статьям  3 и 4 (табл. 4.20) .
Статья 6 «Расходы по содержанию и эксплуатации обо​рудования»
К этой статье относят:

· расходы на  содержание оборудования и рабочих мест, в составе которых учитываются  расходы на смазочные, обтирочные и другие материалы, необходимые для ухода за оборудованием, турбинное масло, шары для  шаробарабанных мельниц и т.п;
· расходы на ремонт  производственного оборудования, транспортных средств и  инструментов, в составе которых  учитывается стоимость  запасных частей, заработная плата  персонала, занятого ремонтом оборудования, стоимость услуг вспомогательных производств и подрядных организаций, участвующих в ремонте оборудования;
Таблица  4.20.   Налоговые ставки ЕСН  [ 11 ]

	Налоговая база на каждое физическое лицо нарастающим итогом, руб 
	Федеральный бюджет
	Фонд социального страхования РФ
	Фонды обязательного медицинского страхования
	Итого

	До 280 000 
	20,0 %
	3,2 %
	0,8 %
	2,0 %
	26,0 %

	От 280 001 до

600 000 
	56 000 + 7,9 %  с суммы, превышающей 280 000
	8960 + 1,1% с суммы, превышающей 280 000
	2240 +

0,5 % с суммы, превышающей 280 000
	5600+

0,5  % 

с суммы, превышающей 280 000
	72 800 + 10,0 % суммы,  с превышающей 280 000

	Свыше 

600 000
	81 280 + 2 % с

суммы, превышающей 
600 000
	12 480
	3840
	7 200
	104800+

2,0 %  с суммы превышающей 600 000


· расходы по содержанию и эксплуатации  транспортных средств, в составе которых учитываются стоимость  ГСМ, запасных частей, заработная плата водителей и стоимость транспортных услуг, оказываемых сторонними организациями;
· амортизация производственного оборудования и транспортных средств;
· стоимость быстроизнашивающихся инструментов и приспособлений и затраты по их восстановлению.

Статья 7 «Расходы по подготовке и освоению производ​ства  (пусковые расходы)»
По данной статье планируются и учитываются пусковые расходы, связанные с комплексным опробованием оборудования и наладочными работами и испытаниями после ввода в эксплуа​тацию нового оборудования (в том числе после реконструкции) или пуска оборудования после капитального ремонта.
К затратам на пусковые расходы относятся расходы на про​верку готовности новых и отремонтированных агрегатов к вводу в эксплуатацию путем комплексного опробования (под нагруз​кой) всех машин и механизмов (пробная эксплуатация) с проб​ным выпуском продукции, наладкой оборудования.
Статья 8 «Цеховые расходы»

Включает затраты по обслуживанию и управлению цехами:

1.Затраты на содержание цехового персонала: основная и дополнительная оплата труда и отчисления на социальные нужды служащих, специалистов, начальников цехов, их заместителей, начальников производственных служб, лабораторий, при условии, что они не несут обязанностей вахтенного персонала.

2.Затраты на содержание цеховых зданий и цехового инвентаря: стоимость материалов, израс​ходованных на хозяйственные нужды цехов, на содержание осветительной электросети, отопительной системы, сети канализации и водоснабжения, стоимость электроэнергии, топлива, воды, пара, потребленных на хозяйственные нужды цехов.

3.Затраты на ремонт цеховых зданий и инвентаря.
4. Амортизация цеховых зданий и инвентаря в соответствии с нормами амортизации от стоимости основных средств цехов, кроме амортизации, включенной в статью 6 «Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования».

5.Расходы по испытаниям, опытам и исследованиям, проводимым в цехе в целях повышения экономичности и безопасности оборудования.

6.Расходы по охране труда включают расходы по предупреждению несчастных случаев, профессиональных заболеваний, по улучшению условий труда, по охране труда.

В отчетной калькуляции по статье «Цеховые расходы» дополнительно учитываются цеховые расходы непроизводительного характера (в плановой калькуляции они отсутствуют), включающие:
– потери от простоев: оплата труда с начислениями рабочих за время простоев, имевших  место по вине цеха, а также доплата рабочим, которые во время простоя были заняты на менее  оплачиваемых работах, стоимость топлива и энергии, израсходованных во время простоя по вине  цеха;
– потери   от   порчи   материальных   ценностей   при   хранении   в   цехах.  

– стоимость недостачи материальных ценностей.

Статья 9 «Общехозяйственные расходы»

По этой статье планируются и учитываются расходы по управлению компанией, ее филиалами, дочерними и зависимыми обществами. Все расходы группируются по следующим направлениям:

1.Административно-управленческие расходы.

2.Общепроизводственные расходы

3.Отчисления на целевые расходы.

4. Общехозяйственные расходы непроизводительного характера.

В составе административно-управленческих расходов учитываются и планируются: 

– расходы по  оплате  труда  и  отчисления  на  социальные  нужды  административно-управ​ленческого персонала;

– расходы на служебные командировки и перемещения административно-управленческого пер​сонала;

– почтово – телеграфные, канцелярские, теле​фонные расходы, стоимость бланков отчетности и документации, расходы на содержание или оплату ус​луг вычислительных центров;

– расходы по эксплуатации зданий и инвентаря административно-управленческого назначения (отопление, освещение, водоснабжение, стоимость услуг ведомственной и вневе​домственной охраны);

– расходы на ремонт админи​стративных зданий, инвентаря;

– оплата юридических, банковских, аудитор​ских, консультационных услуг.

Общепроизводственные расходы включают:

– содержа​ние исполнительного персонала  аппарата управления; 
– расходы на эксплуатацию, ремонт зданий, сооружений и инвентаря общесистемного назначе​ния. В эту статью включаются расходы на содержание центральных складов: оплата труда с начислениями для рабочих, кладовщиков, расходы на отопление, освещение складов, затра​ты по перемещению грузов с одного склада на другой;

– амортизацию основных средств общехозяйственного назначения;

– расходы по охране труда общехозяйственного персонала;

– расходы по содержанию пожарной и общей охраны общесистемных объектов;

– расходы по производственной практике студентов, подготовке и переподготовке кадров, по набору рабочей силы.
В отчисления на целевые расходы включают:
– расходы на НИОКР;
– налоги, сборы и прочие обязательные отчисления;

– плата за выбросы, сбросы загрязняющих веществ в пределах допустимых концентраций и складирования отходов в пределах лимита.

– оплату услуг РАО «ЕЭС России»;
– оплату услуг ФСК по передаче э/э по ЕНЭС;
– оплату услуг СО по системной надежности;
– оплату услуг НП "АТС".
Общехозяйственные расходы непроизводительного характера учитываются лишь при составлении калькуляции за отчетный период (при планировании эти расходы не учитываются).
Номенклатура общехозяйственных расходов непроизводительного характера аналогична номенклатуре цеховых расходов непроизводительного характера; разница заключается лишь в том, что учитываются расходы общехозяйственного, а не цехового назначения.
Статья 10. «Покупная энергия на технологические цели»
По данной статье планируются и учитываются затраты на покупную электрическую энергию (мощность) и покупную теп​ловую энергию, получаемые от электростанций (в том числе от блок-станций), с федерального  оптового рынка электрической энергии (мощности), других организаций. Из общего объема покупной энергии выделяется энергия для покрытия технологического расхода энергии других поставщиков при передаче ее в электри​ческих сетях данной хозяйствующей организации и технологи​ческого расхода энергии при передаче ее потребителям, выве​денным на ФОРЭМ, по электрическим сетям данной хозяйст​вующей организации (для включения ее стоимости в состав пла​ты за услуги по передаче энергии).
Статья 12 «Расходы на продажу»
В данную статью включаются расходы, связанные с реали​зацией (сбытом) продукции. К этим расходам относятся в частности:
– комиссионные вознаграждения (отчисления), уплачиваемые сбытовым и другим посредническим организациям;
– расходы на рекламу;
– представительские расходы.



4.3. Особенности  расчета затрат для различных 
      энергетических  предприятий

4.3.1.Оптовые генерирующие компании (ОГК)

Производственную базу  ОГК составляют  конденсационные электростанции  большой мощности, являющиеся непосредственными поставщиками  электроэнергии на оптовый рынок. На  КЭС  основным видом  производимой продукции  является электроэнергия. Отпуск  тепловой энергии осуществляется в большинстве случаев  только для  теплоснабжения  пристанционных  населенных пунктов и в объеме товарной продукции  составляет не более 3 %.   По этой причине основным объектом калькулирования  себестоимости  для ОГК будет являться отпуск электроэнергии с шин  каждой  станции, входящей  в состав ОГК. Расходы на содержание  управляющих структур  ОГК  отражается  в статье «Общехозяйственные расходы». 

Методика распределения расходов между  электрической и тепловой энергией  будет рассмотрена ниже.

Если исключить отпуск тепловой энергии, а также  другие виды  прочей продукции, производимой  подразделениями КЭС для сторонних организаций, составляющих незначительную  величину, то  процедура расчет затрат выглядит следующим образом:

1. Составление сметы расходов  по экономическим элементам (раздел 4.2.1.).

2.  Распределение расходов по статьям калькуляции.

3.  Определение себестоимости отпущенного киловаттчаса путем  деления  расходов соответствующих  калькуляционных статей на величину полезного отпуска электроэнергии.

Такая последовательность  расчетов  основана на  предположении о равенстве расходов  по смете и по статьям калькуляции, что будет абсолютно справедливым при отпуске   одного вида продукции – электроэнергии. 

Поскольку  на КЭС расходы связаны с производством только одного  вида продукции, то  на их примере  наиболее удобно  проанализировать  зависимости формирования величины расходов и себестоимости единицы продукции.    

Зависимости расходов и себестоимости от объема  отпуска
 электроэнергии 

Как уже отмечалось выше, по степени зависимости от масштаба производства  расходы  делятся на постоянные и переменные. Это деление  расходов имеет большое значение  при планировании и анализе себестоимости, а также  используется при установлении тарифов на отпускаемую от КЭС электроэнергию.  

Установить точную зависимость  расходов от  масштабов производства достаточно сложно. Изложенные  выше методические подходы  и расчетные формулы  позволяют  отнести  к переменным расходам  затраты на топливо, воду, экологические платежи. Все остальные издержки по электростанции обусловлены величиной ее производственной мощности, и их можно отнести к постоянным.

Однако  расходы  на топливо, однозначно определяемые как переменные, содержат в себе значительную часть  расходов, не зависящих от выработки. Это связано с тем, что  расход топлива  зависит не только от нагрузки, но от  продолжительности   работы оборудования (расход холостого хода).

Используя деление издержек на постоянные и переменные, можно общую величину издержек по КЭС  выразить следующим образом:
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где W − объем выработки  энергии;



− удельные издержки на единицу выработки.

Тогда себестоимость  единицы энергии  
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Из последнего уравнения видно, что  постоянные расходы, приходящиеся на единицу энергии, являются переменными, а переменные – постоянной частью себестоимости.  С увеличением выработки себестоимость производства энергии снижается за счет снижения доли постоянных издержек. По существу снижение издержек объясняется повышением интенсивности использования производственных мощностей и, следовательно, основного капитала энергетических предприятий. Уровень снижения себестоимости  зависит от  структуры  расходов: чем больше удельный вес постоянных расходов, тем  резче проявляется  зависимость себестоимости  энергии от величины выработки. Соотношение  постоянных  и  переменных расходов  зависит от  количества и мощности основных агрегатов, цены топлива и организационно-технического уровня эксплуатации  оборудования.

Факторы себестоимости производства электроэнергии

на КЭС

Для более детального рассмотрения факторов, определяющих  величину расходов   и себестоимости энергии, рассмотрим  аналитические  зависимости  по  основным  элементам расходов для КЭС.

Расходы на топливо в общем случае могут определяться по формуле
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где  В –расход натурального топлива;

 Ц – цена натурального топлива;
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 − потери топлива при хранении и транспортировке в относительных единицах;

 W – выработка электроэнергии;
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 −удельный расход условного топлива  на выработку электроэнергии;
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 −цена тонны условного топлива;
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− удельный расход условного топлива  на отпуск электроэнергии;
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 −установленная мощность  КЭС;
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 −число часов  использования установленной мощности КЭС;
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 −расход электроэнергии на собственные нужды в относительных единицах.

   Преобразовав выражение  (4.10),  можно получить формулу для определения топливной составляющей  себестоимости:
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Приведенная выше зависимость показывает, что величина топливной составляющей  зависит от  цены условного топлива, потерь топлива, расходов на собственные нужды и величины удельного расхода топлива и не зависит от выработки.  На самом деле  топливная составляющая  также зависит и от выработки, а приведенная выше зависимость будет справедливой   только для  вполне определенной величины выработки (степени загрузки оборудования). Это утверждение  основывается на том, что  в действительности  величина удельного расхода является функцией  загрузки оборудования (например, энергоблока),  следовательно,  и выработки электроэнергии:
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где 
[image: image196.wmf]хх

В

−расход холостого хода;

Р  − мощность (нагрузка) оборудования; 


[image: image197.wmf]β

−относительный прирост расхода топлива.

К факторам, определяющим изменение величины удельного расхода топлива, относятся:

−изменение режимов загрузки оборудования (графики нагрузки);

−изменение эксплуатационных условий (температура циркуляционной воды и т.д.);

−изменение состава работающего оборудования;

−внедрение организационно - технических мероприятий по экономии топлива и расходов на собственные нужды.

Цена  условного топлива складывается под воздействием  трех основных факторов:

−цен натурального топлива;

−структуры расходуемого натурального топлива;

−теплотворной способности  используемого натурального топлива.

Приведенные выше зависимости  позволяют достаточно просто    сформулировать основные направления снижения топливной составляющей себестоимости. 

Аналогичным образом рассмотрим  затраты на заработную плату  с начислениями. Общая величина затрат на  заработную плату  может быть представлена следующим выражением:
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где  
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−установленная мощность КЭС;
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−штатный коэффициент;
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−среднегодовая заработная плата;
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−коэффициент, учитывающий ЕСН в относительных единицах.

Преобразовав  формулу   (4.13),  получим выражение, показывающее зависимость  «зарплатной» составляющей себестоимости    от основных факторов:
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Приведенные выше зависимости  показывают, что  затраты на оплату персонала  не зависят от выработки, а  основными направлениями снижения  «зарплатной» составляющей себестоимости   является увеличение выработки (рост числа часов использования установленной мощности) и снижение расходов на собственные нужды. Снижение затрат на оплату труда также может быть достигнуто  за счет снижения численности персонала. В ходе выделения непрофильных видов деятельности (выделение ремонтных подразделений)   на электростанциях  произошло значительно снижение численности  промышленно-производственного персонала (табл.4.21), что привело к увеличению затрат на услуги  сторонних организаций.

Таблица 4.21. Динамика численности персонала  

	КЭС
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Конаковская ГРЭС
	2476
	2432
	2215
	1299
	998

	Черепетская ГРЭС
	1774
	1400
	1228
	1112
	Нет данных

	Костромская ГРЭС
	2693
	2693
	1071
	1110
	1110


Ориентировочная величина амортизационных  отчислений  определяется по формулее

	
[image: image204.wmf]ср

уд

уст

ср

ср

ам

Н

k

Р

Н

ОПФ

И

×

×

=

×

=

,
	(4.15)


где
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−среднегодовая стоимость основных производственных фондов;
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−средневзвешенная норма амортизации в относительных  единицах;


[image: image207.wmf]уст

Р

−установленная мощность;


[image: image208.wmf]уд

k
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  Преобразовав  формулу (4.15), получим выражение, показывающее зависимость  амортизационной  составляющую себестоимости    от основных факторов:
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Выводы, сделанные относительно «зарплатной» составляющей  себестоимости,  будут справедливы и для амортизационной составляющей, за исключением, естественно, фактора численности персонала. 

Изложенный выше подход к анализу факторов, влияющих на величину расходов и себестоимости  энергии на КЭС, может быть использован к таким  составляющим как экологические платежи, налоги, включаемые в себестоимость, плату за воду. 

Что касается ряда других составляющих  расходов, занимающих заметное место в структуре  затрат на КЭС (например,  услуги по ремонту оборудования), то  их динамика не может быть выражена  универсальной формулой, так как  их внутренняя структура весьма неоднородна.  На их величину влияют следующие качественные характеристики, как:

· изменение объемов ремонтов и испытаний оборудования;

· изменение форм организации ремонтного обслуживания оборудования;

· изменение  содержаний договорных отношений (например, страхование рисков ремонтных работ и т.п.);

· изменение  и внедрение новых прейскурантов и сборников цен.  

4.3.2.Территориальные генерирующие компании (ТКГ)

Производственную основу  ТКГ составляют  ТЭЦ, специфической особенностью которых является  их деятельность на двух относительно независимых рынках:

–  на рынке электроэнергии;

–  на рынке тепловой энергии.

Что касается общих подходов и процедуры расчета затрат, то она   в значительной степени аналогична используемой  на КЭС. Специфика расчета затрат  на ТЭЦ заключается в  необходимости их  распределения между  двумя  видами энергии: электрической и тепловой, а также  в выделении затрат на  подготовку химически очищенной воды, необходимой для подпитки тепловой сети.   

Можно выделить  несколько аспектов  проблемы распределения затрат для ТЭЦ:

1.Существует ли необходимость  распределения затрат на ТЭЦ?

2. Если  такая необходимость существует, то  необходима  ли регламентация распределения затрат?

3. Если регламентация необходима, то следует  ли  ограничиваться регламентацией  распределения   расхода топлива или  следует  регламентировать  распределение всей совокупности затрат?

Существуют следующие доводы в пользу необходимости  распределения затрат на ТЭЦ:

1. Существует необходимость  оценки эффективности  производства энергии на ТЭЦ, которая может быть осуществлена только  на  основе  определения   себестоимости   производства продукции, что требует распределения затрат.

2. Распределение затрат необходимо для определения точки безубыточности.

3. Расчет себестоимости  (распределения затрат)  необходим для  установления тарифов.

4. Расчет себестоимости   необходим для сравнения эффективности ТЭЦ с другими источниками  тепловой и электрической энергии.

Принятие  себестоимости  производства  тепловой и электрической энергии в качестве основы для расчета тарифов в случае их регулирования  и определяет необходимость  регламентации   распределения затрат.

Что касается  распределения  расходов топлива и соответственно затрат на топливо, то эта проблема  становится  важной при  признании  факта необходимости  как распределения затрат, так и  регламентации  распределения затрат.   

Собственно, проблема заключается в следующем: можно ли устанавливать  цены на  электрическую и тепловую энергию, отпускаемую от ТЭЦ,  без предварительного определения  себестоимости этих видов продукции. 

Поскольку  затраты на топливо  составляют  большую часть  затрат на ТЭЦ, то  первоначально рассмотрим методы распределения расхода топлива между тепловой и электрической энергией.

Физический метод

Данный метод распределения расхода топлива между электрической и тепловой  энергией  использовался в нашей стране до 1996 г. Метод фактически основан на  расчете нормативной  калькуляции  себестоимости  тепловой  энергии в части топливной составляющей  в отличие от КЭС, где сначала определяется  общая сумма расходов, а затем   себестоимость  единицы  энергии.

Как известно, ТЭЦ отпускают тепло  паром различных параметров из отборов турбин, РОУ  или горячей водой. В последнем случае пар  из отборов турбин поступает в подогреватели, установленные в теплофикационном отделении. В соответствии  с физическим методом  в независимости от  места отпуска пара удельный расход топлива  на отпуск тепловой энергии определяется так же, как в случае отпуска тепла непосредственно    из котельной установки:

−при отпуске тепла  паром 
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где 
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− при отпуске тепла горячей водой 
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где  
[image: image214.wmf]т.о
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− КПД теплофикационного отделения.
После  определения удельных расходов определяется  расход условного топлива на отпуск  тепловой энергии:
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а затем  расход топлива, относимый на  отпуск электрической  энергии:   
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и удельный расход топлива на отпуск единицы электрической энергии. 

Характеристикой физического метода является то, что вся экономия топлива, получаемая  за счет комбинированного производства, полностью относится на производство  электрической энергии. Считается, что одним из недостатков метода является игнорирование потенциала (работоспособности)   отпускаемой тепловой энергии. 

Эксергетический метод

Данный метод отличается  от физического тем, что  величина удельного  расхода топлива на  выработку тепловой энергии учитывает параметры отпускаемого от ТЭЦ тепла. В остальном процедура расчета аналогична  физическому методу.

По этому методу удельный расход условного топлива на единицу эксергии определяется по зависимости
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где 
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− годовой расход условного топлива,  ту.т./г.; 
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−  эксергии электрической и тепловой энергий соответственно. 
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где   i  − порядковый номер отбора пара  определенных параметров; 
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 −количество тепла, отбираемого из соответствующего отбора, ГДж/год; 
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По значениям  
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определяются годовые  расходы топлива на выработку электроэнергии  (
[image: image229.wmf]ээ
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)  и тепловой энергии (
[image: image230.wmf]тэ
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).

Использование  данного метода позволяет дифференцировать  удельные расходы по отпуску тепла  разного потенциала, что учитывалось  при  установлении тарифов на тепловую энергию [12]. 

К недостаткам эксергетического метода от​носят громоздкие вычисления показателей удельных расходов в зависимости от режимов работы ТЭЦ и параметров окружающей среды, поэтому считается, что он неудобен для практического применения [16].

Метод ОРГРЭС [13]
С 1 февраля 1996  на ТЭЦ  используется метод, согласно которому расход топлива на электроэнергию по этому методу вычисляется по формуле
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где 
[image: image232.wmf]г

В

–  количество топлива  в условном исчислении, сожженного энергетическими котлами за год; 
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 –  коэффициент отнесения расхода топлива, сжигаемого в энергетических котлах, на производство электроэнергии. Этот коэффициент определяется зависимостью: 
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где 
[image: image235.wmf]э

Q

–  расход тепла на производство электроэнергии, рассчитываемый по формуле
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Здесь 
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 –  расход свежего пара, поступающего на турбоагрегат, тыс.т; 
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 –  энтальпия свежего пара перед турбиной, кДж/кг; 
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 − расход пара, поступающего во вторичный (промежуточный) перегреватель, тыс.т; 
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  –  энтальпии пара соответственно в ЦСД (после промперегрева) и на выходе из ЦВД (до промперегрева), кДж/кг; 


[image: image242.wmf]пв

G

–  расход питательной воды, тыс. т; 
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 –  энтальпия питательной воды, тыс.т; 
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 – отпуск тепла  из теплофикационных отборов, ГДж; 
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 –  увеличение расхода тепла на производство электроэнергии при отсутствии отпуска тепла внешним потребителям  из отборов, ГДж.
При таком подходе количество топлива, приходящегося на производство тепла, составит    
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Целью отказа от физического метода распределения расхода топлива являлось увеличение экономичности производства тепловой энергии на ТЭЦ за счет расчетного снижения удельных расходов топлива  по отпуску тепла. К недостаткам метода относят большую, по сравнению с физическим методом, сложность расчетов, а также возможность получения  значения КПД по производству тепловой  энергии, близкого к 100 %.

Существуют и другие  методы распределения расхода топлива на ТЭЦ  [19,20,21].  Согласно одному из них, расход топлива на производство  электроэнергии принимается равным расходу  топлива  на производство того же  количества  электроэнергии на замещаемой КЭС.

По  используемым на энергетических предприятиях  нормативным документам [4,5] распределение     расхода топлива  и соответственно  затрат на топливо является основой распределения других затрат  на ТЭЦ.  Как показано в табл. 4.11, все затраты  по ТЭЦ   «привязываются» к стадиям технологического процесса, организационно закрепленным за следующими основными структурными подразделениями:

· топливно-транспортный цех (или участок в составе  котельного  цеха);

· котельный цех;

· турбинный цех;

· электрический цех;

· теплофикационное отделение.

Распределение  затрат между электрической и тепловой энергией  производится следующим образом:

1. Затраты  топливно-транспортного  и котельного цехов распределяются  между тепловой и электрической энергией пропорционально расходу  условного топлива на производство  электро- и теплоэнергии.

2. Затраты по   теплофикационному отделению  целиком относятся на  тепловую энергию.

3. Затраты турбинного и  электрического цехов  полностью относятся на электрическую энергию.

4. Общестанционные расходы  распределяются между электрической и тепловой энергией  пропорционально  распределению  производственных затрат по цехам и затрат на топливо.

В некоторых случаях  (например, для КЭС, где доля затрат на отпуск тепловой энергии невелика) используют  «котловой» метод, согласно которому все  расходы распределяются пропорционально расходу  условного топлива.

Однако еще в  1939 г.  указывалось, что  распределение  затрат  на ТЭЦ  должно  быть независимым от распределения  расхода топлива [18]. Это связано с тем, что оценка эффективности использования топлива в комбинированном цикле и  определение стоимости электроэнергии и тепла при их совместном производстве представляют собой совершенно различные задачи и их решение должно производиться раздельно.

В отличие от «физического» метода за методами  распределения затрат на ТЭЦ, не использующих  предварительного распределения расхода топлива, закрепилось название  «экономических» методов распределения затрат, которые по своей сути являются разновидностями  метода  отключения (исключения) затрат [22].  При использовании  метода отключений  один из продуктов  комплексного производства  является  основным, а все остальные  рассматриваются как побочные.  Себестоимость  единицы побочной продукции  может определяться  равной себестоимости ее производства  в  обособленном производстве (например, себестоимость производства тепловой энергии в котельной или себестоимость производства  электрической энергии на КЭС).  Следовательно, если в качестве побочной продукции  на ТЭЦ рассматривать электроэнергию, то  следует подобрать  «типичную» КЭС (что  само по себе является  достаточно  сложной задачей),  оценить себестоимость  производства  электрической энергии (меняющейся под воздействием множества факторов) на данной  КЭС и из общих затрат на производство по ТЭЦ исключить  затраты на производство электроэнергии,  используя  данные по себестоимости на КЭС. Оставшиеся затраты  относятся на производство тепловой энергии.  Графический метод решения задачи  распределения  затрат методом отключения, получивший  в дальнейшем название «треугольник Гинера» (рис.4.1),  был предложен Л.Л. Гинтером еще 1926 г.
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Рис.4.1 .  Определение себестоимости  электрической и тепловой 

              энергии по методу Гинтера

На одной оси треугольника откладывается себестоимость  тепловой энергии, на другой - себестоимость электроэнергии. Максимальная себестоимость электроэнергии будет  при отсутствии отпуска тепла от ТЭЦ  и выработки электроэнергии по конденсационному циклу, тогда все затраты  относятся на электроэнергию (точка Б). Наоборот, при  отсутствии выработки электрической энергии (ТЭЦ работает как котельная) достигается  максимальная себестоимость  тепловой энергии (точка А). Соединив полученные максимальные значения (точки А и Б) прямой линией, получим  треугольник, свойства которого  заключаются в том, что задаваясь значениями себестоимости  любого вида энергии (например, тепловой), можно определить  себестоимость другого вида энергии (например, электрической).

4.3.3.Электросетевые компании           
В настоящее время  услуги  по передаче и распределению электрической энергии  организационно распределены между федеральной сетевой компаний (ФСК) и распределительными  сетевыми компаниями (РСК).
ОАО "ФСК ЕЭС" создано как организация по управлению единой национальной (общероссийской) электрической сетью в целях ее сохранения и развития. Основными направлениями деятельности ОАО "ФСК ЕЭС", нашедшими свое отражение в уставе общества, являются: 

· управление единой национальной (общероссийской) электрической сетью; 

· предоставление услуг субъектам оптового рынка электрической энергии по передаче электрической энергии и присоединению к электрической сети; 

· инвестиционная деятельность в сфере развития единой национальной (общероссийской) электрической сети; 

· поддержание в надлежащем состоянии электрических сетей; 

· технический надзор за состоянием сетевых объектов ЕЭС России. 

РСК  были образованы на базе  региональных АО-энерго после выделения из них генерирующих и сбытовых подразделений. 
Новые относительно небольшие компании, образованные после разделения АО-энерго по видам деятельности, обладают меньшей инвестиционной привлекательностью, у них появляются дополнительные риски, связанные с операционной и финансовой деятельностью. Функционирование таких энергетических компаний было бы чревато ухудшением надежности и бесперебойности энергоснабжения потребителей. В целях недопущения негативных последствий процессов разделения АО-энерго по видам деятельности на втором этапе реформирования электроэнергетической отрасли вновь образованные компании укрупняются посредством горизонтальной межрегиональной интеграции.  В связи с этим  распределительные сетевые компании были объединены в межрегиональные сетевые компании (МРСК).
РСК осуществляют распределение электроэнергии по сетям среднего и низкого напряжения и доведение электроэнергии непосредственно до потребителей.
При оказании этих  услуг обеспечивается:

· соблюдение единых условий подачи потребителю электрической энергии (мощности);

· поддержание качества отпускаемой электроэнергии в пределах государственных стандар​тов;

· содержание технологического оборудования, зданий и энергетических сооружений электросе​тевых объектов в состоянии эксплуатационной готовности; 
· обеспечение требуемых параметров надежности электроснабжения потребителей; 
· участие в оперативно-диспетчерском управлении процессом передачи электрической энергии (мощности) электросетевыми объектами;
· обеспечение учета отпуска электроэнергии потребителям.
Состав затрат сетевых компаний, а также методология   планирования и  расчета  в целом аналогичны подходам, используемым для других энергетических предприятий (см. табл.4.12).
Вместе с тем можно отметить некоторые особенности формирования  издержек  сетевых предприятий.

Во-первых, можно отметить  достаточно   специфическую структуру издержек (см.табл. 4.9).  Если обобщить   данные, приведенные в табл. 4.9, то получим   результаты, представленные в  табл. 4.22.
Таблица 4.22. Укрупненная структура  расходов по экономическим 
                          элементам     для РСК 
	Показатель
	 Статьи расходов 

	
	Материалы
	Услуги
	Стоимость потерь
	Содержание персонала
	Амортизация
	Прочее

	Структура 

расходов, %
	8
	6
	28
	35
	13
	9


Обращают на себя внимание  два обстоятельства:

1.Значительный удельный вес  стоимости потерь электроэнергии, включение которых в состав  расходов сетевых организаций обусловлено изменением  отраслевой структуры  и выделением сетевых подразделений  региональных энергоснабжающих организаций в самостоятельные предприятия, а также  системой договорных отношений  между  сетевыми компаниями, сбытовыми организациями и потребителями, субъектами оптового рынка. Включение  стоимости  потерь также объясняется тем, что  услуги по передаче и распределению электроэнергии относятся к монопольным видам деятельности и подлежат государственному регулированию. Применительно к рассматриваемому вопросу это означает, что потребитель должен оплачивать только  нормативную величину потерь при распределении электроэнергии.  В связи  с этим сбытовая организация, которая покупает электроэнергию на входе  распределительной сети и продает электроэнергию на выходе  распределительной сети  может оплатить  РСК  стоимость услуг по передаче (компенсацию  «реальных» затрат  с некоторой прибылью)  и стоимость нормативных потерь по цене покупки электроэнергии. Сверхнормативные потери  должна  оплачивать за счет прибыли РСК, что осуществляется в форме  «покупки» сетевой организацией  сверхнормативных потерь на  рынках энергии и мощности.  Если фактические потери равняются нормативным,  то необходимость  отражения  стоимости потерь в составе  расходов сбытовой организации  не имеет экономического  смысла и может быть оправдана лишь с точки зрения  организационного закрепления  места расчета стоимости потерь при  формировании  тарифов для конечных потребителей.

Для иллюстрации данного положения рассмотрим  следующий упрощенный пример.

Сбытовая организация  покупает для реализации  потребителям на оптовом рынке 200 ед. электроэнергии по цене 60 ед/за ед.  Стоимость услуг  сетевой организации (расходы плюс прибыль) составляют 2000 ед. Величина нормативных потерь при распределении  составляет  20 ед.  Величина тарифа для  конечного потребителя при этих условиях
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Величина тарифа для конечного потребителя сложится из следующих составляющих:
– стоимости полезно потребленной электроэнергии – 60 ед/ед.;

– стоимости услуг по передаче  – 
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– стоимости потерь при передаче – 
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Если  просуммировать все составляющие тарифа, то получим 

Т= 60 + 11,1 + 6,7 = 77,8 ед/ед.

1)Очевидно, что при этих условиях  оплата сбытовой организации  РСК должна составлять только  2000 ед. (стоимость услуг). С точки зрения рассмотрения  общей  схемы проведения расчетов  можно  представить следующую процедуру:

–  сбытовая компания  собирает с потребителей 14000 ед.;

– перечисляет   сетевой компании  3200 ед. за услуги и потери
 ( 2000 +1200);
– получает с сетевой компании  обратно 1200 ед.  за нормативные потери;
–сбытовая компания оплачивает покупку электроэнергии в размере 12000 ед.

В этом случае стоимость потерь отражается в составе затрат сетевой компании по нормативной величине.
2) Предположим, что фактические потери при  распределении составляют  25 ед.  В этом случае  сбытовая компания должна  заплатить за покупку  205 ед. энергии сумму, равную 12300, при этом с потребителей можно  собрать  только 14 000 ед.

В этом случае процедура расчетов     может выглядеть следующим образом:
–  сбытовая компания  собирает с потребителей 1400 ед.;

– перечисляет   сетевой компании  3200 ед. за услуги и потери
 ( 2000 +1200);

– получает с сетевой компании  обратно 1230 ед.  за нормативные и сверхнормативные потери.
–сбытовая компания оплачивает покупку электроэнергии в размере 12030 ед.

В этом случае стоимость потерь отражается в составе затрат сетевой компании по фактической величине, но с точки зрения расчета налога на прибыль должны признаваться только расходы в части нормативных потерь.
 3) Предположим, что фактические потери при  распределении составляют  15 ед.  В этом случае  сбытовая компания должна  заплатить за покупку  195 ед. энергии сумму, равную 11700, при этом с потребителей можно, как в предыдущем случае,  собрать  14 000 ед.

Тогда  процедура расчетов     может выглядеть следующим образом:

–  сбытовая компания  собирает с потребителей 1400 ед.;

– перечисляет   сетевой компании  3200 ед. за услуги и нормативные  потери (2000 +1200);

– получает с сетевой компании  обратно 900 ед.за  фактические потери.
–  оплачивает покупку электроэнергии в размере 13700 ед.

Эффект от снижения потерь остается в распоряжении сетевого предприятия.  

В этом случае стоимость потерь отражается в составе затрат сетевой компании по фактической величине.
С точки зрения упрощения расчетов  можно предположить наличие сальдированного расчета: при превышении фактических потерь нормативных – сетевая организация оплачивает разницу, при  обратной ситуации – сбытовая организация оплачивает разницу. В этом случае  отражение стоимости потерь в составе  издержек сетевых предприятий  также не имеет смысла.

В принципе вся схема учета потерь в составе издержек сетевых предприятий имеет мотивирующий  характер:  либо осуществляются мероприятия по  снижению потерь ниже нормативных; либо  обосновывается необходимость увеличения нормативных потерь.   
  2. Преобладание в структуре издержек расходов связанных с содержанием    персонала. Если исключить стоимость потерь, то доля затрат на персонал  составляет более 40 %. Традиционная  точка зрения состояла в том, что основную часть затрат для сетевых предприятий  составляют амортизационные отчисления  [23,24,25]. Одной из причин столь большой доли затрат на содержание персонала является недооценка  объектов сетевых предприятий.  
Калькулирование себестоимости  распределения электроэнергии в соответствии с действующими нормативными документами [1,4] заключается в распределении расходов  сетевых предприятий по уровням напряжения, на котором конечные потребители получают электроэнергию. При этом выделяются прямые расходы (амортизация, налог на землю, налог на имущество), которые прямо относятся  на соответствующие  услуги (например, передача энергии по сетям  низкого напряжения). Косвенные расходы (содержание персонала, стоимость материальных ресурсов, прочие расходы) распределяются  пропорционально  характеристикам сетевых объектов, измеренных в условных единицах. Пример распределения расходов приведен в табл. 4.23 и 4.24.
В действительности такая схема распределения расходов  неработоспособна ввиду наличия так называемого «перекрестного субсидирования» и может показывать только объем  данного субсидирования. Исторически сложилось, что тарифы для населения, потребляющего электроэнергию на низшем напряжении,  несколько  занижены, а тарифы на электроэнергию для промышленности, потребляющей электроэнергию на высоком напряжении, несколько завышены относительно тарифов,  получаемых при использовании изложенной выше  методики  калькулирования расходов по уровням напряжения.

Таблица 4.23.  Составляющие расходов сетевой организации, млн.руб

	Показатель
	Уровень напряжения
	Другие объекты 
	Итого

	
	ВН
	СН1
	СН2
	НН
	
	

	Объем сети  в условных единицах
	120
	95
	142
	100
	
	457

	Амортизация 
	39,8
	31,9
	48,9
	32,9
	13,7
	167,2

	Налог на имущество
	0,1
	0,2
	0,3
	0,2
	0,6
	1,4

	Налог на  землю
	0,2
	0,1
	0,1
	0,1
	0,3
	0,8

	Итого прямых расходов
	40,1
	32,2
	49,3
	33,2
	14,6
	169,4

	Другие расходы
	
	405.1

	Всего
	
	574,5

	Подлежит распределению  между уровнями напряжения
	405,1 +14,6=419,7 


Таблица 4.24. Распределение расходов по уровням напряжения

	Уровень напряжения
	Прямые расходы
	Объем сети
	Другие расходы
	Итого расходов, млн.руб



	ВН
	40,1
	120
	419,7∙120/457=110,2
	150,3

	СН1
	32,2
	95
	419,7∙95/457=87,2
	119,4

	СН2
	49,3
	142
	419,7∙142/457=130,5
	1179,8

	НН
	33,2
	100
	419,7∙100/457=91,8
	125

	Итого
	154,8
	457
	419,7
	574,5


4.3.4.Теплоснабжающие предприятия  
Для теплоснабжающих предприятий  объектом исчисления расходов   являются:

– производство тепловой энергии;
– производство химически очищенной воды; 
– передача тепловой энергии по тепловым сетям.

Состав затрат для теплоснабжающих  предприятий, методология   планирования и  расчета  аналогичны подходам, используемым  на  других генерирующих  предприятиях и сетевых предприятиях.

Вместе с тем можно отметить некоторые особенности формирования  издержек  на передачу тепловой энергии.

1) Разделение расходов на две составляющие:

– расходы на эксплуатацию тепловых сетей;

– расходы на оплату тепловой энергии, израсходованной на передачу тепловой энергии по тепловым сетям (технологический расход (потери) тепловой энергии в сетях).
Расходы на оплату  потерь включаются в состав материальных расходов  и учитывают:
– тепловые потери через изоляцию трубопроводов тепловых сетей и с потерями теплоносителей;

– потери (в том числе с утечками) теплоносителей (пар, конденсат, горячая вода) – без тепловой энергии, содержащейся в каждом из них.
В составе материальных расходов также учитываются:

– стоимость электроэнергии, расходуемой  на привод насосов (подкачивающих, смесительных, циркуляционных, дренажных и т.п.), а также другого оборудования, обеспечивающего  технологический процесс передачи и распределения тепловой энергии;
– затраты на покупку воды в объеме ее расхода на «разовое» наполнение систем отопления и внешних трубопроводов тепловых сетей и на подпитку сетей;

– затраты на химические реагенты, необходимые для обработки воды и доведения ее до требуе​мого качества.
2) Необходимость раздельного учета и  планирования расходов по передаче тепловыми и паровыми сетям.   
4.3.5. Особенности исчисления издержек в вертикально
         интегрированных  энергетических компаниях 

В данном случае под вертикально интегрированной компанией  понимается энергетическое предприятие, имеющее в своем составе в качестве структурных единиц электрические станции и подразделения по передаче и распределению энергии (именуемые обычно сетевыми предприятиями), а также ремонтные подразделения и прочие вспомогательные хозяйства и службы.

Особенностью калькуляции себестоимости продукции для таких предприятий является определение полной себестоимости электроэнергии и тепла франко-потребитель, что обеспечивает учет всех издержек на производство, передачу, распределение и реализацию энергии потребителям.

Объектом калькуляции в этом случае являются затраты на полезно отпущенную электрическую и тепловую энергию и определение полной себестоимости 1 кВт(ч электроэнергии и 1 Гкал тепла, отпущенных потребителям энергии или другим энергетическим предприятиям.

Полная себестоимость электрической и тепловой энергии определяется в вертикально интегрированной компании на полезный отпуск, т. е. франко-потребитель, и включает в себя:

– производственную (фабрично-заводскую) себестоимость производства, передачи и распределения энергии за счет отнесения на основное производство затрат на электростанциях, в электрических и тепловых сетях;

– производственную себестоимость централизованных подразделений энергосистемы (центральных производственных служб, инженерно-технического центра, централизованного наладочного предприятия), включая затраты по оперативно-диспетчерскому управлению;

– расходы по управлению предприятием, включая расходы по его коммерческой (сбытовой) деятельности;

– стоимость покупной энергии от независимых  производителей   и электроэнергии, покупаемой на оптовом рынке энергии и мощности.

С точки зрения функционального подхода полная себестоимость электрической энергии представляет собой совокупность всех затрат по производству, передаче и распределению энергии, которая включает в себя:

· расходы по производству энергии на собственных электростанциях (
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) ;

· расходы по оплате покупной энергии (
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· расходы по передаче и распределению энергии в сетях (
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);

· общесистемные  внепроизводственные расходы (
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). 

Последние состоят из расходов энергосбытов по реализации энергии, административно-управленческих расходов, а также отчислений на подготовку кадров и научно-исследовательские работы.

Таким образом, полная себестоимость электроэнергии 
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где 
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- отпуск электроэнергии с шин собственными электростанциями энергосистемы;
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- количество покупной  электроэнергии;
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-  доля потерь в электрических сетях.

Расчеты за покупную электроэнергию на рынке энергии и мощности осуществляются в соответствии  с действующими на рынке правилами.

 Взаиморасчеты  между подразделениями вертикально интегрированной компании за их участие в едином технологическом процессе по производству, передаче и распределению энергии осуществляются в соответствии с внутренними регламентами.

Расходы по управлению компанией, включая  расходы по коммерческой (сбытовой) деятельности, планируются и учитываются в составе полной себестоимости по принятой номенклатуре затрат и включаются в состав калькуляции по видам энергии  (ст. «Общехозяйственные расходы»).

Контрольные вопросы для самопроверки

1. Что понимается под издержками?
2. Почему регламентируется  расчет издержек?

3. Какими нормативными документам  регламентируется  расчет издержек?

4. По каким признакам и с какой целью группируются  издержки?
5. Какие факторы определяют структуру  издержек?
6. По каким группам обобщаются производственные издержки?
7. Какие затраты и почему относятся к постоянным?
8.  Какие затраты и почему относятся к переменным?

9. Что предполагает нормативный метод  планирования затрат?
10. Какие налоги включаются в издержки?
11. Цели и объекты калькулирования себестоимости.
12. Перечислите калькуляционные статьи.
13. По каким аналитическим  зависимостям  можно определить основные элементы  себестоимости производства электроэнергии?

14. В чем заключаются особенности  определения себестоимости энергии для ТЭЦ?
15. Какие методы используются для распределения затрат на ТЭЦ. В чем их  сущность?
16. В чем заключаются особенности  расчета себестоимости передачи и распределения электроэнергии?
17.  В чем заключаются особенности  расчета себестоимости передачи тепловой энергии?

18.  В чем заключаются особенности  расчета себестоимости в вертикально интегрированных  компаниях?
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